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RESUMO

GONCALVES, Adriana Carla Aparecida de OliveirdPerguntar nao ofende?”
Estratégias argumentativas na construcédo de perguas em entrevistas televisiva012.
121 f. Dissertacao (Mestrado em Linguistica) — drsidade de Franca, Franca.

Este trabalho tem como objetivo analisar as esgiegdéargumentativas utilizadas por
entrevistadores na construgdo de suas perguntastdugntrevistas televisivas. Para tanto,
foram selecionadas, para constituicarpus trés entrevistas realizadas durante o primeiro
turno das elei¢cdes presidenciais no Brasil. Essaswstas ocorreram em programas da TV
aberta do pais, sendo dois telejornais (Jornalddati- Rede Globo e SBT Brasil — SBT) e
um programa policial (Brasil Urgente — Rede Baratggs). As entrevistas foram gravadas na
integra a partir dsitesdisponibilizados na internet. Apos a gravacaoyasstricoes dessas
entrevistas foram feitas. A partir dai, iniciou-geanalise dos textos. Para explicitar as
estratégias argumentativas utilizadas pelos estezlores, o presente trabalho baseou-se nos
preceitos da argumentacao e da retorica desenuslyidlos tedricos Perelman & Olbrechts-
Tyteca (2005), Reboul (2004), Abreu (2006 e 206&)reira (2010), Ducrot (1987), Cabral
(2010) e Koch (2008). Para enriquecer o materiaide em funcdo deorpus buscamos
informacfes em autores que tratam de entrevisggpgc#icamente, entrevistas televisivas
como Brito (2007). Ao se fazer uma leitura apurads textos, percebeu-se o uso das
estratégias argumentativas e como elas sédo dispastingo das entrevistas. A analise das
perguntas mostrou que o modo de construir uma pgrgel sua carga persuasiva difere de
acordo com a intencdo de cada orador. A partirrdssltados obtidos, este trabalho pode
atingir o objetivo de ampliar a compreensdo do ul®z e desvendar as artimanhas
argumentativas utilizadas pelos oradores (ent@aases) na construcéo de suas perguntas.

Palavras-chave estratégia argumentativa; pergunta; entrevistayisao.



ABSTRACT

GONCALVES, Adriana Carla Aparecida de OliveirdPerguntar nao ofende?”
Estratégias argumentativas na construcédo de perguas em entrevistas televisiva012.
121 f. Dissertacao (Mestrado em Linguistica) — drsidade de Franca, Franca.

The aim of this work is to analyse the argumengasirategies used by the interviewers in the
construction of their questions during interviews ©®V. For this, it was analysed three
interviews that happened, during the first roundthe# presidential elections in Brazil, by
some programs on the open TV of the country, tweseasts Jornal Nacional — Rede Globo
and SBT Brasil — SB)land a police progranB(asil Urgente — Rede BandeiranteJhe
interviews were recorded entirely from the siteailable on the internet. After the recording
the transcriptions of these interviews were donéerAthat, the text analysis began. To
explicit the argumentative strategies used by berviewers, this work based on the concepts
of the Argumentation and Rhetoric authors such e®lman & Olbrechts-Tyteca (2005),
Reboul (2004), Abreu (2006 and 2008), Ferreira @20Ducrot (1987), Cabral (2010) and
Koch (2008). To enrich the theoretical material chese of thecorpus,information about
authors who talk about the interviews on TV, susiBato (2007) was looked for. Reading
the texts very carefully, it was noticed the uséhaf argumentative strategies and how they
are arranged in the questions during the intervi@le analysis of the questions showed that
the way a question is constructed and its perseatrength can differentiate according to the
intention of each orator. According to the resuttés work could reach the objective of
enlarging the speech comprehension and unravelhgy tticks used by the orators
(interviewers) in the construction of their questo

Key words: argumentative strategy; question; interview; tedmn.
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INTRODUCAO

As palavras realmente encantam. E ndo importa a
roupa que usem: se revestidas de pompa, podem
esconder enorme simplicidade; sob a veste simples
do dia a dia, trazem ensinamentos profundos.
Provérbios, slogans e crbnicas aparentemente
despretensiosas podem apresentar um ritmo
irresistivel, trazer a metafora arrebatadora, seiduz
e... persuadir.

Luiz Antonio Ferreira

O interesse por estudar Argumentacdo e Retanirggusdurante as aulas, dessa
disciplina, ministrada pela professora e orientadbtaria Flavia Figueiredo. Nesse periodo
minha curiosidade pelo estudo das estratégias ampativas foi crescendo e acabou por
culminar na escolha dessa area de pesquisa comboago tedrico a ser utilizado na
dissertagdo. A partir desse primeiro contato conte@ria, iniciou-se 0 processo de
aprofundamento das estratégias argumentativastidoede seus tedricos.

Ao longo dos estudos, percebeu-se que as esamgumentativas poderiam
ser aplicadas para a analise de varios tipos deste® trabalho com texto sempre foi de
nosso interesse de estudo, embora com outro enfGgue o aprofundamento teorico, pode-
se notar a ampla utilizacdo dessas estratégiagxostjornalisticos. Mas foi em funcdo da
linha de pesquisa da orientadora (analise de teottais) aliada aos objetivos do Projeto
Observatério da Educacague ocorpusdo trabalho comecou a se delinear.

Em funcdo da escassez de uma abordagem corsigtest contedudos da
oralidade na escola e de sua relevancia, tivemaslem de analisar as estratégias
argumentativas presentes no jornalismo televigixiorizando, dessa forma, o texto oral.

Como a delimitagdo doorpusocorreu na época das eleicdes presidenciais no

Brasil, aproveitamos para assistir aos telejormaitambém a outros programas da TV

1 O Projeto OBSERVATORIO DA EDUCACAO, intitulado “hguagens, Codigos e Tecnologias: préaticas de
ensino de leitura e de escrita na Educacdo Baditsino Fundamental e Médio”, envolve alunos egasdres

de graduacdo e de pés-graduacédo da UNIFRAN e pmfes da Rede Publica de Ensino e seus alunos) e te
por objetivos: (1) compreender o atual estatutopdascas de leitura e escrita empreendidas noemtibide sala

de aula e (2) promover a analise e producéo degextliscursos nos mais variados suportes e midias.
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brasileira para compor nosso objeto de estudo. Bsaistir a esses programas, 0 que nos
chamou a atencéo foram as entrevistas.

Ao assistir as entrevistas, pudemos percebeasguestratégias argumentativas
sao utilizadas nao s6 pelos entrevistadores depieais, mas também pelos entrevistadores
de outros tipos de programas televisivos. Esse fatbivou-nos a unir as estratégias
argumentativas ao género omhtrevista especificamente, entrevista televisiva, delindtan
ainda mais, nosso escopo de analise.

O ponto norteador da pesquisa foi saber se agsvesthdores fazem uso de
estratégias argumentativas e, em caso afirmatieo,que maneira eles as utilizam na
elaboracdo de suas perguntas. Dessa maneira, odmassa dissertacdo se configurou
(estratégias argumentativas na construcao de pergues em entrevistas televisivase os
objetivos do trabalho ficaram estabelecidos.

O corpusde andlise passou a ser composto por entrevisitas,fdurante o
primeiro turno das elei¢cdes presidenciais no Brpsil alguns dos programas da TV aberta do
pais (Jornal Nacional — Rede Globo, Brasil UrgentRede Bandeirantes e SBT Brasil —
SBT). O entrevistado escolhido na ocasido, em tadasntrevistas, foi a candidata Dilma
Rousseff. A escolha dessa entrevistada deu-segipaimente, porque queriamos saber como
diferentes entrevistadores, de canais diferentd@sgvastam o mesmo candidato e, segundo,
porque a candidata citada estava em voga, porrsarmulher, candidata, e por ter sido
escolhida pelo presidente, na época.

As entrevistas selecionadas foram gravadas, psr na integra, dsites
disponibilizados na internet. Apds a gravacaorasstricoes dessas entrevistas foram feitas.
A partir dai, iniciou-se a andlise dos textos.

Para explicitar as estratégias argumentativagadiés pelos entrevistadores, o
presente trabalho baseou-se nos preceitos da amtagée e da retérica desenvolvidos pelos
tedricos Ducrot (1987), Reboul (2004), Perelmanll@eahts-Tyteca (2005), Abreu (2006 e
2008), Koch (2008), Ferreira (2010), Cabral (20t@ntre outros. Para enriquecer o material
tedrico em funcdo daorpus escolhido, buscamos informagBes em autores qteamirde
entrevistas televisivas, como Brito (2007).

A dissertacdo esta organizada em trés capitulescquostituem as vertentes
tedricas da entrevista e da argumentacéo e dacegtérdescricdo doorpuse a andlise das

entrevistas.
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No primeiro capitulo, faremos uma breve explanas@iore a fala e o texto
falado, a televisdo e as entrevistas. Em segu&ld, feita a apresentacdo dorpuse do
percurso metodoldgico para realizacdo da pesquisa.

No segundo capitulo, abordaremos 0s conceitosctesbradotados nesta
pesquisa (oriundos da argumentacao e da retocmadjderando as contribuicdes dos tedricos
mencionados.

Com base nos pressupostos tedricos apresentadeggumdo capitulo, o
terceiro cuidara de analisar as entrevistas, obedovas estratégias argumentativas utilizadas
pelos diferentes entrevistadores ao formularem paeguntas. Faremos, nesse capitulo, uma
analise qualitativa das perguntas das entrevistdangbém, uma analise quantitativa dos
resultados.

Na conclusdo, avaliaremos e discutiremos a prasetgs estratégias
argumentativas nas entrevistas e como essas fdail@adas pelos seus enunciadores.

Ao final do trabalho, elencaremos, no item Refea®3)ctodas as obras
mencionadas no trabalho, seguidas dos Anexos, entanpstam as transcri¢cdes, na integra,

das entrevistas que compderoaspus
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1 ORALIDADE, TELEVISAO, ENTREVISTA: A CONSTITUICAO DO CORPUS

Neste capitulo, pretende-se tecer algumas coasiiles sobre a natureza da
fala e do texto falado, além da televisdo e do @éneal utilizado em nossa pesquisa: a
entrevista. Descreveremos, também, nossgous seguido do percurso metodoldgico

percorrido durante a pesquisa.

1.1 AFALAE O TEXTO FALADO

A linguagem é pressuposto da existéncia da dimehs&mna. E pela linguagem
qgque o homem transcende a sua soliddo e descobretro. &sta € a marca
fundamental da humanidade: um homem fala com dutroem. A situacdo do
“falar com o outro” remete ao conceito de oralidé®EZENDE, 2000, p. 54).

Com base na afirmagéo acima, pode-se dizer qualidante faz parte do ser
humano. E ela que, primeiramente, é usada parananicacdo. Dai a importancia de se
estudar essa modalidade da lingua com todo o tespes ela merece.

A lingua possui duas modalidades de uso: fala @ites Essas duas
modalidades se utilizam do mesmo sistema lingoistanbora possuam caracteristicas
préoprias. Isto ndo significa que devam ser vistasfatmas separadas, isoladas umas das
outras. Houve um tempo em que oralidade e esadta eonsideradas modalidades opostas
da lingua. Hoje, sabe-se que ambas as modalidadsitaem uma continuidade e que fica
dificil demarcar os limites entre elas. “As difegtas entre fala e escrita se ddo dentro de um
continuum tipoldgicalas préticas sociais e ndo na relacao dicotongicdods polos opostos”
(MARCUSCHI, 2001, p. 37).

Existem textos escritos, por exemplo, que se amax da fala como os
bilhetes e cartas familiares. E, também, ha tefalaslos que estdo muito préximos da escrita

formal como conferéncias, seminarios, debatesre\astias.
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As caracteristicas da oralidade sempre foram @si@tlas pelos padrbes da
gramatica da lingua escrita, 0 que leva a uma \ps&mnceituosa da fala. H4 uma tendéncia
em reduzir a oralidade a fala cotidiana, informélizadas pelos bate-papos e pelas conversas
do dia-a-dia. Mas, sob a denominacdo genéricaidgudgem oral”, encontram-se diversos
géneros que precisam ser estudados, sistematieadhass utilizados nas diversas situacoes
comunicativas, especialmente nas mais formais.

Quando um palestrante profere seu discurso, pom@we pode provocar
diferentes reacdes em seu auditorio de acordo amanaira como se expressa: o tom da voz,
as hesitacdes, o ritmo, as pausas, tudo isso imputtitas vezes, mais do que o uso perfeito
das regras gramaticais. De acordo com Reboul (20089), “Ninguém fala ‘como livro’,
mas como gente”.

Apesar disso, fala e escrita sempre foram vistasocduas modalidades
estanques, isoladas uma das outras e com diferbagasnarcadas. Segundo Koch (2000, p.

62), as diferencas mais frequentemente mencioresias no quadro a seguir:

Quadro 1 — Diferencas entre Fala e Escrita

Fala Escrita
Contextualizada Descontextualizada
Implicita Explicita
Redundante Condensada
N&o-planejada Planejada
Predominancia do “modus pragmatico” Predominéancia do “modus sintatico”
Fragmentada N&o-fragmentada
Incompleta Completa
Pouco elaborada Elaborada
Pouca densidade informacional Densidade informacional
Predominancia de frases curtas, simple§ Predominédncia de frases complexas, ¢om
coordenadas subordinagdo abundante
Pequena frequéncia de passivas Emprego frequente de passivas
Poucas nominaliza¢cbes Abundancia de nominalizacdes
Menor densidade lexical Maior densidade lexical

Fonte: KOCH, 2000, p. 62.
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De acordo com Koch (2000, p. 62), “nem todas aactaristicas apresentadas

no quadro acima séao exclusivas de uma ou outralwks modalidades”. Mas a fala possui

suas caracteristicas proprias, as quais sdo afadasrabaixo:

E relativamente ndo-planejavel de antem&o, o querdede sua natureza altamente
interacional; isto €, ela necessita kgralmente planejadaou seja, planejada a cada
novo “lance” do jogo da linguagem;

Ao contrario do que acontece com o texto escritocaja elaboracdo o produtor tem

maior tempo de planejamento, podendo fazer rassunpmceder a revisbes e

correcoes, etc., no texto falado planejamento lealizacdo ocorrem simultaneamente,
porque ele emerge no proprio momento da interagé@ o seu proprio rascunho;

O fluxo discursivo apresenta descontinuidades &ptas, determinadas por uma série
de fatores de ordem cognitivo-interacional,

O texto falado apresenta uma sintaxe propria, skrg, deixar de lado a sintaxe geral
da lingua;

A escrita é o resultado de um processo, portarttities enquanto que a fala é o

préprio processo, portanto, dinamica. (cf. KOCH)@®. 63)

E importante lembrar que o ato de fala depende ntieraicdo entre os

interlocutores. Quando um locutor detém a palalendo € o Unico responsavel pela criacao

do discurso, pois ha uma atividade de co-produgsEuiiva entre locutor e interlocutor. De
acordo com Bakhtin (2006, p. 116),

A enunciacao € o produto da interacao de dois iiddds socialmente organizados
e, mesmo que nao haja um interlocutor real, eside pser substituido pelo
representante médio do grupo social ao qual perteriocutor. Apalavra dirige-se

a uminterlocutor.

7

Como a interagdo é imediata, muitas vezes, astmoi@s da sintaxe sao

deixadas de lado em prol da propria interacéo, @ gpde ser traduzido pela presenca de

falsos comecos, truncamentos, correcoes, hesitatégsfatos esses que, na maioria das

vezes, fazem com que o texto falado pareca serepamsestruturado e sem nenhum

procedimento formal.

O texto é o lugar onde as manifestacbes lingusstimmntecem. E ele que

possui, em sua materialidade, as marcas do profssolativo-interativo.
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No texto, as regularidades se manifestam como tef@®de estruturacéo, definidas
pelo carater sistematico de determinados processa®nstrucdo textual, dado por
sua recorréncia em contextos definidos, pelas mdoranais que os caracterizam e
pelo preenchimento de fung¢des interacionais quedleeespecificas (KOCH, 2000,
p. 65).

Segundo Koch (2000, p. 25),

um texto se constitui enquanto tal no momento em gs parceiros de uma
atividade comunicativa global, diante de uma mateigio linguistica, pela atuagao
conjunta de uma complexa rede de fatores de ordé&mci®nal, cognitiva,
sociocultural e interacional, séo capazes de agngbara ela, determinado sentido.

Para Costa Val (2004), pode-se definir texto, lataate, “como qualquer
producéo linguistica, falada ou escrita, de qualga®manho, que possa fazer sentido numa
situacdo de comunicacdo humana, isto €, numa &aubginterlocucdo”. A autora cita alguns
exemplos de texto: “uma enciclopédia é um textca aola € um texto, uermailé um texto,
uma conversa por telefone € um texto, é também axto ta fala de uma crianca que,
dirigindo-se a mae, aponta um brinquedo e diz.t&"autora também diz que “o sentido nédo
est4 no texto, ndo é dado pelo texto, mas é prbolyzor locutor e alocutafioa cada
interacdo, a cada ‘acontecimento’ de uso da lingua”

Para Favero et al. (2005), a producéo do textites@o diz respeito somente
ao conteudo semantico, “mas a percepc¢do das maecasu processo de producdo. Essas
marcas orientam o interlocutor no momento da lajtura medida em que s&o pistas
linguisticas para a busca do efeito de sentidepdsio pelo produtor”.

Segundo a referida autora, a producdo do texsmldal'’corresponde a uma
atividade social que requer a coordenacéo de esfaie pelo menos dois individuos que tém
algum objetivo em comum”. A autora continua dizemple “para participar de atividades
dessa natureza, sdo precisos conhecimentos edadedi que vao além da competéncia
gramatical”, pois, na verdade, para tomar partgetagir numa conversagao, é necessario que
0s participantes consigam inferir do que se trataee se espera de cada um”.

Ainda sobre o texto falado, Favero et al. (20022) declaram

que o desenvolvimento do texto falado esta diretéenBgado ao modo como a
atividade interacional se organiza entre os padities. Essa organizacao resulta de

2 0 termoalocutariofoi utilizado para designar a figura do destiriatéu recebedor do texto (cf. COSTA VAL,
2004).
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decisdes interpretativas, inferidas a partir desgupostos cognitivos e culturais,
tomadas durante o curso da conversacao.

De acordo com o que foi dito, pode-se dizer quéexdo falado nédo e
desestruturado e esta longe de ser um texto dteatdarbitrario. Ao contrario, pode-se
perceber que h4, em sua composicdo, procedimemmogit que demandam dos estudiosos

da linguagem um nivel de descricdo mais acurado.

1.2 ATELEVISAO

O termotelevisad é definido, de acordo com o Dicionario Houaisd thgua
Portuguesa (Houaiss e Villar, 2009), como: “aparaibceptor de imagens televisionadas;
televisor’. No mesmo dicionario, encontramos umaueda definicdo: “meio de
comunicacao que se serve da televisdo para a dlifisatividades e programas artisticos,
informativos, educativos etc”.

Definicdo semelhante & anterior € fornecida ned\aurélio Século XXI: O
Dicionario da Lingua Portuguesa (Ferreira, 1999eib de comunicacdo que utiliza a
televisdo para difundir informacdes, espetaculws, e

Essas definicdes evidenciam que, além de um eggparelho, a televiséo, por
suas caracteristicas, pode ser considerada um €ios oe comunicagcdo mais importantes e
abrangentes da atualidade.

O aparecimento desse meio de comunicacdo marceécao XX, sendo
chamado de século da comunicacdo de massa. A T&/tfampolim de uma revolugcédo, em
termos de comunicacgéo, que teve inicio com o sengiondo radio. Atualmente, a TV possui
um espaco de grande destaque nos meios de conamica@Brasil, podendo, inclusive, ser
considerada a Unica via de acesso a informacaoeatagtenimento para grande parcela da
populacao.

No senso comum, encontramos criticas e apolaogjiggidas a televiséo.
Alguns dizem que ela aliena e emburrece, e a acusanpromover a violéncia e o

consumismo. Outros defendem que ela tenha assunpdpel de divertir, distrair e, também,

¥ Em temos etimoldgicos, esse mesmo dicionario tregitele- +visdq do francésélévision(1900) 'sistema de
transmissao de imagens a distancia' e, na acep¢apatelho receptor das imagens', do ingliévision(1907),
que também designa o aparelho.
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de informar. No entanto, todos concordam que sfiaéimcia é enorme, uma vez que ela
atinge pessoas em todos 0s contextos e de todasaslas sociais.

Independentemente da polémica em torno desse daetomunicacdo, 0 que
nos interessa nesta pesquisa € fato de a TV sedasnferramentas mais importantes para se
divulgar a palavra, sobretudo a palavra faladagle \&alor e poder como instrumento de
comunicacao.

Sabemos que a televisdo une imagem e palavrarap“aoontece no cinema, a
visdo e audicdo sdo os principais sentidos da cimangdo; 0S gestos e a palavra sdo os
principais modos e, quando um meio de comunicag§mena os dois ao mesmo tempo, 0
codigo utilizado é o audiovisfa(POZENATO, 1997, p. 46).

Gostariamos de finalizar essas breves consideragige a TV ressaltando
que o papel da palavra nesse meio de comunicacaxi@l. Como enfatiza Rezende (2000,
p. 29), “o poder expressivo das imagens € inegava$ a palavra falada e escrita explica o
que as imagens dos fatos noticiados, na maioriaetas, ndo conseguem esclarecer, por elas

mesmas”.

1.3 AS ENTREVISTAS

O profissional que quer galgar as colunas dos
artigos opinativos aprende a entrevistar, porque a
entrevista € o préprio coragdo do jornalismo.

Hugh Sherwood

Seguindo a afirmacdo de Sherwood (1981 p. 111)empod iniciar nossas
consideracfes sobre um dos géneros jornalisticas mmportantes, tanto no jornalismo
impresso, quanto no telejornalismo: a entrevigia, @pnstitui, nesta pesquisa, nosso objeto de
estudo.

De acordo com Rezende (2000), os principais g8néo jornalismo sao: o

opinativo e o informativa O génerojornalismo opinativo compreende: ceditorial, o

4 Segundo o Dicionario Houaiss da Lingua Portug(dsaaiss e Villar, 2009), o termaudiovisualse refere a
“qualquer comunicacdo, mensagem, recurso, matettalque se destina a ou visa estimular os sentldos
audicdo e da visao simultaneamente”.
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comentarioe acrénica Ao génergornalismo informativopertencem cinco formatosnata,
anoticia areportagemoindicadore aentrevista

Segundo o autor, o0 género jornalistico que maigtitiza do estilo coloquial e
da oralidade é a entrevista devido ao carater &spenm e improvisado de algumas de suas
producdes e a forca dialogal com que se manifé&is, ndo € sO o telejornalismo que se
utiliza desse género oral. Muitos programas telyss como, por exemplo, os de
entretenimento e policiais, servem-se da entrevista

Para Rezende (2000, p. 157), a definicdo de\estined:

o dialogo que o jornalista mantém com o entrevstpelo sistema de perguntas e
respostas, com o objetivo de extrair informacdésias e opinibes a respeito de
fatos, questfes de interesse publico e/ou de aspéatvida pessoal do entrevistado.

Medina (2008, p. 8) afirma que:

a entrevista, nas suas diferentes aplicagfes, étérniaca de interagdo social, de
interpenetragéo informativa, quebrando assim isetdos grupais, individuais,
sociais; pode também servir a pluralizagdo de vezeslistribuicdo democrética da
informacéo.

Brito (2007, p. 151) faz uma sintese de definicdaslas por diferentes

linguistas e chega aos seguintes conceitos devetas

Interacdo entre dois individuos que s&o tidos, assmmo tempo, como uma

representacdo mutua e como uma identidade singualaletiva;

= Tipo particular de conversacgao, cujas convencoesdsgérentes daquelas utilizadas
em situacdes conversacionais cotidianas;

= Mensagem co-construida enderecada a um destinatdceomente ausente do quadro
dialdgico natural;

» O dialogo construido de modo que um dos interlaestétem o poder e o dever de
interrogar o outro;

» O jogo de questionamento com o0 objetivo de captareacdo dos ouvintes para a

“mise em scéne” de uma revelacgéo.

Segundo a referida autora, “embora tais conceifmsse esgotem, na medida
em que cada situacado de linguagem apresenta soakapdades, ndo se pode negar que

existe na entrevista um dialogo democratico, dcgiibgo”.
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A entrevista € um tipo de sequéncia conversacipadfonizada quanto a sua
estrutura. Ela é representada pelogegunta-respostéaambém denominadpar adjacente.
De acordo com Marcuschi (2007, p. 35paf adjacente(ou par conversacional) é uma
sequéncia de dois turm@gie coocorrem e servem para a organizacao locarlaersacao”.

As entrevistas sdo algumas das formas mais conmause tevantarem dados e
informacdes para noticias e reportagens.

Faria (2007) classifica as entrevistas da seguiateeira:

» Entrevista noticiosa: a que procura extrair doexigtado informacgdes sobre fatos que
resultardo em noticias.

= Entrevista de opinido: a que levanta a opinido dbeeistado sobre o assunto
pesquisado.

= Entrevista de “ilustracdo”: aquela que levanta esgebiograficos do entrevistado:
que registra suas ideias, gostos, trajes, seu a®fklar, o ambiente em que vive etc.

= Entrevista coletiva: aquela em que o entrevistadpande a perguntas de diversos

reporteres de diferentes veiculos de comunicacgéo.

A classificacdo acima pode aparecer, de algumain@&amos quatro tipos mais

comuns de entrevistas estudadas por Sherwood (1&ii$ sejam:

» A entrevista face a face: € aquela em que ha unéacpessoal entre o entrevistador
e 0 entrevistado.

» A entrevista em grupo: € aquela feita por dois aisrantrevistadores.

= A entrevistaoff-the-record é aquela feita com declaracdes fornecidas entecara
confidencial.

= A entrevista on-therecord: refere-se a declaracbes fornecidas em ecaréo

confidencial, podendo ser publicadas.

1.3.1 As entrevistas televisivas

®0 termoturno corresponde & vez de cada interlocutor falar.
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Seguindo o raciocinio de que existe um dialogoamdrevistas, Brito (2007)
descreve a entrevista como “um jogo em que ha ipasceestratégias, o que define a
dimenséo interativa da propria situacao de lingoéige

Na entrevista televisionada, a interacdo com asicjpmntes acontece da
seguinte maneira: de um lado ficam os participativesstadio e, de outro, o publico que esta
fora do estudio.

A autora afirma que na entrevista realizada napbdem estabelecer-se os
seguintes tipos de interacao:

Entrevistador e entrevistado

Entrevistado e publico

Entrevistador e publico

Entrevistador + entrevistado e publico

Esses tipos de interagdo acontecem porque, mueias, tanto entrevistador
guanto entrevistado precisam se comunicar entecem o publico, embora ambos possuam
objetivos diferentes.

Para que a interacdo aconteca na entrevistadieleada, € fundamental que
haja um acordo prévio entre os participantes dsissacdo conversacional. Segundo (Brito,
2007), o acordo prévio “equivale, em linhas geratsconceito de Contrato de Comunicacao
Midiatica, subjacente a interacdo face a face nasd®W a forma de entrevista’. De acordo
com a autora, 0 contrato acontece, entre os iotddees, no interior de dois lugares
denominadosituacional e comunicacional

Pode-se considerdngar situacional a maneira e as circunstancias como a
interacdo entre os interlocutores acontece. Ela mmitambiental referente as condicdes
fisicas, tanto do espaco quanto dos interlocuteqgsico-socialo que se refere a identidade
pessoal, status social, papel social e a rela¢épassoal dos interlocutores.

O lugar comunicacionalé o lugar onde a maneira de falar de cada pantitgpa
do contrato se constroi. O modo como cada um fatke ser determinado pelos seguintes
elementosintercomunicacional que determina tomada de turno de acordo com sua origem
e seu tempo de fala, que pode ser relativamentggmada gsico-sécio-linguisticoa fala
acontece em uma situacao néo programada, poisaedas condi¢des situacionais.

Além de acontecer nesses dois lugares, Brito (287que a comunicacao

midiatica também pode ser definida como a supegfiosile dois contratos: aontrato de
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informacéo referente a selecdo dos fatos eomtrato de captacéoque se refere ao modo
como os fatos serdo transmitidosc@ntrato de captacaopossui dois principiogrincipio
de seriedadereferente a escolha dos participantes e dos asstnatados e principio de
seducdoreferente a espetacularizagdo verbal, auditiva@aljio modo como se tenta seduzir
0 publico.

Para que uma entrevista televisionada tenha lesudtados, € importante que
0s seus interlocutores conhecam e partilhem doatonie comunicagdo midiatico, pois “se
eles querem chegar a uma intercompreensao, seatqpog influéncia deve estar de acordo

com a finalidade do contrato de comunicacéo” (BRIZAD7).

1.3.2 As perguntas nas entrevistas

Segundo Sherwood (1981, p. 12),

entrevistar ndo € trabalho muito simples. Para camexige que o reporter faca
cuidadosa escolha da pessoa ou das pessoas qreresistar, para obter a opiniao
mais abalizada possivel a respeito do assuntougeldivulgar. Em muitos casos é
indispensavel que o reporter faca leituras préswdse o assunto, para evitar perda
de tempo de ambas as partes, para fugir as querides e tratar do fundamental.
Naturalmente, isto exige rigorosa selecdo de pémguratencdo as respostas,
cuidadosas anotacdes e, por fim, um relato objetivaqjue Ihe foi dito e do que
observou.

Nao importa o tipo utilizado e nem o assunto aldwdam uma entrevista.
Pode ser, por exemplo, de saude publica, econaméalacacdo. O que realmente interessa €
o valor que essa informacao possa ter para a auai&or isso que, segundo a citacdo acima,
observar é fundamental. Muitas vezes, 0s asserttsi@om a cabeca, o pestanejar e 0s
gestos com as maos exprimem muito mais as reagdesntrevistado do que aquilo que ele
esta dizendo. Sherwood (1981, p. 71) utiliza-seida citacdo que leu de um estudante de

jornalismo:

A gente precisa compreender 0 que uma pessoa geetbrer, ndo exatamente o
que ela fala. InformacBes relevantes sdo muitagsve&pmunicadas por meios
obliquos. A gente precisa compreender o ‘como’ ‘pooqué’ para atingir nossos
objetivos. Sondagem, inquiricdo cuidadosa é a caveabilidade numa entrevista.
Nessa sondagem, é possivel avaliar o que sabeevistado do que esta dizendo.
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Ao responder a uma questdo, o0 entrevistado deiy#gasn informacdes
pressupostas ou subentendidas o que exige uma eemspo muito grande por parte do
entrevistador. Por outro lado, a construcdo de wmaunta também demanda muita
habilidade do entrevistador. Perguntas incisivesra colocas podem mudar o rumo de uma
entrevista. Sherwood (1981) diz que pode ser efieieolocar em uma entrevista questdes
abertas, que exijam reflexdes, interpretativaség cauestdes problematicas.

As questdes de uma entrevista podem ser diretivessivas, sendo muitas
vezes formalmente elaboradas, com uma linguagetensmsizada e fechada, podendo
pressionar o entrevistado a cair em contradica®lae algum fato, dizer “a verdade”. Mas,
também, podem ser mais livres, pouco diretivas, oam linguagem mais aberta, havendo
uma interacdo entre entrevistador e entrevistaifman, segundo Medina (2008) o “didlogo
possivel”.

De acordo com Rosa e Arnoldi (2008), o entrevistatbve estar previamente
preparado e ter conhecimento do tema em questapedgsintas devem ser preparadas de
acordo com a entrevista: livre ou mais estruturatis, segundo as referidas autoras, “sendo
dever do entrevistador deixar sempre uma margem @ansercdo de possiveis perguntas
necessarias para a complementacdo dos dados”.nGamtio o raciocinio das autoras, “o
entrevistador devera partir para a elaboracado destipnamentos viaveis, que comporao a
base da entrevista, e proceder a extingdo dosvaisia

Ainda segundo as autoras,

a elaboracéo prévia da entrevista faz com que spjaparadas listas de perguntas
de amplo espectro, tanto para o inicio assim coana pma série de argumentos e
guestionamentos que sirvam, se necessario, pasarpds um assunto ao outro e
motivar o entrevistado.

Para Medina (2008, p. 29), “desenvolver o encadetonde perguntas,
interferéncias, interrupcdes, re-orientacfes neudé® do entrevistado é, sem duvida, a
demonstracao de um desempenho maduro do entrexristad

E, nesse jogo de dizer (ou seria perguntar), dsewastadores acabam,
inconscientemente ou nao, utlizando-se de estemtégrgumentativas e retoricas na
construcdo de suas perguntas “da mesma forma quadaeres da Antiguidade, pois, através
desses meios, o0 publico sente-se frente a fremeocarador” (POZENATO, 1997, p. 41).

As estratégias argumentativas serdo estudas @athelano capitulo |l desta

dissertacéo.
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1.4 A CONSTITUICAO DOCORPUS

Neste trecho do trabalho descreveremos como dfinido nosso objeto de

estudo, o percurso metodoldgico da pesquisa ectapas.

1.4.1 Definindo acorpus

O corpus— pertencente a modalidade oral e oriundo de unmios proficuos
meios de comunicacdo de massa, a televisdo — éostmnpor trés entrevistas com a entao
candidata Dilma Rousseff, realizadas em prograraaB\Waberta do pais durante o primeiro
turno das elei¢cdes presidenciais no Brasil no &20d.0.

Por uma questdo de delimitacdo, decidimos analipanas as entrevistas
realizadas no primeiro turno das eleicdes. Foraoolleslos trés programas, de alcance
nacional, transmitidos pelas maiores redes de emassomerciais em atividade no Brasil.
Foram selecionados dois telejorndisrnal Nacional(Rede Globok SBT Brasi(SBT) e um
programa policialBrasil Urgente(Rede Bandeirantes).

O critério de escolha deu-se, primeiramente, yigueriamos analisar como
as perguntas sdo construidas em diferentes emagvi®m diferentes entrevistadores. Além
disso, as entrevistas escolhidas nos chamaramgiatdevido aos seus diferentes estilos.

As entrevistas realizadas pelo Jornal NacionaSET Brasil possuem
caracteristicas semelhantes quanto a estrutura,cesm@rio e ao estilo formal dos
entrevistadores, mas diferem-se no modo de questiento e de construcdo de suas
perguntas. A entrevista realizada no Brasil Urgeotesui caracteristicas diferentes das outras
duas, tanto na parte estrutural quanto no modmugtrwir as perguntas e de interacdo de seu
entrevistador com o entrevistado.

O fato de termos escolhido uma Unica entrevistadataglas as entrevistas
(Dilma Rousseff) deu-se, primeiramente, porque iquess saber como diferentes
entrevistadores, de canais diferentes, entrevistam mesma pessoa e se utilizam de

diferentes estratégias argumentativas e, seguodgu® a entrevistada citada estava em voga,
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por ser mulher, candidata a presidéncia, e poeseptar a escolha do entédo presidente da

republica®

1.4.2 Percurso metodolégico da pesquisa

Com ocorpusdefinido, partimos para a coleta das entreviséaa podermos
dar inicio as analises.

As entrevistas foram gravadas em videos, dispimaitios na Internet, através
do site de videosYouTube As gravagfes restringiram-se ao conteldo dagwsiias, nao
sendo gravado o restante dos programas.

Com os videos em maos, o proximo passo foi ctevertexto falado em texto
escrito. As entrevistas foram gravadas na integraamescritas pelo processo: audicao,
transcrigao, verificagcdo. As entrevistas foram dcaibas exatamente como foram realizadas,
nao havendo alteragbes de linguagem (salvo em slgasos), cortes em repeticdes e de
apoios de fala. E importante lembrar que, apesatrdascricdes terem sido feitas na integra,
nao foram utilizadas as “Normas para transcric@saleelecidas pela equipe do Projeto de
Estudo da Norma Linguistica Urbana Culta de SadoRAWRC/SP).

Apés a transcricdo, houve uma nova audicdo glolaal gravacdes, para
verificacdo. Em seguida, fez-se uma revisdo dowdgetranscritos. De posse @orpus
partimos para a analise, observando como as egamtargumentativas e retoricas foram
utilizadas na construgéo das perguntas pelos éstaduares.

No capitulo seguinte, apresentaremos os refeetedaicos que fundamentam
esta dissertacdo. Sao estudos desenvolvidos salren@ntacdo e Retdrica, pautados em

contribuicdes de diferentes teoricos.

® E importante lembrar que o fato de a candidatm®iRousseff ter sido escolhida como entrevistadaaa
altera o foco de nosso trabalho: as perguntas.
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2 ARGUMENTACAO E RETORICA

Neste capitulo, apresentaremos os referenciagdedjue fundamentam este
trabalho. S&o estudos desenvolvidos sobre Argug@mta Retdrica vistos, principalmente,
sobre o enfoque da nova retodrica, baseados nasibcigiies dos tedricos Perelman e
Olbrechts-Tyteca (2005), Reboul (2004), Abreu (2@0&008), Citelli (2005) e Ferreira
(2010), e sobre a Argumentacédo na lingua, basesadd3ucrot (1987), Cabral (2010) e Koch
(2008).

2.1 ARGUMENTACAO E RETORICA: UMA BREVE CONTEXTUALIACAO

Como ja foi dito no capitulo anterior, a linguagpossui um carater interativo
que pressupde um movimento argumentativo, devideeésssidades que o0 homem possui de
compartilhar suas ideias, de defender e dar ogniBequando ha interagdo, ha o desejo de
influenciar nossos interlocutores e de obter s@saal Dai a importancia de falar e escrever
bem. E isso ndo significa, somente, ter boas ideipalavras bonitas, mas saber usa-las de
modo a convencer e a persuadir as pessoas. Eegmesgento que entra a argumentagao.

Como afirma Koch (2008), “é preciso ressaltar gsgermos argumentacao e
retérica sdo aqui utilizados como “quase sindbnimeestulando-se, conforme se disse, a
presenca de ambas, em grau maior ou menor, enetqdalquer tipo de discurso”.

Os estudos contemporaneos sobre argumentacdond@mauma atencao
especial aos autores Perelman e Olbrechts-Tytega,obra “Tratado da argumentacéo: a
nova retorica” analisa a argumentacdo do ponto iska Wa linguagem: falada e escrita.
Embora a énfase seja dada aos textos escritos) trabslho se vale dos mesmos enfoques
para analisar textos orais.

Na concepc¢do desses autores, “a argumentacao atoupersuasivo”, ja que
tenta investigar a forga argumentativa dos enunsi@dm o0 objetivo de conseguir a adesao

do auditorio, ou seja, busca-se aumentar a adesdiotériocutores as teses apresentadas.
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Ferreira (2010) diz que “argumentar € o meio i@&do, educado e potente de
constituir um discurso que se insurja contra aafoggvioléncia, o0 autoritarismo e se prove
eficaz (persuasivo e convincente) numa situac@antigonismos declarados”. Ele, também,
afirma que “Argumentar implica demonstrar ideiasapaarear no espirito do outro nossa
posicdo diante de um assunto polémico”.

De acordo com Cabral (2010), o ato de arguméasia relacionado a escolha
da ordem dos argumentos. Os argumentos direcionatonalusdo, ou seja, o ato de
argumentar objetiva criar uma ordenacéo dos argiomenfim de direcionar o interlocutor a
uma determinada conclusao”.

Koch (2008) também declara que o “ato de arguamnesrienta o discurso no
sentido de determinadas conclusdes”.

Para Abreu (2002) “argumentar é a arte de convenpersuadir”.

Quando ha polémica, ha opinides divergentes,uandp isso acontece, é
preciso lancar mado de um bom discurso, no qual ganantacdo esteja muito bem
estruturada. E nesse momento que entra em “cen@tdsica, mais especificamente, o
discurso retorico.

“Todo discurso €, por exceléncia, uma construgiorica, uma vez que
procura conduzir o auditério numa direcdo detergana projetar um ponto de vista, em
busca de adesédo” (FERREIRA, 2010).

A primeira funcdo da retérica provém de seu cdacmiais antigo que é
persuadir. De acordo com Tringali (1988), o ternperSuadir etimologicamente vem de
persuadereg(per= de modo completo + suadere= aconselharjmgor)”. Segundo o autor,
“as palavras da mesma familia esclarecem o valoaidasuadv. Suavis suave;savium=
beijo eterno”. O autor diz que dai vem “o sentidwad) de persuadere = aconselhar, levar
alguém a aceitar um ponto de vista de modo suadjdosamente. Persuade-se provando de
alguma forma”.

Persuadir contém em si o convencer. Segundo alri(P88), Cum + vincere
= vencer o0 opositor com sua participacao).

Pode-se dizer que convencer € conseguir, atdagsdeias, da razao, fazer
com que um receptor passe a pensar como seu emimsuadir é fazer com que um
interlocutor passe a fazer o que seu locutor destgvés das emocgdes, dos sentimentos.

A retdrica se alimenta de opinides divergentesitraditérias e possui trés

finalidades:
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= Docere convencer. E o lado racional e argumentativoisoutso.
= Movere comover, atingir os sentimentos. E o lado emaido discurso.
= Delectare agradar, manter viva a atencdo do auditério. Eadw prazeroso do

discurso.

“Assentemos que a retoérica € a faculdade de weictégnente o que, em cada
caso, pode ser capaz de gerar a persuasdo” (ARIBIES, s/d). A partir desse conceito,
estudiosos contemporaneos da retdrica passaraitizarud termo com um novo significado.
Na concepcao de Perelman e Olbrechts-Tyteca (20@®), “0 objeto dessa teoria € 0 estudo
das técnicas discursivas que permitem provocaruoweatar a adesdo dos espiritos a teses
gue se lhes apresentam ao assentimento”. Ja M&988,(p. 27) diz que “a retérica é a
negociagao da distancia entre os homens a proplEsitona questdo, de um problema”.

Reboul (2004) vai mais além e se utiliza da furfgéionenéuticapara definir
retérica “ndo se ensina mais retorica como art@réeuzir discursos, mas como arte de
interpreta-los”. Nesse sentido, retorica é umaidegue pretende ampliar a compreenséao do
discurso.

Seguindo esse raciocinio, 0 presente trabalho @epretensdo de unir as
estratégias argumentativas e a retorica para angptiampreensao do discurso e desvendar as

artimanhas argumentativas utilizadas pelos enteglases na construcéo de suas perguntas.

2.2 ARGUMENTACAO: INTERACAO ENTRE ORADOR E AUDITOR)

Na interacdo entre locutor e interlocutor é pedevar em consideragcdo uma
série de fatores: temporais, historicos, culturamsgiais etc., que podem influenciar na
producdo e na recepgcao do discurso. O locutor sempe tentando mudar um estado de
coisas ja existentes. Nesse sentido, toda argug@nmessupde um orador, produtor de um
discurso (oral ou escrito) e um auditorio formaao aqueles a quem visa a argumentacao.
Ha, também, uma finalidade: a adesédo a uma tesecoescimento da intensidade da adeséo,

que deve induzir a a¢do ou desencadeéa-la imediatame

"Hermenéutica é a arte de interpretar textos.
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A nocao de auditério, proveniente da retoricagantassume um papel de
grande importancia nos estudos atuais sobre a argag@o. Auditorio € um conjunto de

pessoas que se quer convencer ou persuadir. A mbedauditério sugere a seguinte
classificagao:

= auditério universal: constituido por toda a humadal Nao havendo controle das
variaveis.

= auditério particular: formado pelo interlocutor mterlocutores a quem se dirige. Ha
controle das variaveis.

= auditério individual: formado pelo préprio sujeigpiando delibera as razdes dos seus
atos.

O orador deve sempre adaptar-se ao auditéri® ‘@@mpre se argumenta
diante de alguém” (REBOUL, 2004, p. 92). O oraduoca toda sua atividade no auditorio e
atribui a ele algumas funcdes:

= atuar como juizes — condenam ou absolvem;

= atuar como assembléia — aconselham ou néo a tateatieciséo;

= atuar como espectadores — concordam ou discordammae posicdo, sem tomar
partido sobre o que foi explanado.

Essas funcbes sao relacionadas aos trés géneabdSrias: judiciario,
deliberativo (ou politico) e epidictico. SegunddBd (2004, p. 45),

0 género judiciario acusa (acusacao) ou defendegale O deliberativo aconselha
ou desaconselha em todas as questdes referentizsla.© epidictico censura e, na
maioria das vezes, louva ora um homem ou uma aded homens.

O orador competente deve sempre atribuir impoidéao auditério e, sempre,
passar a sensacao de verdade: o persuasivo, csimeebsO importante € a eficacia dos
argumentos utilizados. “O conhecimento daquelessgupretende conquistar, €, pois, uma

condicdo prévia de qualquer argumentacdo eficaERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA,
2005).
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2.3 AS CONDICOES DA ARGUMENTACAO E SUAS TECNICAS

Para que um interlocutor seja convencido ouuaelido, € preciso que haja
um acordo entre o orador e seu auditério sobrevakrontecimento ou situagéo. Esse acordo
€ chamado de tese de adesdao inicial (que podeaseada em fatos ou suposicdes). Apds o
estabelecimento do acordo, o orador langa macsegptancipal.

Entre a tese de adesdo inicial e a principakéigp que haja argumentos para
que essa seja aceita. E, nesse momento, a arggaectaneca a se compor. Mas, para que a
argumentacao alcance os objetivos pretendidosejai gersuadir e convencer € preciso que

haja algumas condicdes:

[EEN
1

Deve haver, primeiramente, uma tese e saber paraspa tese é resposta.

2- Usar “linguagem comum” ao auditorio. O orador dadaptar-se ao auditério e ndo o
contrario.

3- O orador precisa manter um contato positivo comditério.

4

Agir com ética. Ser verdadeiro ou parecer verdadmnfere credibilidade ao orador,

item fundamental para a argumentacao.

Os estudos da Nova Retérica propdem uma nova irmade olhar os
argumentos, a partir do razoavel, do verossimila FRerelman, as técnicas argumentativas
apresentam-se sob dois aspectos: o0 positivo eatinegO positivo tem relacdo com as teses
admitidas pelo audit6rio, sdo os chamadogumentos de ligacaddO negativo tem como
objetivo abalar o acordo entre orador e o audités@ chamados dargumentos de
dissociacamuruptura das ligacoes.

Osargumentos de ligacasdo os mais utilizados pelos oradores entre adiese
adesdo inicial e a principal e agrupam-se em figses: 0os quase légicos, os fundados na
estrutura do real e os que fundamentam a estrdturaal.

2.3.1 Argumentos quase ldgicos
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O argumento quase légico € aquele que pode fgade, pois depende da

natureza das coisas ou das interpretacées huntaagsele

cuja estrutura logica lembra os argumentos da dfpemal, mas ndo possuem o
mesmo rigor por ndo ter valor conclusivo, ja quegossivel eliminar da linguagem
comum toda ambiguidade e as multiplas possibiligageinterpretacdo. Assim, para
cada argumento légico, de validade reconhecida@ntastavel, correspondera um
argumento quase logico, de estrutura semelhanje, forga persuasiva consiste
justamente na sua proximidade com aquele (FERREXRAD, p. 150).

Entre os argumentos quase logicos, destacam-se o=
compatibilidade/incompatibilidade, regra de justigdorséo, ridiculo e definicdo. Eles podem

ser entendidos da seguinte maneira:

Compatibilidade/incompatibilidade: serve para digera tese de adeséo inicial € compativel

ou incompativel com a tese principal.
Ser mulher e tirar carteira de motorista € incofphhos paises arabes, o que ndo acontece
nos paises ocidentais.

Regra de justica: a base desse argumento € ofevecetratamento de igualdade aos

elementos ou situacdes de uma classe ou categoria.

Um filho, cujo pai se recusa a custear-lhe a famldg pode protestar, dizendo que acha isso
injusto, uma vez que seus dois irmaos maios veifiesam seus cursos superiores pagos por
ele.

Retorséo: também chamado de réplica, consiste anousesmo argumento do interlocutor.
No momento em que, num teatro de provincia, o poblie preparava para cantar
Marselhesaum policial sobe no palco para anunciar que € oitudo que ndo consta do
cartaz: “E vocé, interrompe um dos espectadore® Be cartaz?” Exemplo tirado:
(REBOUL, 2004, p. 170)

Ridiculo: consiste em criar uma situacao irbnicande, provisoriamente, o argumento do
outro, extraindo dele todas as conclusdes, por atmgrdas que sejam.

Cai o Palace 2 e os culpados sdo as vitimas, padesse levar a sério a afirmacao de seu
construtor, o deputado Sérgio Naya, de que ouldm fpe algum morador estava construindo
irregularmente uma piscina, em clara insinuacagueefora essa a causa do desabamento.
Definicdo: a definicdo também pode ser usada camargumento. “O carater argumentativo

das definicbes se potencializa quando ha definigagadas de um mesmo tempo e, por isso,
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o orador pode fazer escolha por definir as condigidicientes da aplicacdo de um termo”
(FERREIRA, 2010).

As definicdbes podem ser: légicas, expressivas, ativas e etimoldgicas.
Vejamos uma explicacdo para cada uma delas, segeidaxemplos extraidos de Abreu

(2002).

Definicéo I6gica: tem de ser clara e explicitarcud

Ex.: Janela € uma abertura ampla numa parede, emnaltora superior ao solo, com a
finalidade de iluminacéo e ventilacéo.

Definicdo expressiva: ndo depende de légica, nmasd# um ponto de vista.

Ex.: Familia € um conjunto de pessoas que temaeaf®@uma mesma casa.

Definicdo normativa: depende do sentido que se daern uma palavra e a um determinado

discurso e dependem do acordo feito com o auditorio
Ex.: Um médico podera dizer: Para efeito legalrdesplantes de érgéos, vamos considerar a
morte do paciente como o desaparecimento compdetdividade elétrica cerebral.

Definicdo etimoldgica: depende da origem da palavra

EX.: convencer - com + vencer = vencer com 0 outro.

Os argumentos acima sdo 0s que mais se destaoapoya existam outros,
como, por exemplo, os de reciprocidade, de trargdtile, a inclusdo da parte no todo, a
divisdo do todo em partes, de comparacdo e peloifis@mc Compreendamos seu
funcionamento a partir das explicagfes e dos exasrgltraidos de Ferreira (2010) e Reboul
(2004).

Reciprocidade: visa aplicar o mesmo tratamentoaa diluacdes correspondentes.

EX.: Se um elevador é publico, deve ser para tagoalmente.

Transitividade: vislumbram determinadas relagdesactransitivas. A transitividade permite
gue se admita que haja uma relacdo de igualdade superioridade entre os termos.

Ex.: Os amigos dos nossos amigos s&0 n0SS0S amigos.

Inclusdo da parte no todo: valoriza o todo apeeés gspecto realcado de sua parte. “a ideia

€: ‘0 que vale para o todo, vale para as partéSERREIRA, 2010).
Ex.: A professora de linguistica Eliana Pitombox&ea ensina que os textos literarios que

apresentam altas frequéncias do pronome “vocé¥rdeser classificados como formais.
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Divisdo do todo em partes: fragmenta-se o todmal® provar a existéncia ou ndo de uma de

suas partes (ou o proprio todo).

Ex.: A Nokia proporcionou aos profissionais quecg@m de um bom suporte multimidia
uma filmadora com qualidade VGA, uma maquina faifiga digital de excelente capacidade
(5 Mega Pixels), além de um magnifioeedia player Tudo isso resumindo num aparelho
pequeno, bonito e dotado de uma tela de quaspdlégadas: O Nokia N95 8 GB.
Comparacéo: as coisas sdo avaliadas em relac@ras.o

Ex.: Este salario é 30% inferior ao estabeleciddgio

Sacrificio: alega-se o sacrificio a que se estodi® a fazer para conseguir certo resultado.

Ex.: SO acredito nas historias cujas testemunh@asnd@ pescoco (Pascal).

2.3.2 Argumentos baseados na estrutura do real

O argumento baseado na estrutura do real é aquelsegvale da realidade, da
experiéncia. Eles ndo estéo ligados a uma desaigigtiva dos fatos, mas a pontos de vista

relativos a ele.

Enquanto os argumentos quase l6gicos tém pretenséida validade em virtude de
seu aspecto racional, derivado da relacdo maisemosnestreita existente entre eles
e certas féormulas matematicas, os argumentos fuemdados na estrutura do real
valem-se dela para estabelecer uma solidariedadejeizos admitidos e outros que
se procura promover. Como se apresenta essa es®lm que é fundamentada a
crenga em sua existéncia? Essas sdo questdesajdevediam colocar-se, enquanto
os acordos que embasam a argumentagdo ndo levardaeussdo. O essencial é
gue eles parecam suficientemente garantidos paraitpeo desenvolvimento da
argumentacao (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 20052p7).

Os principais argumentos baseados na estrutungalcsdo: pragmatico, do
desperdicio, de direcdo, de superacao, ligacdesalasténcia, de autoridade e de hierarquia
dupla. A seguir, elencamos explicacdes para caddeles, seguidas de exemplos ilustrativos
baseados em Reboul (2004), Ferreira (2010) e A2@18).

Pragmatico: sdo sucessdes de acontecimentos pordmaim vinculo causal. Transporta o

valor da consequéncia para a causa.
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Ex.: Podemos dizer que um determinado time de digggnhou o campeonato, porque, desde
o inicio da temporada, seus dirigentes fizeramratatbes adequadas, o que incluiu, além
dos jogadores, um bom técnico que foi prestigiademo em momentos de derrota.
Desperdicio: é preciso ir até o fim para ndo pesdempo e o investimento.

Ex.: Bousset, grande orador sacro, bispo da cidemlecesa de Meaux, utilizava esse
argumento, ao dizer que 0s pecadores que nao speadem e, dessa maneira, nao
conseguem salvar suas almas, estdo desperdicasalificio feito pelo Cristo que, afinal,
morreu para nos salvar.

Direcao: o objetivo é estabelecer uma relacédo teuns® os fins e 0s meios.

Ex.: Por que ndo continuar a negociacao? Aindgpgesamos, perderemos a causa, e que nos
digam que todos os outros funcionérios ja assinavaatordo de reducdo de jornada de
trabalho, ja resistimos até aqui e o jeito é camirpara que ndo sejamos chamados de fracos
no futuro.

Superacdo: o foco é a finalidade. Os obstaculosieéessarios para atingir um determinado
fim.

Ex.: Desesperar jamais/Aprendemos muito nesses/Admzd de contas, nédo tem
cabimento/Entregar o jogo no primeiro tempo/Nadacoeer da raia/ Nada de morrer na
praia/Nada!Nada!/Nada de esquecer/No balanco ddagpee danos/Ja tivemos muitos
desenganos/Ja tivemos muito que chorar/Mas agzra,que chegou a hora/ De fazer valer o
dito popular/Desesperar jamais... (Ivan Lins)

LigacOes de coexisténcia: duas realidades desigéaisinidas, sendo uma mais fundamental

do que a outra.

Ex.: Quem bebeu bebera.

Autoridade: o carater, o nome eethosda pessoa citada é fator primordial para que as
intencdes sejam validadas.

Ex.: Se éBaye, € bom.

Hierarquia dupla: exprime uma ideia de proporcidiaale, direta ou inversa, onde a

valoracdo de ambos os termos proporciona a congmarac

Ex.: Fulano é mais rico que Beltrano.

2.3.3 Argumentos que fundamentam a estrutura do rea
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Os argumentos que fundamentam a estrutura de&eads que se baseiam em
casos particulares. Sdo os que “generalizam aquit € aceite a propdésito de um caso
particular (ser, acontecimento, relacdo) ou traesppara um outro dominio o que € admitido
num dominio determinado” (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTEC1996 apud FERREIRA,
2010, p. 166).

Os argumentos que fundamentam a estrutura dséd@ealpelo exemplo, pelo
modelo (ou antimodelo) e pela analogia. Vejamosiraigexemplos extraidos de Abreu
(2002).

Pelo exemplo: acontece quando ha sugestao paea esitcdes de outras pessoas.

Ex.: Podemos defender a tese principal de que ssoae de mais de cinquenta anos ainda
podem realizar grandes coisas em suas vidas,amilz como tese de adesdo inicial o
exemplo de Julio César que, depois dos cinquelts, &@nceu 0s gauleses, derrotou Pompeu
e tornou-se governador absoluto de Roma.

Pelo modelo ou antimodelo: O modelo é uma varia@@xemplo e o antimodelo mostra

aquilo que deve ser evitado.

Ex. de Modelo: Podemos dizer a um garoto que eladeéie acanhar-se de ter problemas em
matematica, pois até mesmo Einsten tinha problemasatematica.

Ex. de Antimodelo: Raramente pais alcoodlatras iérod alcodlatras. O horror ao antimodelo
€ tamanho que, muitas vezes, os filhos de alcadlaicabam tornando-se completamente
abstémios.

Pela analogia: faz-se uma relagdo com um fato gjeelgado a tese principal. Tendo a
metéfora como sua maior traducao.

Ex.: “Quem pde seus esfor¢os a servico dos ingegescomo quem lanca a semente a terra

estéril, ou da conselhos a um morto, ou fala embadza a um surdo” (Ibn Al-Mukafa).

2.3.4 As Falacias

Nos itens acima discorremos sobre os argumentss sustentam as
conclusdes. Mas, existem alguns tipos de argumeamiesséo utilizados para induzir os

interlocutores ao erro. Esses sdo chamados faldeaacias sdo argumentos incorretos,
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inconsistentes, mas muito eficazes no processoet®igsdo. “Um argumento é falacioso
quando parece que as razfes apresentadas sustentantlusdo, mas na realidade néo
sustentam. As falacias, normalmente, sdo errog@ecinio, mas podem ser utilizadas, por
oradores, como mecanismos persuasivos” (FERREIRE(),2. 120).

As principais falacias sdo: ambiguidade, anfig@p énfase, da composicéo,
da causa comum, do circulo vicioso, da enumerad@idalsa analogia, da falsa causa, do
falso dilema, da pergunta complexa, peticdo decfmio, espantalho, contra o homem,
autoridade andnima, ignorancia da questdo ou cs@elirrelevante, apelo a piedade, apelo
popular, apelo a ignorancia, apelo a forca.

Nos trecho seguinte serdo elencadas as expleggia cada uma das falacias
citadas, seguidas de exemplos extraidos de Abre08)2 Ferreira (2010) e dos sites:

www.criticanarede.com, www.wikipedia.org, www.edoaa.te.pt e www.altamente.org.

Ambiguidade: uso de palavras que geram uma intg@e duvidosa do assunto em pauta.
Ex.: Os assassinos de ciangas sao desumanos.teosahumanos ndo matam criangas.
Anfibologia: uso de palavras ambiguas que podeiar g@rias interpretacdes.

Ex.: No teu emprego todos gostam de um carro. Rortha um carro muito especial. (Todos
gostam de um carro qualquer ou do mesmo carro?)

Enfase: uso de palavras com o objetivo de induzitterlocutor ao erro devido a aparente
mudanca de significado.

Ex.: A ex-namorada, procurando vingar-se do capg8oreveu no jornal: "Hoje, o capitdo
estava sobrio”.

Da composicdo: sdo atribuidas caracteristicas eeespou dos individuos, considerados

isoladamente, ao grupo ou vice-versa.
Ex.: As células ndo tém consciéncia. Portanto, rebeé, que € feito de células, ndo tem
consciéncia.

Da causa comum: Faz-se uma confusao entre caeszisos.

Ex.: A qualidade de ensino é ruim porque os professsao despreparados.

Do circulo vicioso: tenta-se provar uma coisa usandra sem demonstracao.

Ex.: A inflacdo, aumento generalizado de precospco poder aquisitivo dos salarios, que
precisam ser aumentados. Este aumento de salpdosua vez, gera a necessidade de se
elevar os precos dos produtos (caracteristica fifacéo), para o pagamento dos mesmos

salarios.

Da enumeracao: uma generalizacao pautada em deidicientes.
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Ex.: Este e aquele bolo sdo de chocolate. Todbslos sdo de chocolate.

Da falsa analogia: compara-se o que nao pode sgazado.

Ex.: A Lua é um planeta como a Terra. Ora, a Tétabitada. Portanto, a Lua é habitada.

Da falsa causa: toma-se como causa de um acontgoi@iguma coisa que nao é sua causa
real.

Ex.: Sempre que sua mée aparece para nos vidgama coisa acontece de errado nesta
casa.

Do falso dilema: oferece-se um namero limitado pgdes, quando, na verdade, ha mais.

Ex.: E pegar ou largar!

Da pergunta complexa: pressupde-se que ja existarasposta positiva a uma pergunta

embutida em outra.
Ex.: O que vocé fez com o dinheiro que roubou?

Peticdo de principio: utiliza-se como evidente lqgue deveria ser provado.

Ex.: As coisas pesadas tendem naturalmente paeatmado mundo. A observacdo mostra
gue as coisas pesadas caem para 0 centro dalteg@. o centro da terra € o centro do
mundo.

Espantalho: ataca-se o argumento mais fraco paravidenciar o melhor argumento.

Ex.: O meu adversario na disputa pela prefeitufandie a descriminalizacdo da maconha. Se
ele for eleito, nossa cidade vai abrir as portaa pa traficantes!

Contra 0 homem: ataca-se a pessoa e ndo o argumento

Ex.: O Papa falou sobre como deve ser a educagiblllos, ensinando-os a falar sempre a
verdade, ndo importando as consequéncias, masestaan como padre catolico, fez voto de
castidade e nunca teve filhos. Como pode dar doosel quem quer que seja?

Autoridade andnima: uso de autoridades néo citadas.

Ex.: Os psicologos dizem...

Ignoréncia da questdo ou concluséo irrelevantdai®m substituir 0 assunto em pauta por

outro.
Ex.: Depois da aparicdo de um cometa, houve unteea. Logo, o cometa foi a causa da
epidemia.

Apelo a piedade: € usado para conseguir que se aced determinada concluséo.

Ex.: O réu deve ser absolvido. Afinal, desde pegueanvive com a violéncia e a falta de
carinho. E uma vitima da sociedade e ndo um crisoino

Apelo popular: vale-se da opinido popular parsseguir a persuasao.
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Ex.: A prefeitura quer mudar as maos de direcAwat@as ruas da cidade, ou seja, quer
desrespeitar, com inovacdes arbitrarias, a tradiedmais de 20 anos e a antiga sabedoria dos
gue planejaram a ordem atual.

Apelo a ignorancia: sustenta-se que uma proposigdrdadeira porque néo foi demonstrada

sua falsidade ou vice-versa.

Ex.: Existe vida ap0s a morte, porque, até aganguem conseguiu provar que nao existe.
Apelo a forca: as consequéncias desfavoraveis essaltadas se houver discordancia da
opinido do orador. Fundamenta-se na premissa d&Adfieeca faz o direito”.

Ex.: Diante da insisténcia do Ird em fabricar armadeares, alguém argumenta que esse pais
deve desistir disso, uma vez que corre o perigeeddombardeado pelos Estados Unidos ou

por Israel e, como consequéncia, milhares de inesgroderdao morrer.

2.3.5 Os lugares retoéricos

O orador necessita demonstrar todo seu conhetdsebre o assunto exposto
para fazer um acordo com o auditorio e, nesse mmnéuosca provas (baseiam-se em
raciocinios que sao exteriorizados por argumentps sustentardo seu discurso. Esse
momento é chamado de invencawéntioem latim). Essas provas sdo chamadas de lugares —
lugares retoricos. Aristoteles criou uma disciplo@mada Topica para encontrar os lugares
comuns (denominados por eletdpodi) de onde se originam as provas. Perelman e OBrecht

Tyteca dividiram osop6i em dois grupos: os lugares da qualidade e osdsgkr quantidade.

Lugar da gqualidade: Sempre algo € unico, raro, ongldle mais qualidade — opde-se ao

comum, vulgar, corriqueiro. O que importa aquivalmr Unico das coisas.

Lugar da quantidade: uma coisa é melhor que a quaatitativamente. NaOmeros sempre séo

persuasivos.

Segundo esses autores, ha também outros lugapéd ¢consagrados como: da

ordem, do existente, da esséncia e da pessoa.

Da ordem: a superioridade do anterior sobre o posté& causa € superior aos efeitos.
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Do existente: a superioridade do que existe, doécaimal, real, sobre o possivel, eventual ou
impossivel.

Da esséncia: afirma a superioridade dos individuesmelhor ou pior representam a classe a
gual pertencem.

Da pessoa: esta vinculado a dignidade, ao mérdaatanomia. Também valoriza o que é feito

com cuidado, o que requer um esfor¢co. Nesse lugaymano é exaltado sobre todas as

outras coisas.

Ha, atualmente, novos lugares além dos definidos Aostételes e
reestruturados por Perelman e Olbrechts-Tytechzados, principalmente, na publicidade,
no discurso politico, entre outros. Os mais comsa lugar da juventude, da beleza, da
seducdo, da saude, do prazer, do status, da diéerela tradicdo, da modernidade, da
autenticidade, da qualidade/preco.

A palavraTopos(topoi) tem origem grega e significa lugar, lugar-comum. E
possivel definirToposcomouma crenca geral aceita pela sociedade. t9posé definido
como sendo um instrumento linguistico que liga mlgs palavras, organiza os discursos
possiveis e define discursos aceitaveis, coerenie® comunidade” (CABRAL, 2010, p.
53).

Para Cabral (2010), “a argumentacéo apoia-seugards comungdpog, ou
regras de verossimilhanca que determinam o que e#dael como verdadeiro numa

comunidade”.

2.4 O DISCURSO E SEUS ELEMENTOS PERSUASIVOS

Todas as pessoas, em algum momento, ja tentargreoisaram persuadir ou
convencer alguém. Por outro lado, com certeza, gésgram pela situacdo de serem
persuadidos ou convencidos de alguma coisa. Por ggando um orador constroi seu
discurso, é importante que saiba escolher as palafnases, a disposicdo dos raciocinios e
dos temas, pois tudo isso compde a ordem persuasi@aonvencimento dos discursos.

Os discursos persuasivos podem, segundo Ci2ell5), reformar, formar ou

conformar pontos de vista e atitudes.
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- Formar. em algumas circunstancias é preciso formmwos comportamentos, habitos,
atitudes, pontos de vista. E preciso ter um discymesrsuasivo para “fazer a cabeca das
pessoas”, mostrar o que €, explicar.

- Reformar: ndo é preciso formar, pois ja existemsamentos, habitos etc, é preciso mudar a
direcdo deles. Nao é preciso explicar, somente fewanudanca.

- Conformar: € manter a imagem, o habito. Ha varroslutos no mercado que aparecem na
midia constantemente, ndo havendo necessidadezde rida, simplesmente lembrar os

consumidores, ou seja, conformar.

Orlandi (2011, p. 154) declara que o discursoepset: ludico, polémico ou
autoritario. E uma questdo de dominancia: um paaéec um pouco do outro, mas sempre
um é dominante, mais visivel.

Citelli (2005) define os tipos de discurso citadaima da seguinte maneira:

- O discurso ludico: é a forma mais aberta do d&gucom menor grau de persuasdo. O
discurso ludico compreende boa parte da produ¢8iea: musica, poesia, prosa.

- O discurso polémico: cria uma relacéo de centraonentre os interlocutores, aumentando o
grau de persuasdo. H4 um desejo @lbem dominar o referente. E preciso elaborar
argumentos a serem reconhecidos e que consigamaafrposicdo de quem enuncia.

- O discurso autoritario: forte marca persuasivguifacontece a dominacao pela palavra. O

tu ndo tem nenhum poder de interferéncia.

Quando um orador constréi seu discurso traz gonspinides, valores e
ideologias. Um discurso sempre provém de outrosutes ja proferidos e aceitos pela
sociedade. Isso € o chamado “discurso dominantse Epo de discurso, geralmente, traz
consigo o chamado “discurso autorizado”, que coergle a retdrica dos representantes das
instituicoes.

Um outro recurso utilizado em textos persuasévogecurso de presenca. Esse
recurso € extremamente persuasivo, pois traz, @omame ja diz, a presenca de algo. Séo
varios os tipos de recursos de presenca, tais coma:parabola, uma historinha, as figuras
retdricas (como, por exemplo, a metafora), entteosu

O uso desses recursos, além de dar visibilidadeasgumentos, intensifica

ainda mais o ato de convencer e persuadir.
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2.5 A ARGUMENTACAO NA LINGUA

As técnicas argumentativas sdo muitos eficazesoraento da argumentacao.
Dependendo da escolha dos argumentos feita pedorplas podem convencer ou persuadir
um auditério ou destruir a propria imagem do oradigralém dos argumentos, uma outra
escolha é de grande importancia para uma argun@entdicaz: a das palavras. As palavras
possuem um enorme poder persuasivo.

Retomando a epigrafe utilizada na introducao edéstbalho, aludimos a

Ferreira, (2010, p. 7) que afirma:

Elas (as palavras) realmente encantam. E ndo iempomrtoupa que usem: se
revestidas de pompa, podem esconder enorme sidgaiej sob a veste simples do
dia a dia, trazem ensinamentos profundos. Prov@rtstogans e cronicas

aparentemente despretensiosas podem apresentaitnoon inresistivel, trazer a

metafora arrebatadora, seduzir e... persuadir.

Quando um orador enuncia, com certeza, posguia intencdo: agradar,
elogiar, denegrir, ensinar, comover, convencer ensyadir. Ser neutro no discurso € muito
dificil, ou quase impossivel, em qualquer situagdoncipalmente quando se pretende

argumentar. Como diz Koch (2008, p. 17)

todo e qualquer discurso subjaz uma ideologia,cep@io mais ampla do termo. A
neutralidade é apenas um mito: o discurso que stemte “neutro”, ingénuo,
contém também uma ideologia — a da sua propridivbgde.

No momento em que um orador profere seu discursiizatse de alguns
procedimentos, ou como diz Ducrot (1987) — “efedessentido”, que dependem do contexto
de enunciacdo, do componente retorico e do radociéio interlocutor para serem
compreendidos. Esses procedimentos discursivososdecidos como subentendidos. Muitas
vezes eles sdo utilizados, principalmente, quared@retende dizer uma coisa para fazer
entender outra. “O subentendido € o que deixo nwinte concluir” (DUCROT, 1987, p.
20). Entretanto, ha situacées em que o locutoradeiarcas linguisticas em seu enunciado,
utilizando-se de alguns procedimentos ndo-discossiue estéo inscritos na significacdo dos

elementos que compdem o enunciado, ou seja, fagemaicomponente linguistico.
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Alguns dos procedimentos ndo-discursivos queestadam sao 0s seguintes: a
pressuposicao e seus apoios linguisticos, os nzadalies e 0s organizadores textuais.

Os procedimentos citados aparecem nos discurt@wéa das marcas
linguisticas, “fazendo com que ele se apresenteocam verdadeiro “retrato” de sua
enunciacdo” (KOCH, 2008, p. 33).

2.5.1 A Pressuposicao

A nocao de pressuposi¢do possui algumas diver@€raire os varios autores,
porém, no presente trabalho, ficaremos com a abendgostulada por Ducrot e estudada por
Koch e Cabral. Para Ducrot (1972 apud KOCH, 200%6) “pressupor nao é dizer o que o
ouvinte sabe ou 0 que se pensa que ele sabe auadealger, mas situar o dialogo na hipotese
de que ele ja soubesse”.

Os enunciados sempre afirmam alguma coisa e, deganautor, “pdem”
alguma coisa. Entdo, pode-se dizer que o conteddoegtad “posto” é aquilo que esta
claramente dito.

Ja o enunciado que possui um pressuposto semsgseaimnis conteddos, um
posto e outro pressuposto. Pode-se dizer que untiaalo pde algo e pressupde outro. Para
compreender um conteldo pressuposto € preciso senfender a significacdo linguistica.
Por isso que Ducrot (1987, p. 24) afirma que a€dgio de pressupostos ndo esta ligada a
uma reflexdo individual dos falantes, mas estaritasna lingua. Desse ponto de vista, todos
0S pressupostos que o sentido de um enunciadgétregtdo previstos na significagdo da
frase”.

O conteudo pressuposto € o que o locutor assume gerdadeiro e sobre o
gual ndo quer ou ndo pode ser questionado, candttu assim, uma forte arma na

argumentacao.

Um exemplo classico para ilustrar a afirmacaaft dado por Cabral (2010,
p. 63): “Paulo parou de fumar”. O enunciado pde Baalo ndo fuma, mas pressupde que
fumava antes.

Seguindo a noc¢éo de que a pressuposicao estdansxiingua e faz parte do

contetido do enunciado, Cabral (2010) apresentaskgooios linguisticos da pressuposicao:
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- Verbos factivos ou contrafactivos— sdo aqueles que pressupfe a verdade (factiuos) o
mentira (contrafactivos) do conteddo exposto no piemento do verbo, trazendo um
julgamento do locutor em termos de verdadeiro/falso

José soube que Pedro nao tinha sido convidad@agasta.

- Verbos de julgamento —S&o verbos que implicam uma avaliagcdo do objetprdoesso
pelo agente do processo, que pode ou n&o coirmmdiro locutor. Constitui uma avaliagao
em termos de bom/mal.

José lamentou que Pedro néo tenha sido convidadapasta.

- Verbos implicativos -séo aqueles que estabelecem alguma relacdo deag#mi referente
ao fato expresso pelo verbo da oracéo a ele suiaakali

Pedro n&o conseguiu ser aprovado no concurso.

- Verbos de mudanca de estaduxiliar aspectual) — sédo aqueles que pressup@esmacao
que vinha sendo praticada e foi interrompida.

Para a surpresa de todos, Pedro deixou de frequeotsa de Isabela sem explicacdes.

- Verbos iterativos — sdo aqueles que pressupdem que a acao expedsszmo ja havia
acontecido anteriormente.

Joao voltou aqui procurando por voceé.

- Marcadores aspectuais ou iterativos— sao expressdes temporais que marcam uma
mudanca ou que indicam que a agéo expressa pélo jgehavia acontecido antes.

Maria ndo come mais doces para nao engordar.

- Nominaliza¢Ges- consistem na transformacao de uma frase nuagsia nominal.

A doenca de Maria a impediu de estudar.

- Epitetos ndo restritivos— sdo adjuntos adnominais que ndo cumprem a fudedestringir
o sentido do substantivo que modificam, mas apéedises acrescentar uma peculiaridade.
Maria preparou a deliciosa receita que Ihe ensinei.

- Grupos nominais definidosou como define Maingueneau (199@gscricbes definidas-
sao grupos de palavras que tém por fungéo apresengadefinicdo ou uma especificacao.

A namorada do meu filho € psicologa.

- Relativas apositivas— correspondem ao que a gramatica tradicional cl@gnadjetivas
explicativas. Elas tem por funcdo explicar uma paddade a respeito do seu antecedente.

Jodo, que é especialista em argumentac¢édo, vaitramisna palestra sobre o tema.

- Construcgdes clivadas -sdo geralmente aquelas que contém a express@uniéé. ..

Foi meu filho_guem me deu este livro.
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- Construcdes implicitamente clivadas- correspondem as constru¢des das quais podemos
inferir uma operacéo de encaixamento do tipo ‘lé&e’.q

Paulo ndo competiu no campeonato de Illhabela.

Inferéncia: Nadoi no campeonato de llhabejaePaulo competiu.

- Comparacdes e contrastes s@o as constru¢des por meio das quais estabelecelagdes

de semelhanca ou de disparidade entre os elentwprgas compdem.

Maria ndo é tdo boa bailarina guanto Ménica.

- Interrogativas parciais — sdo aquelas em que apenas um dos componentesado de
coisas é desconhecido. Essas construcfes contéiculear do tipogquem quando, por que,
qual, quanto, ondegue incidem sobre algo desconhecido.

Quem telefonou?

Neste item, abordamos o conceito de pressuposigiiguas de seus apoios
linguisticos. Fizemos, também, uma distincdo erdge conceitos de pressuposto e
subentendido.

A pressuposicdo é muito importante na argumeojag@@s, além desse
conceito, ha outros elementos na lingua que podxarda argumentacao ainda mais eficaz,

como é o caso dos organizadores textuais que sstdados no item a seguir.

2.5.2 Os organizadores textuais

Para um discurso ser bem articulado e eficas(psivo) € preciso que todos
0S argumentos estejam organizados. Além dissopértante que a escolha das palavras seja
bem feita.

Ha palavras que na lingua séo responsaveis ipalizacdo da argumentacao.
Essas sdo os chamados organizadores textuais. Gemtrata de argumentagao, 0S
organizadores textuais sao definidos, segundo Ducamo palavras de ligacdo e de
orientacdo e nao como elementos de ligacdo, comdestidos nas gramaticas tradicionais.
“O elemento de conexdo pde a informagao do texseraico da intengcdo argumentativa.
Desse ponto de vista, o sentido € entendido comduzindo a uma determinada direcéo”
(CABRAL, 2010, p. 86).
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Ducrot (1980b apud CABRAL, 2010), com base ens s=iudos em torno da
direcdo argumentativa dos enunciados, prop6s aondegé&classe argumentativa (CA) e de
escala argumentativa (EA).

Segundo Koch (2006 apud CABRAL, 2010, p. 86), duwctasse argumentativa
€ um conjunto de enunciados que podem igualmem@ sie argumento para uma mesma
concluséo”.

Cabral (2010) afirma que a lingua nos oferemehtos para marcar 0s
argumentos que compdem uma classe, ou seja, arthsngme conduzem para a mesma
conclusdoe, também, ainda, ndo so...mas também, tanto..,aténode, além disso etc.

Para Ducrot (apud CABRAL, 2010), na medida em qguea classe
argumentativa comporta essa relacdo de ordem dpigcar ndés devemos chama-la de escala
argumentativa. A escala argumentativa se estabetp@ndo explicitamos, por meio de
marcas linguisticas, uma hierarquia entre os argtosade uma classe argumentativa. Pode-
se dizer que em uma escala argumentativa ha argosnmeais fortes e outros mais fracos.

Conforme apresenta Koch (2008),

- Os marcadores argumentativos que assinalam amargo mais forte de uma escala,
normalmente, sao:

até, mesmo, até mesmo, inclusive

- Os marcadores responsaveis por assinalar o angomeis fraco de uma escala séo:

No minimo, ao menos, pelo menos

- Os marcadores cuja fungéo é indicar o argumestsido:

alids, além do mais

- Os marcadores que indicam que 0s argumentosempael®s estdo orientados para a mesma
conclusao, isto é, compdem uma classe argumentatiiambém, nem, tanto...como, nao
s6...mas também, além de, além disso

- O marcador que apenas indica um argumento suptame

ainda

Além dos organizadores citados acima, verema®®gjue também sédo muito
importantes para uma boa argumentagédo: os matbfiea realizantes e desrealizantes,
Marcadores temporais e os Advérbios modalizad@esorganizadores textuais seréo vistos
de acordo com Cabral (2010).
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Modificadores realizantes e desrealizantes

Modificador é uma palavra ou expressao que poodifivar otéposde um
predicado.

Ducrot chamou os modificadores que reforcam orvebntido no enunciado
de modificadores realizantes(MR), exemplo: muito. Os modificadores que podéemaar o
valor contido no enunciado deodificadores desrealizantesNID), exemplo: pouco.
Acometida por umderrivel crise de insénia logo que cheguei a Pequim, decidi recar
medicina tradicional chinesa...

O modificador realizante ndo tem necessariameantevalor positivo. No
exemplo citado, o modificador realizante intensfi© valor negativo de crise.

O modificador realizante pode intensificar tanto valor negativo quanto um

valor positivo e 0 mesmo pode acontecer com o noadibr desrealizante.

Marcadores temporais

Os marcadores temporais tem por funcdo basican@ay otempo, funcao
desempenhada especialmente pelos advérbios de,tengotambém pelas conjuncdes e
preposicdes de valor temporal, pelos tempos verlpaias oracdes temporais.

Nos fins de semananquantdPedro estuda, Lara vai a balada.
Nos fins de semana, Pedro estadara vai a balada.

O trem chegou dois minut@sitesque o0 outro apitasse a partida.
Joana saiantesque Pedro chegasse.

Brincouaté quefoi repreendido.

Agoraque esta levando os estudos a sério, certamecdeconseguira boas notas.

Advérbios modalizadores

A gramética normativa costuma definir o advérdnmo sendo a palavra que
modifica o sentido do verbo ou do adjetivo. Outrappiedade do advérbio é a de determinar
o grau de adeséo do locutor ao conteudo do enumdiattionando como modalizadores.

Modalizacdo — diz respeito a aplicacdo desseseits a enunciagdo e ao uso
que fazemos deles em nossas interagoes.

O menino apreciaveuriosamente girafa que acariciava o topo da arvore.
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Curiosamente assim que ele chegou diante da jaula dos mac&odss vieram a seu
encontro.

Nesse capitulo, apresentamos a teoria que datsupo presente trabalho:
Argumentacdo e Retdrica. O estudo das estratéggsnantativas pode proporcionar a
ampliacdo e a compreensao do discurso e desvesdatimanhas argumentativas utilizadas
com vistas a persuasdo. Nessa perspectiva, nonsegrapitulo, faremos as analises do

corpusbaseadas na teoria apresentada.
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3 APRESENTACAO E ANALISE DO CORPUS ENTREVISTAS

Neste capitulo, faremos a apresentacacodpusseguida de sua analise.

Como dito anteriormente, @orpus€é composto por trés entrevistas efetuadas,
durante o primeiro turno das elei¢cdes presideno@iBrasil, por trés programas da TV aberta
do pais, sendo dois telejornais (Jornal NacionRlede Globo e SBT Brasil — SBT) e um
programa policial (Brasil Urgente — Rede Bande&aht

Apesar das entrevistas realizadas pelo JornabNgce SBT Brasil possuirem,
por exemplo, caracteristicas semelhantes quansirdtiea e ao cenario, elas se diferem no
modo de questionamento e de construcdo das pesgimitseus entrevistadores. A entrevista
realizada no Brasil Urgente possui caracteristilifesentes das outras duas, tanto na parte
estrutural quanto no modo de construir as perguntiesinteracéo de seu entrevistador.

Nossa analise serd baseada nas técnicas argtiv@entiescritas no capitulo
anterior. Com base nos pressupostos tedricos apaees, as analises das entrevistas
observardo as estratégias argumentativas utilizaddss diferentes entrevistadores ao
formular suas perguntas.

Ao longo das analises, faremos uma interpretegtéoica do texto.

E importante ressaltar que a leitura retérica nétepde dizer se o texto tem ou n&o
razao: limita-se a mostrar como os elementos pgrsasmtomam forma, como se
configuram os argumentos, como 0s recursos de noimento séo infiltrados no
discurso (FERREIRA, 2010, p. 53).

E importante esclarecer que, neste trabalho, egtamos abordando as
caracteristicas individuais dos entrevistadorasggra considerando sua atuacdo na entrevista
engquanto produto de determinados lugares institatoe de correntes ideoldgicas as quais
possam estar vinculados. E relevante dizer, tambg@msomente as questdes das entrevistas
serdo analisadas. Por uma questdo de delimitag@mnoentarios feitos pelos entrevistadores
ao longo das entrevistas, apesar de importantesarao analisados.

Usando as palavras de Reboul (2004, p. 139),
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a leitura retérica ndo objetiva dizer que o tertm razdo ou deixa de té-la. Nem por
isso é neutra, pois ndo hesita em fazer juizoslbe,vem mostrar que tal argumento
é forte ou fraco, que tal conclusédo é legitima wérea. Critica e pondera, sem se
abster de admirar, tendo como postulado que o,teattto em sua forga quanto em
suas fraquezas, pode ensinar alguma coisa. Adeitidrica € um didlogo.

3.1 ANALISE DA ENTREVISTA DE DILMA ROUSSEFF PARA QORNAL NACIONAL
— REDE GLOBGd

A entrevista analisada neste item foi realizada 19 turno das eleicdes
presidenciais no Brasil, no dia 9/8/2010, no JoNwdional — Rede Globo.

A entrevistada foi a candidata, na época da&@eiDilma Rousseff.

Os entrevistadores em questéo foram: Willian BorenFatima Bernardes, os
ancoras do Jornal.

A entrevista foi realizada em um Unico bloco.

Antes de iniciar a entrevista, o entrevistadoili@m Bonner) faz um acordo

com seu auditorio quando diz:

O Jornal Nacional dé inicio nesta segunda-feirana gérie de entrevistas ao vivo
com os principais candidatos a Presidéncia da RiepuftN6s vamos abordar aqui
temas polémicos das candidaturas e também confrostaandidatos com suas
realizacdes em cargos publicos. E claro que nda pessivel esgotar esses temas
todos em uma Unica entrevista, mas nas proximaarssmos candidatos estardo
também no Bom Dia Brasil e no Jornal da Globo.

Esse acordo € importante para situar o audif@sotelespectadores)
dos acontecimentos, como sera realizada a enaeyisiém disso, tenta persuadi-lo a assistir
a programagcao da emissora: “E claro que ndo sessiyel esgotar esses temas todos em uma
anica entrevista, mas nas proximas semanas osdeansliestardo também no Bom Dia Brasil
e no Jornal da Globo”.

Segundo Perelman e Obrechts-Tyteca (2005, po7@&)prdo que se faz com o
auditério é essencial para que a argumentacdo egeont“Com efeito, tanto o
desenvolvimento como o ponto de partida da argusgént pressupdem acordo com o

auditorio”.

8 Essa entrevista encontra-se transcrita, na intagrAnexo A deste trabalho.
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Continuando o acordo com o auditério, o entradist utiliza-se de um recurso
extremamente persuasivo para mostrar que nao hamgulacdo e nem ma fé da emissora

ao fazer a entrevista, que éezurso de presencdO sorteio realizado com a supervisdo de

representantes dos partidos determinou que a edaddb PT, Dilma Rousseff, seja a
entrevistada de hoje”. Além de dizer que houve esgca dos representantes do partido,
aconteceu, também, um sorteio, 0 que prova quassera fez tudo corretamente.

Para “selar” o acordo com o auditério, o oradaplicitamente, sabendo quem
€ a entrevistada, lanca uma “tese” que, na prinpargunta, sera confirmada por ele. “NOs
vamos abordar aqui temas polémicos das candidatutammbém confrontar os candidatos
com suas realizacbes em cargos publicos”. A catgidRilma, segundo o préprio
entrevistador, ndo possui experiéncia eleitorahoera. “Por outro lado, a senhora n&o tem
experiéncia eleitoral nenhuma até este momento”.

A partir do acordo com o auditério, inicia-sendrevista.

Ao iniciar a primeira pergunta, o entrevistadsfiliam Bonner) faz uso de um
dos argumentos, baseados na estrutura do realcomaims e extremamente persuasivos que

€ 0 argumento de autoridade: “Candidata, o seu mom® candidata do PT a Presidéncia foi

indicado diretamente pelo presidente Lula, eleesbonde isso de ninguém”. Esse argumento
“utiliza atos ou juizos de uma pessoa ou de umaydgppessoas como meio de prova a favor
de uma tese” (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 2005 3438).

Na mesma pergunta, o entrevistador continua thremso de algumas

estratégias argumentativas como_a falacia da pergoomplexa. Ele utiliza-se dessa

estratégia quando, primeiramente, faz uma afirmdg@mndo que a candidata em questdo nao
possui experiéncia eleitoral: “Por outro lado, ahe#a ndo tem experiéncia eleitoral nenhuma
até este momento”, mas em seguida, faz uma pergugtel a resposta, certamente, sera
positiva pela entrevistada: “A senhora se consigezparada para governar o Brasil longe do
presidente Lula?”.

Em sua argumentacdo, o entrevistador também $az de alguns apoios
linguisticos da pressuposicao. Quando enuncia:utls pessoas criticaram, disseram que

foi uma medida autoritaria, por néo ter ouvido ases do PT utiliza-se de dois verbos que
dao apoio a pressuposicawiticaram e disseram O primeiro,criticaram, como diz Cabral
(2010, p. 67) “implica uma avaliagdo do objeto docpsso pelo agente do processo, que
pode ou nado coincidir com o locutor. Constitui uavaliacdo em termos de bom/mal”. Séo

verbos de julgamento. O entrevistador, isentanddeseajue foi dito: “Algumas pessoas

criticaram”, deixa pressuposto, com esse verbo,agescolha do nome da candidata n&o foi
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positiva. Ele, também, utiliza-se do verbisserampara pressupor que ndo foi uma boa
escolha. O verbdizer é um_verbo factivo, ou seja, “aquele que pressapiEdade, trazendo
um julgamento do locutor em termos de verdadeiswfa(CABRAL, 2010, p. 65 e 66).
Nesse sentido, quando enuncia: “disseram que faimedida autoritaria, por néo ter ouvido
as bases do PT”, deixa pressuposto a veracidadatdes

O entrevistador termina sua pergunta fazendo afimmacao, utilizando o
verbo factivoter: “Por outro lado, a senhora nédo tem experién@doehl nenhuma até este
momento”. Com esse verbo, deixa pressuposto a derdas fatos, pois, para afirmar que
alguém tem ou ndo experiéncia, é preciso tomar &&saacdo como verdadeira. Apos a
afirmacdo, ele lanca a pergunta: “A senhora seiderss preparada para governar o Brasil
longe do presidente Lula?”. Nessa mesma passagentravistador faz uso de um argumento
baseado na estrutura do real, o pragmético (s@&ssies de acontecimentos por meio de um
vinculo causal. Transporta o valor da consequépeal@ a causa), para completar sua
argumentacao. Ele enfatiza, em sua pergunta, aé&toentrevistada ndo ter experiéncia, nao
estando, assim, preparada para governar. Dessarayaneausa € mais relevante do que a
consequéncia.

O entrevistador inicia a segunda questdo com afinamacao falaciosa. Ao
afirmar: “Mas a sua relacdo com o presidente Luldlliza-se da falacia da anfibologia, o que
pode gerar varias interpretacdes. Ao continuairenafdo: “a senhora faz questdo de dizer
gue é muito afinada com ele”, confirma o uso dacdial deixando o auditério confuso, sem
saber se essa relacao € positiva ou negativa.r& cpenpletar a falacia, utiliza-se de verbos
factivos, que pressupdem a veracidade dos fatosejay ela possui um relacdo afinada com
ele, ela mesma afirma isso: “a senhora faz quettéatizer que é muito afinada com ele”. O
orador deixa em duavida a relacdo entre o presidertecandidata e, em seguida, diz que a
relacdo é “afinada”.

Na mesma pergunta, ele se utiliza de uma owti@cia, a_da pergunta

complexa, ou seja, pressupde-se que ja exista espasta positiva a uma pergunta embutida
em outra: “de alguma maneira a senhora acha qoepmderia fazer com que o eleitor a
enxergasse ou enxergasse o presidente Lula atualm@mo um tutor de seu governo, caso
eleita?”. Nessa mesma passagem, pode ser vistautnagfalacia, a da ambiguidade. Quando
ele diz: “de alguma maneira a senhora acha quepederia fazer com que o eleitor a
enxergasse ou enxergasse o presidente Lula”, déwda do que esta sendo dito, o eleitor a

enxergaria de que maneira?
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Para deixar o texto ainda mais persuasivo, eteut de um_recurso de
presenca muito eficaz que é_a repeticdo. Essesteara uma imagem na memoria do
auditério que, mesmo implicitamente, acaba persdgadie reformando alguns pontos de
vista. “A repeticdo é a mais comum das figuras tesgnca. Desperta o sentimento de
presenca do objeto do discurso na mente do awditfERREIRA, 2010). Na introducéo,
ele afirma que a candidata ndo possui experiéneieral, afirmacdo essa que aparece na
primeira e na segunda pergunta, bem no inicio xto,te que pode mudar o foco da atencao
do auditério. Além disso, ele também repete queomenda candidata foi indicado pelo
presidente Lula: “o fato de a senhora nao ter épern e ter tido o nome indicado
diretamente por ele”. Segundo Citelli (2005) “Oscdirsos persuasivos podem reformar
pontos de vista e atitudes. Para reformar ndo @spréormar, pois ja existem pensamentos,
hébitos etc, € preciso mudar a direcdo deles. N@oeéiso explicar, somente focar na
mudanca”.

No inicio da terceira pergunta, ha uma mudang@ntievistador. As perguntas,
nesse momento, sdo elaboradas pela outra ancaedeflarnal, Fatima Bernardes. Ela, na
posicdo de orador, inicia a pergunta falando sabtemperamento da entrevistada, que
segundo a entrevistadora, € dificil. Para dar $a@osua afirmacado, a oradora utiliza o verbo
factivo falar para dar maior veracidade ao fato. “A senHatau de temperamento. Alguns
criticos, muitos criticos e alguns até aliadakm que a senhora tem um temperamento
dificil”. Em outro momento da pergunta, ela faz ulsoum outro verbo factivalizer, para
continuar mostrando que o temperamento da candidaltmente é dificil: “A senhora de que
forma pretende que esse temperamento dipemser duro e dificil ndo interfira no seu
governo caso eleita?”

A entrevistadora, no inicio da pergunta, alémesleolha verbal, utiliza-se de

um Tépos(lugar-comum) altamente persuasivo que_¢é o lugaudatidade: Alguns criticos,

muitos criticose alguns até aliados falam que a senhora tem mpetamento dificil’Esse
argumento, “na davida, pode-se sempre traduziraffugor argumento” (REBOUL, 2004, p.
50), sempre € muito forte. Segundo Perelman e @tsdgteca (2005, p. 98) “o lugar da
quantidade, a superioridade do que é admitido pelior nimero, € que fundamentam certas
concepcOes da democracia e, também, as concepgdagzad que assimilam esta aerfso
comuni.”

Na mesma passagem, a entrevistadora, utilizapglisdurso autorizado, para

nao deixar duvida de que o temperamento da caad@atificil: “Alguns criticos, muitos

criticos e alguns até aliadogalam que a senhora tem um temperamento difiéits.
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mencionar criticos e aliados, ela se ausenta daaffo, pois 0s criticos, pessoas que tem
conhecimento suficiente para fazer essa afirmag@&acionaram isso. “O discurso autorizado
€ aquele no qual os interlocutores ja foram pregrmreconhecidos como tendo o direito de
falar e ouvir” (CITELLI, 2005, p. 43). Para dar uom ainda mais persuasivo, ela diz que as
pessoas que comentam a respeito da candidatadel&@rem criticos, sdo aliados, ou seja,
até as proprias pessoas que convivem com a caadidam que o temperamento dela é
dificil, ndo deixando nenhuma duvida no auditbobre a veracidade dos fatos. Ainda, no

mesmo excerto, ela comete a falacia da autoridadeima, “generalizacdes ditas em nome

de autoridade nao citadas: “Os Psicélogos dizenf.aZ-se apelo ao rumor para desacreditar
o oponente” FERREIRA (2010, p. 122), pois, a0 mamai criticos, ndo apresenta nenhum
dado sobre eles.

Continuando a pergunta, a entrevistadora faz desaum outro argumento

falacioso, para persuadir e manipular seu audijtqtie é a falacia do apelo populd® ue a

genteespera de um presidente € que ele, entre outisascseja capaz de fazer aliancas, de
negociar, ter habilidade politica para fazer acgtddo dizer:o que a gente esperaale-se
da opinido popular, ou seja, nos, eleitores biesdeesperamos isso de um presidente, para
persuadir esses mesmos eleitores.

A entrevistadora continua a entrevista e, ndaorda quarta pergunta, utiliza-se
de dois elementos linguisticos para compor suanagtacdo. Na passagenikgdbra no caso,
por exemplo, a senhofalou de ndo haver cassetete, mas talvez seja a forraselehora se
comportar”, a oradora, referindo-se a resposta gatiaentrevistada anteriormente, retoma o

advérbio modalizadargora para retomar e para enfatizar o que foi dito pekaevistada no

momento da enunciacdo. E importante lembrar quedasagropriedades do advérbio é a de
determinar o grau de adesdo do locutor ao contelodd@nunciado, funcionando como
modalizadores. No mesmo trecho, ela faz uso dooviadiivofalou para, além de reforgar o
que foi dito pela entrevistada, mostrar a vera@d#uk fatos.

Ao continuar a pergunta, a entrevistadora aardigZepréoprio presidente Lula,

este ano, em discurso durante uma cerimonia des pEssninistros”, vale-se de elementos

altamente persuasivos que sdo: 0 argumento paeadade “O préprio presidente Lula”, vale
lembrar que a “autoridade baseia-se na vida conmammoralidade. “Se foele que disse,

pode-se acreditar” (REBOUL, 2004, p. 177) e o reguwte presenca “em discurso durante

uma cerimonia de posse de ministros”. Para compéeta argumentacao, ela, ainda, lanca
mao de um outro elemento persuasivo que é o tefnponporalidade, nesse caso, € um fator

importante na argumentacdo, pois indica a proxideddos fatos e, consequentemente, a
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verdade: “O proprio presidente Lukeste anpem discurso durante uma ceriménia de posse

de ministros”. Na mesma pergunta, aparece, novanenargumento pela autoridade “ele

chegou a dizer que achava até natural haver quedxdsa a senhora” e_o recurso de presenca

“mas que ele recebeu na sala dele varias pessagas, ex-ministros, ministros, que iam la
se queixar que a senhora maltratava eles”.

Esses recursos persuasivos utilizados pela estadora sdo tao fortes, que
eles se repetem ao longo da pergunta.

No inicio da pergunta, a entrevistadora langasa tle que a candidata ndo se
comporta bem, sendo até agressiva: “Agora, no gasoexemplo, a senhora falole nao
haver cassetete, mas talvez seja a forma de arsest@omportar”. E, para confirmar sua
tese e concluir a pergunta, ela faz uso do argwnela_analogia: “mas que ele recebeu na
sala dele varias pessoas, colegas, ex-ministrosstnois, que iam la se queixar que a senhora
maltratavaeles”. De acordo com Reboul (2004, p. 185), “raci@acpor analogia é construir
uma estrutura do real que permita encontrar e pnave verdade gracas a uma semelhanca
de relacoes”.

Na quinta pergunta, a entrevistadora utiliza-seich argumento quase logico
para retomar a resposta anterior dada pela entidaig, ao mesmo tempo, persuadi-la a dar a
resposta que ela, entrevistadora, esperava. “Coégoem entendo”, nessa passagem, vale-se
do argumento de retorséo, ou seja, utiliza-se dmeargumento dado pela entrevistada para
reforgcar o conhecimento que possui da situaca@oEsaber como agir nessa determinada
situacao, lanca mao de uma pergunta que, provant#mercara a entrevistada a refletir e a
dar a resposta esperada. Ao fazer isso, utiliziesem argumento falacioso, 0 da pergunta
complexa, para persuadir-la: “Como mae eu entemds, por exemplo, como presidente nao
tem uma hora que tem que ter facilidade de negogar exemplo, futuramente no
Congresso, futuramente com lideres mundiais, tejogmde cintura ai?”

Como essa é uma entrevista em gtupa sexta pergunta, ha uma troca de
entrevistadores, voltando o entrevistador iniclilliam Bonner. Ele inicia a pergunta
retomando um assunto tratado na quarta pergunta sobomportamento da candidata. Ele
afirma, como fez a outra entrevistadora, que etnalidata, ndo possui um comportamento
adequado, chegando a maltratar seus pares. Pa@os@m o fato, o orador se serve de

algumas estratégias argumentativas como o0 argurderaatoridade: “O presidente falem

maltratar”’, esse é um argumento extremamente EveLapois, como ja foi visto

° Segundo Sherwood (1981), entrevista em grupo éladeita por dois ou mais entrevistadores.
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anteriormente, “0 prestigio, o carateetbosda pessoa citada é fator crucial para a validacao
das intencbes” (FERREIRA, 2010, p. 166). Alem dguarento citado, o orador faz uma
escolha verbal que pressupfe a verdade dos faissfgz uso do verbo factivialou, “O
presidentdalou’, excluindo qualquer possibilidade de duvidas.

“O presidente falou em maltratar, ndo €, candRlaparece uma pergunta
simples e ingénua, mas traz artimanhas enunciativ@ito bem construidas pelo orador.
Além das estratégias citadas, o entrevistador nsaargumento falacioso, o da pergunta
complexa, para forcar a candidata a responder celguguer, pois a prépria resposta sera
utilizada contra a entrevistada na continuacaoedgumta: “Nao, ele disse isso. A senhora me
perdoe, mas o discurso dele esta disponivel. Egedassim: as pessoas diziam que foram
maltratadas pela senhora”. E, para deixar a peiguainda mais falaciosa e,
consequentemente, mais persuasiva, o entrevigiadsea a responsabilidade dos fatos para a
entrevistada quando dinao €, candidat®”.

Na sequéncia da pergunta, o orador, continuainsiense das estratégias
argumentativas com vistas a persuaséao de seu @odi@ excerto, “A senhora me perdoe,
mas o discurso dele esta disponivel”, ele faz esaluhs estratégias argumentativas muito

persuasivas. Primeiramente, ele usa a falacia €lo ampiedade, “A senhora me perdoe”, para

justificar e dar forca ao seu argumento: “O presielfalou em maltratar, ele disse isso”,
dessa maneira, o argumento é mais facilmente goeltoauditério. Segundo Ferreira (2010),
“apela-se para a piedade ou compaixdo dos envelwdm o Unico intuito de justificar a

inferéncia desejada”. Na mesma passagem, eleausizle um recurso de presenca para dar

maior veracidade aos fatos: “mas o discurso dee disponivel”, ou seja, qualquer um dos
telespectadores pode verificar, a qualquer momentaglgumnsite na internet.
Para encerrar a pergunta, o entrevistador se dalealguns argumentos

falaciosos. Ele inicia o enunciado fazendo um apelégnorancia, pois “baseia-se na

impossibilidade momentanea de se demonstrar a derda falsidade de uma questdo em
debate (FERREIRA, 2010, p. 122): “Mas a gente tamhéo precisa ficar nessa questéo até
o fim da entrevista”. Uma outra falacia cometida pte é a_da ignorancia da guestdo ou

conclusao irrelevante, pois desvia o assunto emstgoedizendo que ha outros temas a serem

debatidos‘Mas a gente também néo precisa ficar nessa quatgtdnfim da entrevistaém
outros temas Nessa falacia, “cria-se um “desvio tematico” imdencdo de substituir o
assunto em pauta por outro” (FERREIRA, 2010, p).122

O entrevistador interrompe a entrevistada, parails uma vez, cometer a

faldcia da ignoréncia da questdo ou conclusaeiragite: ¥amos falar de aliancas politicas
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0 que € importante...” e, além disso, afirma que ® @jentrevistada esta dizendo ndo possui
nenhuma relevancia, “Vamos falar de aliancas palto que € importante para isso, ele
reforca o valor contido no enunciado, usando ot&djémportante,que ¢ um modificador
realizante. De acordo com Ducrot (apud CABRAL, 20I0s modificadores realizantes
podem atuar sobre os predicados, fazendo aumeridacaa argumentativa”’, podendo dessa
maneira, influenciar o telespectador (eleitor).

No inicio da sétima pergunta, o entrevistador fam da argumentacdo na
lingua para, mais uma vez, dar forgca ao seu emdmcho enunciar: “A senhora tem agora
nessa candidaturalém do apoio do presidente, a senhora também tem aliamge’

formadas para essa sua candidatura”, o oradorsiazlo_marcador argumentatiatém de

para mostrar que os argumentos utilizados porsé®erientados para a mesma conclusao,
compondo uma classe argumentativa. Para Koch (2p0@ Cabral, 2010) “Uma classe
argumentativa € um conjunto de enunciados que pagigamente servir de argumento para

uma mesma conclusao”.

Argumento 1. A senhora tem agora nessa candidatap@io do presidente.
Argumento 2: A senhora também tem aliancas, forsipdea essa sua candidatura.

Conclusao: A candidata ndo esta sozinha nessadesdimci.

Quando se fala em classe argumentativa, um argonp®de ser mais forte
que o outro e, ao construir seu discurso, o orpdde considerar o que € mais forte de acordo
com seus valores. Nesse caso, o orador deixaa@largumento mais fortealém doapoio do

presidente”.

Ao construirmos nossos discursos, elegemos os amos) que consideramos
vélidos para uma determinada conclusdo, em detadwminontexto, e avaliamos, de
acordo com nossas crencas, quais sao os argunmeaifortes ou mais fracos para
a conclusdo a que visamos. Essa €, portanto, uatiagio que depende do locutor;
a lingua apenas oferece os meios de marcar susdé€ABRAL, 2010, p. 90).

O orador, na continuacao da pergunta, serve-segienentacdo pelo exemplo

para deixar claro que a candidata possui apoio:

a senhora também tem aliancas, né?, formadas paea sea candidatura. Por
exemplo, a do deputado Jader Barbalho, por exenglalo senador Renan
Calheiros, por exemplo, da familia Sarney. A seatiem o apoio do ex-presidente
Fernando Collor.
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De acordo com Ferreira (2010, p. 167), “a argung@itapelo exemplo é
fundamentada pelo recurso ao particular. Permita generalizacdo, tem como funcéo
fundamentar uma regra”.

Ao continuar a construgdo de sua pergunta, oewstador utiliza-se de
algumas artimanhas argumentativas para persuadiageéitorio. No excerto: “Séao todas
figuras da politica brasileira que, ao longo detowuianos, o PT, o seu partido, criticou
severamente. Eram considerados como oligarcas BElpo deixa subentendido que tudo
aquilo que era condenado no passado pelo partidardfidata e, consequente por ela “o seu
partido”, pois esse néo fazia parte do governoe,hgjie estdo no poder, é possivelmente
aceito, fazendo parte da mesma oligarquia. Dud®87, p. 20) diz que “o subentendido
reivindica a possibilidade de estar ausente dorjgrggnunciado e de somente aparecer
guando um ouvinte, num momento posterior, refelre o referido enunciado”. No mesmo
trecho, ao dizer “Sao todas figuras da politicaitema”, o orador serve-se de uma metafora,
um recurso de presenca muito persuasivo, pardese sos politicos que apdiam a candidata.

S80 pessoas que sempre estdo na politica diretanditetamente. Os eleitores,
provavelmente, os conhecem e sabem da particigieiés na politica brasileira. E, isso, faz
com gue o auditorio seja mais influenciado peloestidtador. Pode-se dizer de uma maneira
simplista, que metafora € uma comparacado sem anm&slos elementos comparativos. Mas,
qguando se trata de retorica, essa figura “podeermadt a conclusdo de um raciocinio, pode
refletir um argumento. A metafora permite uma aagdlo dos significados daquilo que se
esta querendo dizer” (FERREIRA, 2010, p. 131).

No final da pergunta, o orador continua usandamienanhas com vistas a

persuasdo de seu auditério. Ele se vale da fallac@ergunta complexa, “pressupondo que ja

existe uma resposta positiva a uma pergunta engbetid outra pergunta (ABREU, 2008):
“Onde foi que o PT errou, ou melhor, quando foi gleserrou”. Nas duas perguntas, existe
uma resposta positiva, ou seja, o partido errquard dar maior énfase ao erro do partido, ele

continua a cometer a mesma falacia: “ele errou dudaz aquelas criticas todas ou esta

errando agora, quando botou todo mundo debaixo eéemm guarda-chuva?”, ou seja, a
resposta é positiva em ambas as perguntas: o @aridu, pois, no passado, enquanto néo
fazia parte do governo, fazia criticas aquelasgassanas, hoje, como governo, esta junto
delas, no mesmo nivel “debaixo do mesmo guardaathuv

Para defender a tese de que o partido da caadetadu, o entrevistador
continua tentando persuadir, ndo s6 seu auditéoimo também, a prépria entrevistada, pois

a interrompe, novamente, para contradizer sua sespgtcrrou 14 atras?”. Mais adiante, tenta
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confirmar sua tese através do argumento da retovsdendo-se do préprio argumento da

candidata, dado nas respostas anteriores, paraamqse o que ele diz é compativel a tese:
“O resumo é: o PT ndo errou nem nagquela ocasiao,agora”. Segundo Reboul (2004, p.
169), “a incompatibilidade esta veiculada a retorsgie consiste em retomar o argumento do
adversario mostrando que na verdade este € aplicauga ele mesmo”. Para encerrar a
defesa de sua tese, persuasivamente, o oradorséarleurecursos oferecidos pela prépria
lingua. Primeiramente, utiliza-se do marcador aentativo nem para indicar que 0s
argumentos apresentados seguem para uma mesmasémcb partido errou, tanto no

passado, como no presente. E, também, utiliza-sadgérbios modalizadoresiaquela

ocasidoe agora, para mostrar o quao convencido esta do conteddendnciado: o partido
errou no passadmdquela ocasidoquando fez criticas e atualmensgdgra) que esta no
poder e no mesmo patamar dos ex-adversarios.

Na oitava questéo, o entrevistador, ndo obtends@osta almejada de que o
partido errou, muda o foco da questao e, aindapspeaza o que foi dito por ela: “Vamos Ia.

Candidata, vamos aproveitar o tempo da melhor maindnicia a questdao com umopdi
(Topos), lugar da quantidade, para mostrar ao @imliue o partido ja esta no governo a

algum tempo “O PT tem hoje ja nas costas oito aeogoverno” e, por isso, é possivel falar
sobre o que ja realizaram “Entdo é razoavel querdegtente abordar aqui alguma das
realizagfes”. O tema escolhido para a perguntao@opitadamente ou ndo, sobre economia.
Para isso, faz uso de dois verbos euféricos (positifestejae comemorapara dizer que o

governo tem feito melhorias na economia “O govdasteja, comemora muito melhoras da
area econdémica”, mas logo apos utiliza-se de algwgsmentos persuasivos. Primeiro, ele

comete a falacia do apelo popular, “o0 que a gemserva”, para se isentar do comentario e se

incluir ao povo brasileiro que esta observandoseja, os brasileiros (eleitores) estao vendo
tudo o que esta acontecendo. Depois, para sustetdse de que o crescimento econdmico do

pais ndo vai tdo bem, utliza-se do argumento melemplo “quando se compara o

crescimento do Brasil com paises vizinhos, comaugiy Argentina, Bolivia, e também com
aqueles pares dos Brics, os chamados paises emestgeamo China, india, Russia, o
crescimento do Brasil tem sido sempre menor doogde todos eles. Por qué?”. E, no final

da pergunta, ainda comete a falacia da pergunt@le@m) ou seja, na prépria pergunta ja se

obtém a resposta: “o crescimento do Brasil tem s@hopre menor do que o de todos eles. Por
qué?”
Na sequéncia da pergunta, o orador chega seécarén perguntar: “Mais duro

do que no Uruguai e na Bolivia, candidata?”. Malmm@te ele faz uso do argumento pela
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analogia para comparar a situacdo do Brasil cora Ruksia: “Correto, candidata. Mas a

Russia. A Russia também teve dificuldades e é uis gq@orme...”. “A argumentacao por
analogia € uma das mais frequentes. Trata-se dparama situacdo vinculada a tese que se
quer defender com uma outra situacdo” (ABREU, 2008¢ntrevistador, ainda na sequéncia,
serve-se da repeticado para deixar gravado na rderdaaditorio que o crescimento econdémico
do pais tem sido menor do que 0s outros ja citddas abaixo dos demais. Mas abaixo dos
demais”.

No inicio da nona pergunta, h4 uma confusdon@neal ou ndo, entre os
entrevistadores, sem levar em conta o que est® sbtmpela entrevistada. William Bonner
inicia a pergunta “A senhora, de alguma maneira..€ ®rtado pela outra entrevistadora,

Fatima Bernardes, que comete a falacia da ign@aeiquestdo ou conclusao irrelevante

para desviar o assunto em pauta: “Vamos falar agd@@a um minutinho. Candidata , vamos
falar um pouquinho de outro problema, que € o saee®”. Para chamar a atencédo e
persuadir o auditério, a oradora serve-se de @uaisrsos altamente persuasivos: o0 discurso
autorizado, que compreende a retérica dos repagestdas instituicdes “Segundo dados do
IBGE” e o lugar da quantidade “o saneamento noiBpassou de 46,4% para 53,2% no

governo Lula, um aumento pequeno, de 1 ponto peraemais ou menos, ao ano”. E

termina a pergunta com uma outra falacia: a daupgagcomplexa “Por que o resultado fraco

numa area que é muito importante para a populacéo?

Na décima e ultima pergunta, a entrevistadoras roea vez, vale-se de
nameros para mostrar ao auditorio que os dadoseapeelos pela entrevistada ndo sdo atuais:
“Mas, candidata, esses sao dados de seis anaa‘agfgghar a pergunta e a entrevista, comete

a falacia do apelo a ignorancia, deixando o audit@eitores) em duvida: “Quer dizer, esse

resultado que a senhora esta falando... vai apadeagm ano e meio para ca?”

Para finalizar, apos todas as estratégias wdzgelos entrevistadores para
influenciar o eleitor, a candidata é convidada,a@®nas alguns segundos, para tentar reverter
a situacao: “A gente gostaria agora que a senkard80 segundos, desse uma mensagem ao
eleitor, se despedindo entdo da sua participacdomal Nacional”.

ApoOs a analise, p6de-se observar que as questoestr@aista sdo diretivas,
incisivas, na linha do inquérito. A linguagem étesisatizada e fechada, pressionando o
entrevistado a cair em contradicdo, revelar algato, fdizer “a verdade”. POde—se perceber
gue nao houve uma empatia entre os interlocutomesne a preocupacao em construir um

dialogo.
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3.2 ANALISE DA ENTREVISTA DE DILMA ROUSSEFF PARA BRASIL URGENTE —
REDE BANDEIRANTES?

A entrevista analisada neste item foi realizada 19 turno das eleicbes
presidenciais no Brasil, no dia 22/4/2010, no Brdsgente — Rede Bandeirantes.

A entrevistada foi a candidata, na época dad@eiDilma Rousseff.

O entrevistador em questéao foi: José Luiz Datena.

A entrevista foi realizada em varios blocos.

Antes de iniciar a entrevista, o orador, Datefaa, um acordo com seu
auditério, que nesse momento da entrevista, € pripr@ntrevistada, ao dizer: “Estou
recebendo Dilma Russeff. Tenho o maior prazer eeb&la. Eu tenho o prazer de conhecé-
la pessoalmente”. E, continuando o acordo, o oradibza-se, de uma maneira mais

descontraida, umhépos(lugar-comum) altamente persuasivo que _é o lugajuddidade: “A

senhora € muito mais bonita pessoalmente!”. Pakarde acordo ainda mais persuasivo, ele
continua fazendo uso desBéposquando diz: “As pessoas falam sempre isso ai pma mai
rua. Datena, vocé é mais magro ao vivo do que lesig&o. Mas a senhora € muito mais
bonita, mais, muito mais bonita, disparadamentes inanita!”. Segundo Abreu (2002, p. 84),
“o lugar da qualidade valoriza o Unico, o raro”e Elontinua o acordo com seu auditério
fazendo uso de algumas artimanhas. Primeirameseyrna pergunta aparentemente sem
pretensbes, mas que, na verdade, iniciara sua angagdo: “Ministra, a saude ta boa?".
Segundo Abreu (2002, p. 45), “ao iniciar um proocesggumentativo visando ao
convencimento, ndo devemos propor de imediato nesgaprincipal, a ideia que queremos
“vender” ao nosso auditério”. E o autor continua sgciocinio dizendo que “devemos, antes,
preparar o terreno para ela, propondo alguma ¢esey com a qual o auditério possa antes
concordar”.

Logo em seguida, o orador lanca mao de_um angionggiase 16gico muito

persuasivo que € o argumento pelo sacrificio: “B®rgu t6 mal. Eu perdi a voz e, se nao

fossem os médicos, eu ndo ia conseguir fazer avista com a senhora. Tive de tomar um

monte de remédio pra vir fazer a entrevista conerdngra, que eu ndo ia perder isso por

1% Essa entrevista encontra-se transctita, na integrAnexo B deste trabalho.
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nada”. Para Perelman e Obrechts-Tyteca (2005, 1. ‘@81 dos argumentos de comparacéo
utilizados com mais frequéncia € o que alega dfgagra que se esta disposto a sujeitar-se
para obter certo resultado”.

Para “fechar” o acordo com seu auditério, o oradomete uma falécia,
“argumentos incorretos, mas psicologicamente bteseficazes” (ABREU, 2008). O orador
vale-se da situacdo em que a entrevistada encemten plena campanha eleitoral, e comete

a falacia da pergunta complexa: “N&o sendo nem ome@ criativo, quando fizeram aquela

pergunta pro Fernando Henrique, ele demorou tréssl® meia para responder... A senhora
acredita em Deus?”. Obviamente que, mesmo se nadi@sse, a resposta da entrevistada
seria positiva, pois ela sabe de sua situacaoam, gpnquistar a adesao de seu auditorio, ele
utiliza-se do argumento dado pela entrevistadaesposta anterior e comete, novamente, a

faldcia da pergunta complexa: “No fundo, no fundossa Senhora representa a forca que a

mulher brasileira tem, né?”. Nessa falacia, “elaks® pergunta cuja resposta implica
necessariamente na aceitacao de outras premiggeani@nte independentes”. (FERREIRA,
2010). Seguindo esse raciocinio, pode-se infegr qu
Premissa maior: a mulher brasileira tem forga.
Premissa menor: a entrevistada é mulher e brasileir
Concluséo: Ela tem forca.

Apods o acordo, inicia-se a entrevista.

Ele comeca a entrevista, propriamente dita, ratmm um assunto que foi
lancado por ele como tese de adesao inicial: aesdiinistra, a saude ta boa?”. Para
continuar o assunto, ele utiliza-se de algumasatégfias argumentativas na construcao de sua

pergunta. Na passagem “Ai, as pessoas ficam falahdoorador, Datena, primeiro faz uso

de um recurso muito persuasivo que é 0 recurso rdsempca, “Ai,as pessoadicam
falando...”, abstendo-se, assim, de qualquer apinifbgo em seguida, faz uso da
argumentacdo na lingua ao utilizar o verbo factatar (que pressupdem a veracidade dos

fatos)e o_verbdficar (que pode implicar uma avaliacdo em termos de bomal): “Ai, as

pessoagicam falando..”. Na continuacdo da pergunta, ele faz um coérengjue, logo em

seguida, sera utilizado para cometer a falaciaeigupta complexa: “a ministra conseguiu a
cura, o Zé de Alencar conseguiu se dar bem pommeacesso a bons médicos e tal, e a
maioria do povo brasileiro ndo tem isso ai aindariedhorando muito, mas a saude publica
precisa melhorar mais, a senhora ndo acha?”. B, quanpletar o argumento falacioso que

pressupde uma resposta positiva, ele perguntauéd’q
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Na segunda pergunta, o orador dispfe de algwossiees muito persuasivos.
Ao perguntar: Mas que mal lhe pergunta senhora nao vai ficar brava comigag é ideia
do Serra ndo” vale-se do argumento dado pela entrevistad@&s@osta anterior e faz uso de
um argumento quase légico muito poderoso que @uranto do ridiculo. Esse argumento

cria uma situacéo irbnica e “consiste em levar@®as consequéncias, por mais absurdo que
pareca, a afirmacao feita por uma parte contr&oa o objetivo de refuta-la” (ABREU,
2008). E para completar a ironia do argumentocetaenta: “Eu falei o nome do Serra, a
senhora mudou de cara!”.

Na mesma pergunta, o orador comete a falacigpdim @ piedade: “Mas que

mal lhe perguntea senhora néo vai ficar brava comigaéo € ideia do Serra ndo?”. Segundo
Abreu (2008), “comete-se essa falacia, quando sla @appiedade para conseguir que se aceite
uma determinada conclusao”.

No inicio da terceira pergunta, o orador valeldeargumentacao na lingua ao
utilizar o verbo factivesaber,mostrando, dessa maneira, 0 conhecimento queiEmse a
candidata: “Falando nisso, eei que a senhora é uma mulher meio dura”. Para sasten
tese de que a candidata é “dura”, o orador fazdesalgumas estratégias argumentativas.

Primeiro, ele utiliza-se do recurso de presenca gar maior visibilidade ao argumento:

Eu viajei com um cara no avido outro dia e elefalssim: oh, Datené&o, eu gosto da
Dilma porque ela parece muito com vocé. De vez eando ela da umas gritada

com os caras la. Ela ndo tem medo de homem, deemiothva, ndo tem medo de

ninguém. Ela é mais ou menos como vocé, ela gangio.

Além desse recurso, ha mesma passagem, ele dadousrgumento _guase
|6gico de comparacao, comparando a candidata@@beio, o orador: “Ela € mais ou menos

como Vvocé, ela sai gritando”. Para Perelman e Q@bgéyteca (2005, p. 274) “a
argumentacdo nao poderia ir muito longe sem recar@mparacdes, nas quais se cotejam
varios objetos para avalia-los um em relacdo ambWRara encerrar a pergunta e comprovar

sua tese, ele usa um argumento baseado na esttatteal que é o0 argumento da diregdo: “A

senhora nao tem medo de, no meio da campanha, &erradando essas alfinetadas que ele
esta dando na senhora, perder a paciéncia e a amsplicar?”. De acordo com Reboul
(2004, p. 175) “o argumento da direcdo consisterggitar uma coisa — mesmo admitindo
gue em si € inofensiva ou boa — porque ela semiimeio para um fim que néo se deseja”.
Ao iniciar sua resposta, a candidata é interrdmpelo entrevistador que

lanca, logo em seguida, outra pergunta.
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O orador inicia a quarta pergunta usando_um secde presenca. Ele se serve

das proprias palavras ditas pela entrevistada dm situacdo para deixar claro que foi ela
guem disse: “A senhora jA o chamou de “biruta d&cév“Biruta de aeroporto”, porque cada
hora ele vai para um lado. Agora a senhora respoa@de o seguinte: olha, eu n&o sou o Pita
e nem o Lula é o Maluf’. Na sequéncia da perguela,faz uso de algumas estratégias
argumentativas. Na passagem, “Cada vez mais, ealpesso no primeiro dia que eu recebo
0 Serra, cada vez mais o Sayjreer desvincular a imagem do Lula da senhora”, o oréator
uso do_verbo implicativauerer para mostrar a intencdo do outro candidato, naaépas

eleicbes. Cabral (2010, p. 67) diz que os verbgdidativos “sdo aqueles que estabelecem
alguma relacéo de implicacéo ao fato expressoyetm da oracdo a ele subordinada”. Além

disso, ele vale-se do argumento de autoridaded®saxar claro quem disse e sua intencéo e,

com isso, isentar-se de qualquer opinidao: “Cadanvais, eu percebi isso no primeiro dia que
eu recebo o Serra, cada vez naiSerraquer desvincular a imagem do Lula da senhora”.
Continuando a construcdo de sua pergunta, o estador faz uso de unidpos (lugar-

comum) altamente persuasivo que_é o lugar da glaatei “porque é evidente que o Lula tem

quase 100% de aprovacdo”. Apos esse argumeédimo$, ele comete a faldcia da pergunta

complexa: “Ninguém queria desvencilhar essa imageas a senhora esta querendo dizer
gque a senhora € uma coisa e o Lula é outra caisad® da para diferenciar ou vai ser uma
candidatura siamesa mesmo?”. No excerto acima, ééargumento falacioso, ele utiliza-se

de outroTéposque é o lugar da ordem: “Ninguém queria desvenciisaa imagem”. Qual

imagem? A do Lula. Segundo Abreu (2002, p. 86)utiar da ordem afirma a superioridade
do anterior sobre o posterior, das causas sobedetss, dos principios sobre as finalidades
etc”. E, para fechar a pergunta, o entrevistasdencionalmente ou ndo, faz um comentério
qgue reitera o argumento acima: “Alias, eu sou daidm o Lula, eu adoro o Lula, quero
aproveitar aqui para reiterar iSso”.

Na quinta pergunta, valendo-se do argumento dagla entrevistada na

resposta anterior, o orador comete a falacia daupéa complexa: “A senhora quer dizer que,

principalmente, os Tucanos acreditavam que o lLalafundar, é isso que a senhora quis
dizer?

O orador comete a mesma falacia da perguntai@nter sexta questao: “Mas

ndo € sO nisso que a senhora... A senhora ndcaapwsgovernar com que o Lula fez, a
senhora pretende fazer mais coisas?”. Além dissan@sma questdo, ele utiliza-se de um

argumento que fundamenta a estrutura do real gquenéimodelo: “A senhora ndo aposta em
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governar com que o Lula fez”. Abreu (2002, p. 63)gle “a argumentacado pelo antimodelo
fala naquilo que devemos evitar”.

No inicio da sétima questdo, o orador disp6eesend_adveérbio modalizador

para marcar um posicionamento diante do enuncli@dmra, ...”. Segundo Cabral (2010, p.
110), “outra propriedade do advérbio é a de deteamo grau de ades&do do locutor ao
conteudo do enunciado, funcionando como modalizsdoContinuando a questao, ele vale-

se, novamente, da argumentacao na lingua ao utkzeerbos factivos falar e dizer: “quando

a gentdala que a classe politica tem muito ladrdo, muitouguirr, a gente nao ta deixando de
dizer a verdade, porque tem gente boa...”. Para deixgnao de adesao citado acima e a

escolha verbal mais persuasivos, o entrevistadoret® a_falacia do apelo popular para

mostrar que nao é so6 ele que diz isso, o povolbirasiiz:“quandoa gentefala que a classe
politica tem muito ladrdo, muito corrupt gentendo ta deixando de dizer a verdade, porque
tem gente boa gentendo pode abrir espaco para regime de excec¢do.cdntinua: “Entéo,
vamos dizer que tem muito ladrdo e vigarista, telRdra deixar claro o que foi dito, ele

elenca alguns exemplos, utilizando, assim, a argtana&o pelo exemplo: “Até outro dia tinha

governador preso em Brasilia. Aqui, no Embu, enplano menor, prenderam, pela segunda
vez, o vice-prefeito que tinha um diploma falsongiedicina e dai por diante”. Ao continuar

falando sobre a classe politica, o entrevistadt@-s& do_argumento de autoridade: “Eu tava

conversando com Aldemir Martins, saudoso AldeminrtMa, grande pintor, maravilhoso,
fantastico. E, na época do “mensaldo”, o Aldemimvera mim: “E seu amigo, Lula, la
agueles caras, 0 mensalao e tal e coisa”. Na seiquég pergunta, o orador lanca a seguinte
tese: “Eu falei: “oh, Aldemir, o Lula ndo tem nadaver com isso néo, o Lula € um cara
ingénuo”. Mas, logo em seguida, ele usa algunsnaegtos que demonstram que ha

incompatibilidade com a tese langada:

“Quando a senhora falou eu sou uma boa alunadérge que €, porque sendo a senhora nao
seria candidata a presidéncia da republica comcelsase ganhar”.
“Evidente que o Aldemir chegou pra mim assim: “Okatena, vocé ja viu alguém chegar a
presidéncia da republica sendo ingénuo?”
“Aquela historia do “mensaldo” ndo ficou mal corgalla ndo colou no Lula porque no Lula
nao cola nada. Mas néo ficou ruim pro PT aquel@ciege para muitos outros partidos da
base aliada e dai por diante?”.

Para finalizar a pergunta e deixar claro a incatbpidade, ele faz duas

perguntas, cometendo_a falacia da pergunta compRrikaeira: “A senhora acha que néo,

gque aguele negocio passou e caiu no esquecimemMa?utra pergunta, o orador utiliza-se
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do argumento dado pela entrevistada na respostaicaneé pergunta: “A senhora acredita
totalmente nisso?”.

Na oitava questdo, o orador faz uso do argunmt@torsédo e, simplesmente,

devolve a questao feita pela propria candidatabéS#or que eu acho que néo sai a reforma
tributaria?”, o orador: “ Por qué?”. De acordo cdmreu (2002, p. 52), “denominamos
retorsdo a uma réplica que é feita, utilizandoropnos argumentos do interlocutor”.

Na nona questdo, o orador, Datena, lanca a gegigise: “Os royalties, né,
porque, de repente, o petréleo de quem que €, d@Unas ai os estados querem receber sua

parte”. Na sequéncia, elale-se do argumento quase 16gico da regra dequgtira dar uma

solucéo “justa” a tese em questado: “Tem uma solsafmmonica ai que seria metade para os
estados produtores e o resto divide para o restrasil”. Conforme Perelman e Obrechts-
Tyteca (2005, p. 248), “a regra de justica requaplecacdo de um tratamento idéntico a seres
ou a situacdes que sao integrados numa mesma ©Gateggpds mencionar a solucao
possivel, ele faz a pergunta: “A senhora tem que¢cfio a respeito desses royalties ai?”.

Antes da resposta da entrevistada, na mesma quekt&momete a falacia da falsa causa ao

dizer: “Que quebrou um pau, quase saiu uma guasitaaqui, S6 ndo sai porque € no Brasil,
devia ter sido num buteco isso affbreu (2008) diz que “comete-se essa falacia a@atom
como causa de um acontecimento algo que néo éasisa ceal”. Apos esse argumento, ele
pergunta novamente: “O que a senhora acha disso?”.

Para terminar a pergunta e deixa-la ainda magipsiva, 0 orador interrompe

a entrevistada e faz uso de um recurso de presemta eficaz que é a repeticdo: “Néao, fala

na bucha, curto e grosso, o que a senhora achizmuae ser feito?”. O recurso de presenca
cria uma imagem na memoria do auditério que, mesmpicitamente, acaba persuadindo e
reformando alguns pontos de vista. “A repeticdomaéss comum das figuras de presenca.
Desperta o sentimento de presenca do objeto daurdsscna mente do auditério”
(FERREIRA, 2010).

Na décima questdo, o orador aproveita-se dosnemgios dados pela
entrevistada na resposta anterior e comete duass v@zfalacia da pergunta complexa:

“Conturbado por qué?”, “Mais o0 qué?”. De acordo deenreira (2010, p. 121), nessa falacia
“elabora-se pergunta cuja resposta implica nedassante na aceitacdo de outras premissas
logicamente independentes”.

Na décima primeira questdo, o orador, Dateneigiri pergunta deixando certo
grau de intimidade entre os candidatos Dilma eaSerometendo, assim, a falacia da

ambiguidade: “Dilma, onosso Serra,...”. Segundo Ferreria (2010, p. 120), ndakmia
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“empregam-se palavras que levam a uma interpretagddosa do assunto em questao”. Ao
utilizar nosso,0 orador deixa o auditério em duvida, pois sendent@evistada adversaria
politica de Serra, ndo teria intimidade com elentdoando a questéo, ele faz uso do recurso
de presenca para mostrar o que o candidato Sexsa di consequentemente, isentar-se de
qualquer comentario: “eu ndo vou baixar o nivetaapanha, eu vou responder, mas eu nao
vou baixar o nivel da campanha”. Para iniciar arez de presenca e deixar claro o que o
candidato disse, o entrevistador vale-se do veabtivbfalar: “Dilma, o nosso Serrdalando

a Radio Bandeirantes...”. E, na mesma passagemysaleumTopos (lugar-comum) para

reforcar o que o candidato disse que_é€ o lugaudéidade: “Dilma, o nosso Serra, falando a

Radio Bandeirantegjue € uma das maiores emissoras, se nao for a reai@sora do Pals

Para finalizar e ser mais persuasivo, ele_faz duastdes e, nas duas, comete a falacia da

pergunta complexa: “O que significa isso, que vgeédem sair na mao numa campanha

como essa ai?” e continua cometendo a falacia: ¥erdnora ja deu umas duas ou trés
cutucadas nele. Esse negocio de biruta... come &ga senhora chamou ele do que, biruta
do qué?...0 que é que foi? Biruta de aeroportogBerma senhora chamou ele disso?

Na décima segunda pergunta, 0 entrevistador faa questdo capiciosa a
entrevistada: “Mas eu queria perguntar... quaisosadez motivos pelos quais a senhora néo
votaria no Serra?”. Com essa pergunta, ele acaleada a entrevistada responder algumas
coisas e, com o préprio argumento dado por elaredgnata a pergunta: “Qual €?”.

Na décima terceira pergunta, o orador serve-salglanas artimanhas muito

persuasivas. Primeiramente, faz uso do Lugar datigiagle para iniciar a questao e mostrar

ao auditorio, que nesse caso € a entrevistadaptiago da pesquisa em questdo: “Mas aqui a
pesquisa td 36% pro Serra e 29% pra Dilma Rousdeffjo em seguida, comete a falacia da
pergunta complexa ao perguntar. “O que a senhdra dessa pesquisa?”. E, para deixar a

pergunta mais persuasiva, o orador faz um comentébvio, mas que pode conduzir a
resposta da entrevistada: “Nunca € bom sair atéds,

Na décima quarta pergunta, o entrevistador, Dateoda ao inicio da
entrevista, quando ainda faz um acordo com o aimlitd entrevistada, e retoma a tese de
adeséo inicial de que ela € uma mulher forte: “Ahsea ndo pode falar em medo”. Para

deixar sua tese mais persuasiva, ele utiliza-sairdeargumento quase ldgico que é o

argumento_de comparacao, comparando, assim, avistdtk& com outras pessoas: “mesmo

porgue tem muita gente neste Pais, Dilma, que d& Igtou pela revolucdo. Olha, eu
enfrentei os militares, e o cara nunca nem viuatéopum canhdo, uma bala e um “revorvi”,

né, ndo vou dizer um, mas tem varios que se apropda imagem de ter lutado contra a
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ditadura”. Para Ferreira (2010, p. 161), nessenaegio “cotejam-se varios objetos para
avalia-los um em relacdo ao outro. A ideia de néadiesta subjacente nesses enunciados,
mesmo que os critérios para medicdo estejam asdeN& sequéncia, o orador também se
inclui na comparacdo, mas da uma explicacdo pafaoo “Eu, por exemplo, ndo lutei
porcaria nenhuma contra a ditadura, porque euesragmininho”. E, para reforcar a ideia de
que a entrevistada é forte e enfrentou muitas s@iaa&poca da ditadura ele diz: “A gente tem
uma referéncia. Eu que tenho 53 anos de idadegte®poca, era menininho, tinha o qué 10,
12 anos. A gente tem até medo de lembrar daqueleoteporque a gente foi criado naquele
clima de medo”. Para finalizar a pergunta e deixézhis persuasiva, o orador vale-se de um
recurso muito eficaz na arte de persuadir queepeticdo. Ele repete varias vezes a mesma
pergunta, o que pode gerar no auditorio, nesse oadelespectadores, varias interpretacdes e
isso € uma falacia, mais especificamente, a faldaianfibologia: “Agora, a senhora foi

torturada mesmo? A senhora passou por sessaotdetoresmo? A senhora chegou a ser
torturada nos pordes da ditadura mesmo, acontsseutortura de tortura mesmo?”. Ferreira
(2010, p. 120) diz que nessa falacia “empregamase$ ou proposi¢cdes ambiguas e vagas de
modo a gerar multiplas interpretacdes”. Continuand@dssunto, ele aproveita a resposta dada
pela entrevistada e faz um comentario que maispamma pergunta: “A senhora pode contar
a histéria de como a senhora foi detida e que dipdortura era ou coisa parecida”. E, na
sequéncia da entrevista, continua repetindo a meguestdo: “Que tipo de tortura:
psicolégica?, Por quanto tempo a senhora foi tada®, Um més no inferno. A senhora foi
abusada sexualmente como eram as presas politicas?”

Antes de iniciar a proxima pergunta, o orador, eDat servindo-se do
comentério feito pela entrevistada: “Agora, ta borsua voz, viu!”, parece fazer um novo
acordo com seu auditério, a propria entrevistagdalessa maneira, mantém o dialogo e a
interacdo entre orador e auditorio: “Melhorou minba?”, “Melhorou gracas ao Davi Uipi e
ao Paulo Pontes que séo dois craques”. “A enteeembstitui sempre um meio cujo fim € o
inter-relacionamento humano. Nesse jogo que é eewisth, 0s interlocutores ndao so
interagem como também se modificam, se revelanscene no conhecimento do mundo e
deles préprios” (BUBER, 1982 apud BRITO, 2007).

No inicio da décima quinta questdo, 0 entrevistammtinua o acordo e,
consequentemente, o dialogo com seu auditérioeresso, a entrevistada: “O Paulo Pontes
também, que é o médico do Silvio Santos. Eu fgukiele € médico do Silvio Santos, pensei
que fosse ganhar dinheiro que nem o Silvio Sa#dou ndo consegui fundar a minha

televisdo, mas t6 perto”. Na sequéncia, ele quebpaotocolo da entrevista e pede menos
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intervalo, mostrando dessa maneira que preza maiglogo do que a pauta: “Mas € o
seguinte: o Lula nos contou, durante a entrevist@amnal Livre, que teria sido até mais legal,
pergunta se pode derrubar os “breaks” hoje, potgumsm o papo aqui. E os “breaks” sédo
muito longos, vé se da pra derrubar ou se a geaiterm frente”. A partir dai, ele inicia a

questdo. Logo no comeco, ele faz uso de um argoniasieado na estrutura do real que € o

argumento de autoridade: “Mas o0 negocio é o seguminegodcio é o seguinte: o Lula nos

contou...”. Para dar maior visibilidade ao arguragntorador conta uma passagem, dita pelo
proprio Lula, utilizando, assim, 0 recurso de pnese “o Lula nos contou que vocés passaram

em frente esse mesmo prédio, mesmo prédio, queharsefoi torturada durante um més. Ser
torturada durante um més néo é brincadeira, e gree® que a senhora fez uma ... colocou
uma frase pro Lula dizendo: ‘Olha, eu ndo tenhoaaatjsso aqui”. De acordo com Abreu
(2002, p. 70), “um argumento ilustrado por um resoude presenca tem efeito redobrado
sobre o auditério”. No excerto: “0 que seria mtam porque ndo cabe mais revanchismo
nesse Pais. Os militares sao outros, a cabecaa& éubgico que a gente ndo pode deixar
apagado isso definitivamente da nossa histérigysose a gente esquece coisas ruins como
tortura ou coisa parecida, a gente comete esses Errna frente, entendeu?”, o orador,
valendo-se do argumento dado pela prépria enteglasto recurso de presenca “Olha, eu ndo
tenho magoa disso aqui”, utiliza-se de alguns aegguos para fundamentar sua posicao.

Primeiro, ele faz uso do argumento da compatilidpara mostrar que 0 que a entrevistada

disse é compativel com sua posicdo: “o0 que serigonhom porque ndo cabe mais
revanchismo nesse Pais”. Nessa mesma passagentarel®&m, faz uso do argumento
pragmatico, pois “revanchismo”, segundo o orad@g & bom. De acordo com Ferreira
(2010, p. 163), 0 argumento pragmatico “é uma &gague permite analisar algo a partir de

suas consequéncias favoraveis ou desfavoraveigioiBeele usa o0 argumento pelo modelo:

“os militares sédo outros, a cabeca € outra” e, lgoseguida, utiliza-se dowgumento pelo
antimodelo “é l6gico que a gente ndo pode deixar apagado dsfinitivamente da nossa
histdria, porque se a gente esquece coisas ruim® ¢ortura ou coisa parecida, a gente
comete esses erros la na frente, entendeu?”. @rotadtinua mantendo sua posi¢cao quando
enuncia: “Mas eu gostei dessa posicdo que a setdw@a E, para finalizar a questao, ele

comete_duas vezes a falacia da pergunta complexaeciRimente ele pergunta: “Mas eu

gostei dessa posicédo que a senhora teve. Foi issmonque aconteceu? e, em seguida, lanca
mao de um comentario que, com certeza, deixarégs@osta positiva: “Porque sendo o Lula
nao disse a verdade. O Lula disse: “Olha, a Dillmgou aqui e disse: ‘eu ndo tenho mais

magoa disso™. Como diz Reboul (2004, p. 174), theefe é a crenca que nos presta servico”.
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E, para finalizar a questado e completar a fal@&)anca a pergunta: “Entdo, a senhora nao
tem revanchismo contra ninguém?”.

A décima sexta questdo é composta, na verdadejenéima, mas de algumas
guestdes que podem reformar a opinido do auditBl@inicia com as seguintes questdes: “A
senhora chegou a acreditar que o regime totalité@meo o regime comunista pudesse ter sido
implantado no Brasil? A senhora lutou por isso wiava por ideias libertarias que néo o
comunismo?”. ApGs as questdes, 0 orador lancaeadesjue 0 comunismo ndo é um bom
regime: “Mas o comunismo ndo é o regime ideal”, caado, dessa maneira, sua posicao.
Para fundamentar sua tese, o orador faz uso denafyestratégias argumentativas muito

persuasivas. Primeiro, ele utiliza um marcador tmaipg‘Naquela época” para mostrar que o

comunismo, mesmo na ditadura, era modismo e négime ideal: “Naquela época era moda
ser de esquerda... mas eu, quando cresci um pduquachava que era de esquerda. Oh,
legal”. Na sequéncia, ele elenca alguns motivosfgndamentam sua tese: “ai comecgou a
cair o muro de Berlim, comecou a cair... O Staliatou 50 milhdes de pessoas...” e, para

deixar a tese ainda mais persuasiva, ele cometdad do apelo populara“genteviu que o

comunismo era uma porcaria, o capitalismo podeseéta grande coisa, ndo € mesmo. Mas o
comunismo nao é o regime ideal”. Segundo Ferr@a(, p. 122), nessa falacia “utiliza-se a
opinido popular como fator relevante de persuagagiara reformar a opinidao do auditorio, o
orador, depois de lancar e defender sua tesenfazomentario: “... Naquela época era moda
ser de esquerdado t6 dizendo ela, porque ela ndo é moda, eloftiradd’ e uma pergunta

a entrevistada que pode confundir o auditorio asequentemente, mudar sua opinido: “mas
a senhora chegou a lutar por um Pais comunists§obou n&0?”.

Na décima sétima questdo, o orador refor¢ca, nowtne didlogo que possui
com a entrevistada, mantendo, dessa maneira, daaestabelecido no inicio da entrevista:
“Olha, tem quanto tempo ai, velho? Porque... era donutos ndo da pra ela falar do projeto
de craque dela”. E, para manter o dialogo e mostrarpreocupacéao, ele comete a falacia da

ignorancia da questdo ou conclusao irrelevantejiatedo o assunto em pauta: “da pra falar

sobre... 0os Tucanos querem cinco anos de man@atodiseito a reeleicdo”. Segundo Ferreira
(2010, p. 122), nessa falacia “cria-se um ‘deseindtico’ na intencdo de substituir o assunto
em pauta por outro”. Continuando a questdo, o oratiliza-se de um argumento altamente

persuasivo que € o0 argumento de autoridade: “O falda assim: ‘eu nao topo, porque se a

Dilma ganhar, ela tem direito a continuar e eutdgmensando nela perder pra eu voltar daqui

a pouco’. Reboul (2004, p. 177) diz que “o argutnae autoridade justifica uma afirmacéo

baseando-se no valor de seu avaistoteles dixit Aristoteles disse”. Na mesma passagem, o
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orador, para dar maior énfase ao argumento utdizaale-se da argumentacéo na lingua e faz
uso do_verbo factivéalar, pressupondo a veracidade do que foi dito: “o lfalau assim”.

Seguindo a questao, ele comete a faldcia do apgglweéancia: “Isso seria pro Aécio ser vice

do Serra”. De acordo com Abreu (2008), comete-sa fdacia “quando se sustenta que uma
proposicao € verdadeira simplesmente porque nédersenstrou sua falsidade, ou que é falsa
porque nao se demonstrou sua verdade”. Para finaiguestdo, ele comete, novamente, uma
faldcia. Depois de falar da opinido de Lula sobreealeicdo, utilizando sua propria

autoridade, o orador comete a falacia da pergum@plexa: “O que a senhora pensa sobre

isso?”. E, aléem de usar uma falacia para finalzguestao, ele mostra, de novo, o dialogo
gue mantém com a entrevistada: “Tem um minuto r@atrsegundos, parece debate isso
aqui!”.

Ao iniciar a décima oitava questdo, o orador, Batdfaz uso de algumas

estratégias argumentativas. Primeiro, ele com&taa do apelo a piedade: “Estamos com o

Brasil Urgente, se a senhora puder me ajudar erfea do que eu”. Depois, ele utiliza-se de

um argumento quase |8gico que é o argumento petdic®: “se a senhora puder me ajudar

e falar mais do que eu, obrigado Brasil, estou aquiSao Paulo porque a voz esta sumindo”.
Na continuacdo da pergunta, o orador, retomandm@a feito com a entrevistada, lanca um
argumento forte a favor dela: “A senhora tem unjgboointeressante pra quem usa drogas”,
mas, em seguida, elenca algumas dificuldades papanbate as drogas: “Porque ... que ideia
a senhora tem da droga, de que forma deve ser tidmbarafico de drogas no Brasil, no seu
ponto de vista? Porque nos temos varias dificuklaés temos fronteiras continentais, pro
um lado é agua, muita agua, que eu achodpweria ter auxilio da MarinhaA policia
federal ndo da contaor outro lado, a fronteira por terra, que tamiééum continenteTeria
que ter a ajuda do exércitoNesse excerto, ele vale-se, também, da repetésionulando,
assim, o pensar, pois o termo repetido tende a-$ixana mente do auditoriodéveria ter
auxilio da MarinhaA policia federal ndo da conta..., teria que teajada do exércitb Apos
elencar as dificuldades, ele langca m&o de um angiamextremamente persuasivo: “mas a
minha opinido néo interessa, mesmo porque eu nécaswlidato e nunca vou ser presidente
da Republicaa senhora pode sérE, depois desse argumento, ele lanca a pergi@tel a
visdo que a senhora tem, primeiro do sujeito q@ednega, que € o viciado que pode ser
tratado de uma forma, e o contrabandista?”. O oraditeciona a resposta quando diz:
“primeiro do sujeito que usa drogge é o viciado que pode ser tratado de uma forra,

contrabandistg mostrando que o tratamento deve ser diferenciada cada um dos casos.
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Apo6s o direcionamento, ele finaliza a questdo: “Gargue deve ser combatido esse tipo de
crime, e 0 outro que esta na outra ponta, questiéario da droga?”.

Na décima nona questdo, o orador, aproveitandizsargumento dado pela
entrevistada na resposta anterior: “Agora tem ddré¢éamento, né”, vale-se do argumento

guase logico da retorsdo e lanca a pergunta: “8iag como € que o governo pode dar

tratamento?”. De acordo com Abreu (2002, p. 52¢ntaninamos retorsdo a uma réplica que
é feita, utilizando os proprios argumentos do latartor”.
O orador, Datena, inicia a vigésima pergunta cais @rgumentos muito

persuasivos. Primeiramente, ele faz uso de um amginpragmatico: “E outra coisa: para a

mae, nao interessa se o filho é bandido, se o dltraficante, € consumidor de droga, mée é
mae”. Segundo Reboul (2004, p. 174), o argumerggrpético “goza de tal verossimilhanca
que de imediato presume confianca. Em outras msava quem o contestar incumbira
justificar”. E o autor ainda continua dizendo qgebfre ele o utilitarismo funda seus valores,
pois afirma que é bom o que € Util & maioria; sadeeo pragmatismo funda a verdade:
verdade é a crenca que nos presta servico”. Aindammesma passagem, ele vale-se do

argumento da regra de justica: “mée é méae”. PalmiRg2004, p. 170), esse argumento

“trata da mesma maneira 0s seres da mesma categqacedente: a admissdao de um ato
autoriza a cometer atos semelhantes; a reciprazidatio por olhd. Na continuacdo da
pergunta, ele mantém o acordo inicial com seu @udjtnesse caso, a entrevistada, e lanca
um argumento a seu favor: “Entdo, eu acho quelaosamatou a charada! O papel das maes
€ importante, é fundamental”. Mas, logo apés,ated outro argumento que pode influenciar
o auditorio: “desde que tenha o apoio do Estadomdém da autoridade”. O orador continua
a construcdo de sua pergunta de uma maneira, &gamrie, descontraida e muito

preocupada com o didlogo que mantém com o auditério

Autoridade quando a senhora diz, porque tem edskba é verdade, o exército ndo
pode atuar, por exemplo, em morro, nao pode pd? faégque 0 exército € mais ou
menos o seguinte: é que eu ndo tenho nem um paplefasco aqui, vou pegar um
papel em branco aqui. Olha aqui, o exército t4 ambaixo, ai vai subir o morro,

pra conseguir pegar o traficante aqui...

Mas, na sequéncia, ele serve-se de um recursoeglta persuasivo que € a
repeticdo. Ele repete argumentos que ja foramzatibs anteriormente: “O exército ta
preparado pra matar, destréi tudo que tem no nicachinho, velho, entdo aqui ndo da pra
atuar, mas nas fronteiras brasileiras, por teramar, tem de botar a Marinha, tem de botar o

exeército, tem de botar poder militar, tem de batmonautica”. E, para finalizar, ele comete a
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falacia da pergunta complexa: “e se os traficameterem chumbo, tem de levar chumbo, é

iISso que a senhora quer dizer ou ndao?”. Segundeiféer(2010, p. 121), nessa falacia
“elabora-se pergunta cuja resposta implica nedassante na aceitacdo de outras premissas
logicamente independentes”.

A vigésima primeira questdo € uma “manutencdo’adordo feito com o
auditério (entrevistada) no inicio da entrevista@ ,mesmo tempo, um argumento falacioso.
O orador, Datena, durante toda a entrevista manté&eordo com seu auditorio, mantendo,
dessa maneira, o didalogo entre eles: orador edaiadit’A senhora ndo quer apresentar o
Brasil Urgente ndo?”. Na mesma pergunta tambémmetida uma falacia, pois baseado nos

argumentos dados na resposta anterior pela ena@ajsele lanca a falacia da pergunta

complexa: “A senhora nédo quer apresentar o Bragiéhte ndo?”.
Na vigésima segunda pergunta, o orador, valeadissargumento dado pela

entrevistada na resposta anterior, comete a fal@maamente, da pergunta complexa.

Primeiro, ele lanca argumentos fortes que podefnené€iar o auditorio: “Que, de vez em
guando, é criticado que ndo esta no tempo certorarmgrama certo, ta faltando dinheiro e
tal” e, logo em seqguida, faz a questéo: “por quiPé pode despertar o auditorio. Abreu
(2008) diz que “comete-se essa falacia, pressupsadpie ja existe uma resposta positiva a
uma pergunta embutida em outra pergunta”.

A vigésima terceira questao é composta de tréstges que se completam. O
orador, primeiramente, mantendo o acordo com sdiiéaio (a entrevistada), concorda com
ela: “E verdade.” Em seguida, lanca as pergunt@s nesse caso, possuem pressuposicio
maliciosa. E, isso, € uma falacia: “Outra coisd,emer € um bom vice pra senhora?”. Ele
continua a perguntar com vistas a persuaséo: “Amargostaria?” e termina: “De todos, esse
€ 0 mais indicado, ou nao?".

Na vigésima quarta questdo, o orador, primeirdéedaz um comentario que,
aparentemente, parece despretensioso, dizendodquentende de politica: “Outra coisa, eu
ndo entendo muito esse negaocio de politica, porgaes eu faco jornalismo policial’, mas, em
seguida, enuncia sua opinido sobre o assunto: éniBaasil € Republica Federativa do Brasil,
mas que parece um Parlamento”. Na sequéncia danargele faz uso de um argumento

baseado na estrutura do real que é o argumentanati@o, transferindo o valor da

consequéncia para a causa: “que de repente o @rsepeleger, pra conseguir maioria, 0
sujeito tem de andar de brago dado com anjo e camduio ao mesmo tempo. Concorda
comigo?” e a causa disso € o parlamento. Para ABf18), “o argumento pragmatico tem

sua fundamentacdo em um nexo causal”. E, para @ar énfase a esse argumento utilizado,
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ele utiliza-se de um outro argumento muito utilz&aé argumentacédo que € o argumento pelo

exemplo: “E esses partidos da base aliada comartidgs de oposicdo tém figuras e figuras,
gue Deus o tenha, o Antonio Carlos Magalhaes, maday que nao tinha nada a ver com o
Antbnio Carlos Magalhées, tinha que compor as veaeso Antonio Carlos Magalhdes”. O
orador continua a construcdo de sua pergunta mdstigua posicao: “E a senhora vai ter de
compor com gente de que a senhora nao gosta, pasqaeaqui, na verdade, € um
parlamentarismo disfarcado e mal disfargcado”, depisso, ele langca a pergunta falaciosa:
“Como € essa convivéncia, agora, sinceramente’Aosa vai olhar pra aquele cara e diz:
tenho de engolir esse cara s6 porque... se nagav&ono, € complicado, ndo é nao?”.

Na vigésima quinta pergunta, o entrevistador tton® pergunta de uma

maneira que a resposta pretendida ja esta presdas® € uma falacia, falacia da pergunta
complexa: “Mas, olhando pro Brasil de hoje, queshijum pais que, ta certo ta ai no G20,
pode estar entre 0s cinco maiores paises do mumaiores poténcias do mundo, 0 que a
senhora olha no Brasil, pega o0 mapa, da uma olké&dapovo e fala assim: Deus me livre e
guarde isso aqui ndo me desce, 0 que ndo des@nharaesse abismo social que a gente
vive no pai®”. Repetindo Abreu (2008), “comete-se essa falgeEssupondo-se que ja existe
uma resposta positiva a uma pergunta embutida & pergunta”.

Para finalizar a entrevista, o orador mantém ardacinicial e o didlogo que
construiu ao longo da entrevista: “Viu Boechami@rrendo de vergonha, o melhor ancora da
televisdo brasileira, o Joelmir também, a Tissidsses maravilhosos ancoras do jornal da
Band, que vém chegando ai. Olha, temos 1min40we@gdemos fazer? Dancar eu ndo sei,
cantar um tango eu nao sei cantar, eu acho qug m&gotamos 0 que a gente tinha de falar.
Ministra, muito obrigado. Adorei sua participactm,um prazer conhecé-la pessoalmente. Dé
um abraco grande no nosso amigo Lula. Tchau. Beigmde”.

Apoés a anadlise, pbde-se perceber que as quedigestrevista sdo menos
diretivas e incisivas. A linguagem € mais aberémds utilizada, em alguns momentos, a
variante popular. P6de—se perceber que houve urpaterentre os interlocutores e uma

preocupac¢do em construir um diélogo.

3.3 ANALISE DA ENTREVISTA DE DILMA ROUSSEFF PARA GBT BRASIL — SBT!

! Essa entrevista encontra-se transcrita, na integranexo C deste trabalho.
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A entrevista analisada neste capitulo foi redbzao 1° turno das elei¢cdes
presidenciais no Brasil, no dia 1/9/2010, no jod@SBT Brasil — SBT.

A entrevistada foi a candidata, na época da&@eiDilma Rousseff.

Os entrevistadores em questéo foram: Carlos Masto e Karyn Bravo.

A entrevista foi realizada em dois blocos.

Os oradores iniciam a entrevista diretamente @mgonstrucdo de suas
perguntas, sem, aparentemente, fazer um acordoocanditério. Eles cumprimentam a
entrevistada e d&o inicio as questdes: “Karyn Br&sia conosco a candidata do PT a
presidéncia da Republica, Dilma Rousseff’. “Carldascimento Boa noite, candidata
Dilma”. O préprio orador, Nascimento, comprova issodizer no inicio da primeira questao:
“VYou comecar perguntando sobre economia”. A pdeir a pergunta é feita.

O entrevistador constréi sua pergunta baseadoamyumentos dados pela
propria entrevistada em algum momento da campdAheenhora reclamou que a CPMF faz
falta pra financiar a saude”, “a senhora dissetgoede arrecadar fundos pra saude”, depois
disso, ele lanca a pergunta que pode deixar oGigsdegm duvida e isso € uma falacia, mais
especificamente, a faldcia da ambiguidade: “a sanpensa em criar um novo tributo que vai

substituir a CPMF?”. De acordo com Ferreira (201.0120), nessa falacia “empregam-se
palavras que levam a uma interpretacdo duvidosasdonto em questdo”. Para dar maior
veracidade aos argumentos utilizados pela entaeldsha mesma passagem, o orador faz uso
da argumentacédo na lingua. Ele utiliza-se do vdebjolgamentoeclamarque pressupde que

a falta do imposto é ruim: “A senharaclamouque a CPMF faz falta pra financiar a saude”.
Segundo Cabral (2010, p. 66), “os verbos de julgameonstituem uma avaliagdo em termos
de bom/mau”. Ele, também, vale-se do verbo fadativer, pressupondo que o que foi dito é
verdadeiro: “a senhordisseque tem de arrecadar fundos pra saude”. Para Q&oHD, p.

65), os verbos factivos sdo aqueles que pressupbererdade do conteudo exposto no
complemento do verbo”. Mesmo com a resposta dawstada sendo negativa, ele continua

a pergunta utilizando um recurso de presenca attiEnpersuasivo que é a repeticdo: “Entao,

pode ter uma outra CPMF?”, “N&ao, um outro tipord®suto, imposto?”.
O orador inicia a segunda questdo demonstrandoestar satisfeito com a
resposta dada pela entrevistada: “Bom, candidatda. sequéncia, ele comete a falacia do

apelo popular para mostrar que o povo brasileirerigua melhora do salario, ndo é ele,

orador, quem diz isso, € 0 povo e 0s possiveitomsi “durante muitos anags falamos
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aqui, no Brasil, num salario de cem ddlares”. ker2010, p. 122) diz que nessa falacia
“utiliza-se a opinido popular como fator relevadeepersuasao”. E, para completar a falacia,
ele faz um comentario muito persuasivo: “o quesaeidtura, ja ficou para tras”. Continuando
a questdo, o orador vale-se de algumas estratég@snentativas muito persuasivas.
Primeiro, ele passa o valor do salario minimo pstp@elo governo: “O governo propds,
agora, um novo salario de, acho quinhentos e tentdto para o ano que vem”. Nessa

passagem, uma das estratégias utilizadas foi uomamto baseado na estrutura do real, o

argumento de autoridade: “@overnopropds”. “O prestigio, o carater, @thosda pessoa
citada € o fator crucial para a validacdo das gites’ (FERREIRA, 2010, p. 166). Em

seguida, lanca uma pergunta falaciosa, a perguatafathcia complexa, que pode

comprometer a entrevistada, pois essa, como cdadidacontra-se em plena campanha
eleitoral: “A senhora acha esse nimero bom e justsenhora acha que hoje o saléario
minimo deveria ser de quanto no Brasil?”. Nessacia) de acordo com Ferreira (2010, p.
121), “elabora-se pergunta cuja resposta impliceesgariamente na aceitacdo de outras
premissas logicamente independentes”.

O orador constréi a terceira pergunta demonstraagarentemente, interesse
em obter uma informacao: “O ex-ministro Palocci qoaaeduziu a economia no governo Lula
podera ter um papel importante no seu governo,semlaora chegar la?”. Nessa pergunta, ele

comete a_falacia da pergunta complexa, pois, emoutro momento da entrevista, ele

comenta que o ministro Palocci ja teve problemaslgnindo a economia do pais.
Para completar e reforcar o argumento falacielsolanca uma outra pergunta,

a quarta pergunta, cometendo, novamente, a mesacafdBom, a proposito de um futuro

governo, eu sei que a senhora ndo quer falar enesyamas, por exemplo, critérios: aqueles
gue estdo processados pelo “mensaldo” poderao @zt do seu governo?”. Na mesma
passagem, o orador utiliza-se de outras estrataggasnentativas. Primeiramente, ele comete

a falacia do apelo a ignorancia ao dizer: “a semh@o quer falar em nomes”. Segundo

Ferreira (2010, p. 122), essa falacia “baseia-seimpaossibilidade momenténea de se
demonstrar a verdade ou falsidade de uma questételeate”. Segundo, o orador faz uso do
verbo factivosaberquando diz: “etsei que a senhora ndo quer falar em nomes”. De acordo
com Cabral (2010),Saber segundo o dicionario (Houaiss, 2001), signifeaconhecimento

de Para afirmar que alguém tem conhecimento de algroisa, precisamos tomar esta coisa
como verdadeira.” A autora continua dizendo quevédbo saber pressupde a verdade do

conteudo do complemento verbal”.
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Ao construir a quinta pergunta, o entrevistagtatendo-se da posicdo em que
se encontra a entrevistada, em plena campanharalgeitomete mais uma vez_a falacia da

pergunta complexa: “Entéo, antes do julgamentombh@@ ndo poria ninguém no governo?”.

Como essa é uma entrevista em grupo, a proximgupg € feita pela outra
entrevistadora, Karyn Bravo, que € anunciada patoeestador Carlos Nascimento: “A
Karyn tem uma pergunta para a senhora, agora”.

Na sexta pergunta, a entrevistadora, Karyn, faz ds _argumento quase

|6gico da incluséo da parte no todo, pois ela v&dudo o que esta acontecendo, 0 consumo,

a melhora do padréo de vida e a, até, a dividam,Bdilma, as pessoas estdo consumindo,
fazendo dividas, melhorando o padréo de vida”. Paralman e Obrechts Tyteca (2005, p.
262), esse argumento “possibilita apresentar argtagées fundamentadas no esquema ‘o
gue vale para o todo, vale para a parte’. Os agttembém dizem que “o todo engloba a
parte e, por conseguinte, € mais importante quekla argumento de que o consumo é mais
importante é confirmado por ela na pergunta: “Ahsea acha que é isso mesmo, que a gente
deve aproveitar ou que em algum momento o goveandrear esse consumo?”. Na mesma
pergunta, a oradora utiliza-se de algumas artinmmaingumentativas quase imperceptiveis,
mas altamente persuasivas. Primeiramente, ela dazde uma figura retérica, chamada

identificacdo, que € um recurso de presenca mojmitante: “Bom, Dilma, as pessoas

estdo...”. De acordo com Ferreira (2010, p. 13@&3$sa figura “desprezam-se as diferencas
individuais e fala-se em nome dos outros”. Paralifiar, ela comete a falacia do apelo

popular quando se coloca junto as pessoas, faaend@ergunta que € de interesse popular:
“a senhora acha que é isso mesmo,ajgente deve aproveitau que em algum momento o
governo vai frear esse consumo?”. Nessa falaciuns® Ferreira (2010, p. 122), “utiliza-se
a opiniao popular como fator relevante de perstiaséao

Na sétima questdo, o entrevistador volta a serado€ Nascimento. Ele
retoma o argumento utilizado pela entrevistada espasta anterior para mostrar que tal
argumento pode se voltar contra ele mesmo e, ésshamado de retorsédo: “Mas nao pode
acontecer a mesma coisa que nos Estados Unidoa case que houve 14?”". Segundo Abreu
(2002, p. 52), “denominamos retorsdo a uma répiiga € feita, utilizando os proprios
argumentos do interlocutor”. E, para deixar clasrgumento, ele faz um comentario, que, na
verdade, é uma resposta a pergunta feita pelavistéa: “E. A bolha. Estou dizendo, as
familias, hoje, metade das familias,..., esta tododo endividado”.

No inicio da oitava pergunta, o orador, Nascimefdan uso de um adveérbio

para marcar 0 tempo, ou seja, essa pergunta podéalbez, mais apropriada para esse
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momento da entrevistaAgora, eu quero fazer uma pergunta para senhora...'tif@@mdo a
pergunta, ele ausenta-se de qualquer responsdeilgtzbre a pergunta quando diz: “Agora,
eu quero fazer uma pergunta para senhora que ussgene fez”. E, para dar maior
visibilidade e deixar o argumento mais persuasi®,faz uso de urniépos(lugar-comum)

muito eficaz que é o lugar derivado do valor daspas“Uma senhorauito distinta,na rua,

me disse assim”. Ao usar eS&gpos o orador deixa claro que ndo é qualquer pessreeifa
(2010, p. 75) diz que “né&o raro, o argumento incdbre o mérito de um ato realizado por
uma pessoa para ressaltar a dignidade, a autonanmgaragem, o senso de justica”. Na

sequéncia da pergunta, ele vale-se_do recursoadermga ao trazer as palavras ditas pela

“senhora distinta”, ndo deixando, dessa maneirgiddide quem disse: “Oh, Nascimento,
nés, brasileiros, estamos muito ricos no bolso, cads vez mais pobres de valores! A gente
ndo respeita mais os semelhantes, as leis, asuip®tis, né, estamos enriqguecendo no
dinheiro e pobres em valores!”. Apds esse argumegito lanca a pergunta: “A senhora
concorda com iss0?”. E para completar a questé@pyalendo-se dos argumentos dados pela

entrevistada na resposta anterior, comete a fatiigergunta complexa: “Entdo, a senhora

concorda que a gente esta rico no bolso, ficarao mé, mas pobre de valores?”.
Como a entrevista foi realizada em dois blocos, @lreiniciada apos o
intervalo comercial.

Na nona questdo, o orador, valendo-se dos argomedados pela
entrevistada, faz uma pergunta rapida e diretgafato- na a nomear algum possivel culpado:
“Quem mandou vazar?”

Antes de iniciar a décima questéo, o orador, Masaio, faz um comentario
que, aparentemente, parece avisar a entrevistadand “fugir” ao tema da pergunta
anterior: “Mas vamos ficar nesse fato, candiddi#ds, além de alerta-la, esse comentario traz
consigo um argumento falacioso, mais especificasnenamado_espantalho, pois, ao voltar
ao tema da questao, ela deixa de usar um argummaigaforte a seu favor. Ferreira (2010, p.
122) diz que essa fal4cia “consiste em atacar gunagnto mais fraco para ndo ressaltar o
melhor argumento do opositor”. E o orador contiadaldcia ao iniciar a questado: “Voltemos
ao fato de hoje”. Além de usar esse argumentoifeaacele também faz uso de um recurso
muito persuasivo que é_a repeticdo: “Mas vamos fiesse fato, candidata”, “Voltemos ao
fato de hoje”. Continuando a pergunta, o oradofizatse de algumas artimanhas
argumentativas para deixar a pergunta mais pewsugRiimeiramente, ele comete a falacia

da peticdo de principio que, segundo Ferreira (201022), “toma-se por evidente aquilo que

deveria ser provado”: “existe uma suspeita da gaosde que o seu partido que fez esse
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vazamento”. Para completar a falacia, ele faz umerario altamente persuasivo, forcando a
entrevistada a aceitar sua tese: “a senhora ném acdbio, ja que tem uma eleicdo pela
frente”. Antes de finalizar a pergunta, o oradasgaaa responsabilidade para a entrevistada:
“a senhora néo acha” e, em seguida, lanca a perguat pressupde a resposta, cometendo,

assim, a falacia da pergunta complexa: “Voltemofatwde hoje, a senhora ndo acha, entao,

ja que tem uma eleicéo pela frente, existe umaegiasga oposicao de que o seu partido que
fez esse vazamento, a receita federal e a poksiaridm se empenhar e esclarecer isso tudo
rapidamente, antes das eleigbes?”.

A décima primeira questdo € composta, na verdaolecomentarios feitos
pelo orador antes de fazer a pergunta proprianttaePrimeiro, ele faz uso de um recurso
persuasivo que € a repeticdo: “Mas, aqui, candidatste um fato, existe um fagoave”. No
mesmo excerto, ele faz uso da argumentacdo naalipgua dar maior visibilidade ao

argumento. Ao dizer: “Masaqui, candidata”, ele faz uso de um advérbio modalirv age

mostra sua intencdo, ou seja, ele esta se refeandsse caso especifico e ndo a outro.
Segundo Cabral (2010, p. 113), o advérbio modadizad@xpressa uma atitude avaliativa do
locutor diante do contetdo expresso pelo enungadoum todo”. Na sequéncia, ele faz uso

do adjetivograve que € um modificador realizante, para reforc@idpos(valor) contido na

palavra fato, pois se ha um fato deve ser invastigaMas, aqui, candidata, existe um fato,
existe um fatgrave'. De acordo com Cabral (2010, p. 95), “o modificad uma palavra ou
expressao que pode modificaf @posde um predicado”.

O orador, antes de fazer a pergunta, faz outreentario persuasivo que pode
despertar a atencao do auditorio. Ao inicia-lo,faleuma afirmacédo: “Que é a uma violagao
continuada de sigilos fiscais de membros do paditieersario dentro da Receita Federal” e,
logo em seguida, comete_a falacia da peticdo deipio, evidenciando o que deveria ser

provado: “Se foi o PT ou nao foi, € uma outra hiatd E, ainda completa a falacia, valendo-
se de um recurso, ja utilizado por ele, que € etigio: “mas ha um fato grave”. Para

finalizar o comentario o orador comete, novameuiea falacia, a do apelo a piedade: “A

indignagdo do candidato José Serra procede, eleasio de estar indignado”. Para Ferreira
(2010, p. 122), “apela-se para a piedade ou corépaiws envolvidos com o Unico intuito de
justificar a inferéncia desejada”.

Apo6s os comentarios, ele lanca a pergunta apanente simples, mas muito
falaciosa. Depois dos argumentos utilizados pornele comentarios, a questdo “simples”

pressupde a resposta desejada: “Antes da eleicao?”.
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Depois de obter a resposta almejada, o oradorirtare entrevista de uma
maneira simples, mas persuasiva. Ao dizer: “Olg,fak uso de um argumento falacioso, a

falacia da ambiguidade, deixando, dessa manemadiério (0s telespectadores) em davida

quanto sua satisfacdo com a resposta dada pekvistada. Para Ferreira (2010, p. 120),
nessa falacia “empregam-se palavras que levam anierpretacdo duvidosa do assunto em
questao”. O orador, Nascimento, finaliza a enttavégradecendo a presenca da entrevistada:
“Obrigado pela presenca, aqui em nossos estudsosaddidata Dilma Rousseff do PT, a
presidéncia da Republica”.

Apoés a analise da entrevista, péde-se verifica gsl questbes construidas
pelos oradores sdo concisas e objetivas. Os estadores permitem um espaco maior a

entrevistada. Mas, apesar disso, ndo houve engrdt@os interlocutores.

3.4 ANALISE QUANTITATIVA DOS ARGUMENTOS

Neste item apresentaremos dados quantitativosaiéats das analises
qualitativas a fim de melhor visualizarmos as é&tfias argumentativas mais utilizadas nas
entrevistas. Para isso, faremos um quadro, mostramdrgumentos utilizados pelos oradores

e a frequéncia que esses aparecem ao longo deistiatre
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Argumentos

Jornal
Nacional

Brasil
Urgente

SBT
Brasil

Retorsao

2

Pelo sacrificio

2

Do ridiculo

1

De comparacao

2

Quase légicos

Incompatibilidade

1

Compatibilidade

1

Da regra de justica

2

Da inclusdo da parte no todo

De autoridade

Baseados na

Pragmatico

estrutura do real

Da direcdo

Analogia

Os que

Pelo exemplo

fundamentam a

Pelo antimodelo

estrutura do real

Pelo modelo

Da pergunta complexa

Anfibologia

Ambiguidade

Autoridade an6nima

Do apelo popular

Do apelo a piedade

Falacias

Do apelo a ignorancia

Da ignorancia da questédo ou concluga

irrelevante

Da falsa causa

Do Espantalho

Da peti¢&o de principio

Repeticdo

Situacao, histéria

Recurso de

Figuras Retdricas - Metafora

presenca

Figuras Retéricas - Identificacdo

Lugar da quantidade

Lugar da qualidade

[N m B [N
Nola kB oldE e

Tépos(lugar-

Lugar de ordem

comum)

Lugar derivado do valor da pessoa

[E

Verbos factivos

[N
w

Verbos de julgamento

Marcadores argumentativos

Argumentacao

Modificadores realizantes

na lingua

Advérbios modalizadores

Verbos implicativos

Discurso autorizado

Marcador temporal

S LETLS] L NN TN N )

Outros

Subentendido

73

31

Totais

157
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A analise da entrevista realizada pelo Jornal dvedi — Rede Globo
evidenciou o uso de alguns argumentos utilizaddssperadores na construcdo de suas
perguntas. Observando o quadro 2, pode-se perapieros oradores fazem uso dos
argumentos baseados na estrutura do real. Essesar)ps “valem-se da realidade para

estabelecer as conexdes que o orador pretendelesi&tbcom seu auditorio” (FERREIRA,

2010, p. 162). E um dos argumentos citados mdigados por eles € o de autoridade (4).
Segundo Ferreira (2010, p. 166), “o prestigio, mates, oethosda pessoa citada € fator
crucial para a validacdo das intencdes”. Eles tamifigézem uso dos argumentos que

fundamentam a estrutura do real. De acordo coneir@r{2010, p. 166), esses argumentos

“sdo os que lidam com as argumentacOes fundamentsda recurso ao particular”. E os

mais utilizados sao: a analogia (2) e o argumeeko gxemplo (2). Os argumentos falaciosos

também sédo utilizados pelos oradores. “Um arguménfalacioso quando parece que as
razdes apresentadas sustem a conclusédo, masidadealdao sustentam” (FERREIRA, 2010,

p. 120). As falacias mais utilizadas por eles s@opergunta complexa (8) e da ignoréncia da

guestdo ou questdo irrelevante (3). Os oradorasocmostra o quadro, utilizam-se de

histérias, situacdes (4) e de repeticdo (2), oa, agem uso do recurso de presenca. Esse
recurso “desperta o sentimento de presenca dooobgetdiscurso na mente do auditorio”
(FERREIRA, 2010, p. 123). Para persuadir o audifas oradores fizeram uso do lugar da

guantidade (3), afinal nimeros sdo sempre peragsAo analisar o quadro, € possivel

observar que os oradores fazem uso_da argumentacdimgua. Os verbos factivos (6),

“aqueles que pressupbem a verdade (factivos) dte@do exposto no complemento do
verbo” (CABRAL, 2010), sao frequentes na construgas questdes. Além disso, eles se

valem de outro recurso persuasivo que é o disauwizado (2).

Ao analisar o quadro, pode-se perceber que asramgfos utilizados pelos
oradores sdo 0s que se baseiam na realidade geaéexia, “estdo calcados nas ligacdes
entre as coisas e fatos, ndo se apoiam na log@s,nan experiéncia, nos elos reconhecidos
entre as coisas” (FERREIRA, 2010).

Na entrevista realizada pelo Brasil Urgente — RBdedeirantes, o orador

também faz uso dos argumentos baseados na esulotugal. Os mais utilizados por ele séo:

0 argumento de autoridade (4) e o pragmatico @ Ferreira (2010, p. 163), o argumento

pragmatico “é uma ligagdo de sucessdo que permmgdisar algo a partir de suas
consequéncias favoraveis ou desfavoraveis. Eleirinspedibilidade porque é bastante

verossimil”. Os argumentos que fundamentam a es@&ruto real também sao utilizados. O

mais utilizado por ele € o argumento pelo antimod2). “A argumentacéo pelo antimodelo
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fala naquilo que devemos evitar” (ABREU, 2002, ). o longo da entrevista, o orador faz

uso de argumentos falaciosos. A falacia mais atbzpor ele € a da pergunta complexa (19).

Observando o quadro 2, pode-se perceber a fregquedessas perguntas. Conforme Abreu
(2008), “comete-se essa falacia, pressupondo-sgagariste uma resposta positiva a uma

pergunta embutida em outra pergunta”. O recurspregenca € utilizado na construcédo das

perguntas e os mais utilizados séo: situacoesiriaist(5) e repeticdo (4). Para persuadir o

auditério, o orador também se utiliza TB@&os(lugar-comum). Os que mais aparecem sao: o

lugar da quantidade (2) e o lugar da qualidade“@)ugar da qualidade valoriza o Unico, o

raro” (ABREU, 2002, p. 84). A argumentacdo na lmgprincipalmente os verbos factivos

(5), aparece com alguma frequéncia. O orador, nateg;do de suas perguntas, utilizou-se,

também, de_argumentos quase |dgicos. “Esses argosnaéo fazem apelo a experiéncia

porque procuram demonstrar” (FERREIRA, 2010, p.)183% mais utilizados s&o: retorséao
(2) “uma réplica que é feita, utilizando os proprimrgumentos do interlocutor” (ABREU,

2002), pelo sacrificio (2) “um argumento de compacague ressalta o sacrificio a que se esta

disposto a sujeita-se para obter um resultado” BHHRA, 2010), _de comparacédo (2)

“cotejam-se varios objetos para avalia-los um elacé® ao outro” (FERREIRA, 2010), da
regra de justica (2) “oferece tratamento igualité@os elementos ou situacdes de uma mesma
classe ou categoria” (FERREIRA, 2010).

Ao analisar o quadro 2, pode-se perceber que dirarador fazer uso de

argumentos que se baseiam na experiéncia e emspdateista, ele também faz uso de
argumentos ligados a uma descricdo dos fatos,uwoprqcuram demonstrar.
Ao analisar o quadro 2, pode-se observar quantnavesta realizada pelo SBT

Brasil — SBT os oradores utilizam muito pouco agiarentos quase 16gicos e 0s baseados na

estrutura _do real e nado fazem uso dos que fundameat estrutura do real. Durante a

entrevista, eles cometem algumas falacias, sendwmia utilizada_a falacia da pergunta

complexa (6). Para persuadir o auditério, elesnfamso do_recurso de presenca, sendo a

repeticdo (4) o mais frequente. Os oradores actrt@nsuas perguntas fazem pouco uso de
Toépos(lugar-comum), sendo o lugar derivado do valopéssoa (1) o que aparece. Segundo

Ferreira (2010, p. 75), es§®pos‘ressalta a dignidade, a autonomia, a coragemngosee

justica. Nesse lugar o humano € ressaltado soblias tas coisas”. Os verbos factivos (2)

aparecem ao longo da entrevista e, além delesytd@mmdos_marcadores temporais (1) e

subentendidos (1). Segundo Cabral (2010), marcaderaporais “tem por funcédo basica

organizar o tempo”.
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Analisando o quadro 2, € possivel perceber o astriito da maioria dos
argumentos.

A analise do quadro 2 permite observar que ogosstias perguntas nas
entrevistas sdo diferentes. Na primeira entreviséaum uso de argumentos baseados em
pontos de vistas e opinides. As perguntas feitaseganda entrevista, o uso de argumentos
baseados em pontos de vistas e opinides aparecémngamda entrevista, mas ha, também,
um uso de argumentos baseados em demonstracoeschisa entrevista, hd um uso restrito

dos argumentos.
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CONCLUSAO

E chegado o momento de ressaltarmos alguns aspgeose sobressairam no
desenvolvimento de nossa pesquisa. Observamos agumogsivel alcancar os resultados
esperados apos as analises das trés entrevistasmgpéem nosseorpus

Quando se fala em estratégias argumentativas &evistas, principalmente
nas perguntas, pode-se pensar. ndo ha como ndasugdis o papel do entrevistador é
informar e convencer e, também, persuadir o audit®yarece obvio, mas o que as analises
das perguntas evidenciaram foi que, dependendoadaira como o orador se utiliza de tais
estratégias, elas podem ficar tdo veladas quelifiicaél percebé-las no discurso.

No entanto, apés a leitura apurada das entrey@Eidemos perceber o uso dos
diferentes argumentos e como esses foram utilizapétss entrevistadores. Além disso,
observamos a diferenca de estilo e do modo deignastento de cada um.

A andlise da entrevista realizada pelo Jornal &vedi — Rede Globo
evidenciou aspectos relevantes para a compreersdbsdurso. Pode-se perceber que as
questdes feitas pelos oradores foram impositiviastivhs e incisivas, ndo havendo espaco
para a entrevistada. Os oradores realizaram avet&rena linha do inquérito, ndo havendo,
em nenhum momento, uma empatia entre os interl@sito

No que se refere as estratégias argumentativagnps observar que houve
um uso de argumentos baseados em pontos de vistpmiées. Como a entrevista foi
realizada na linha do inquérito, a presenca demgpsnentos intensificou a veracidade dos
fatos que os oradores quiseram mostrar e, alérm, @issgaram a ocultar o uso de argumentos
falaciosos pelos oradores. O uso de falacias esidi@érse durante a andlise, lembrando que,
segundo Abreu (2008), “falacias sdo argumentosrietts, mas psicologicamente eficazes”.
Houve um uso de verbos factivos, ou seja, aqueles de acordo com Cabral (2010),
pressupdem a verdade do conteddo exposto no coepiendo verbo, trazendo um
julgamento do locutor em termos de verdadeiro/falso

Na analise da entrevista realizada pelo Brasjebite — Rede Bandeirantes
foram evidenciados pontos importantes. Pode-seeperaue as questdes feitas pelo orador

nao foram impositivas, diretivas e incisivas. Arenwista foi aberta, “sem a camisa-de-forca
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do questionéario fechado” (MEDINA, 2008), chegandoimproviso, em alguns momentos.
Houve, desde o inicio, uma empatia entre os irdettoes e a preocupacado em construir um
dialogo. A linguagem utilizada também foi aberteegando, em alguns momentos, ao uso da
variante popular.

Quanto as estratégias argumentativas, observayuseo orador, de uma
maneira descontraida, fez uso de argumentos ghassgam na experiéncia e em pontos de
vista. Mas, como a entrevista foi realizada em lintea mais aberta, ndo-impositiva, o uso de
argumentos ligados a uma descricdo dos fatos goeumam demonstrar também s&o
utilizados por ele. Péde-se perceber que, na eméirde suas perguntas, o orador fez uso de
argumentos falaciosos, chegando, em algumas osasiGgugerir a resposta. Como houve
uma empatia entre os interlocutores e a entrefdastaais descontraida, as falacias passaram,
em alguns momentos, despercebidas.

A andlise da entrevista realizada pelo SBT Bras8BT evidenciou alguns
aspectos importantes. Pdde-se verificar que ast@psesonstruidas pelos oradores foram
concisas e objetivas e ndo tdo impositivas e wassiOs entrevistadores concederam um
espaco maior a entrevistada. Mas, apesar dissohaméiee empatia entre os interlocutores.
Pdde-se perceber que nem o acordo inicial quengené acontece entre os interlocutores e
com o auditorio foi feito. E possivel perceber que inicio da entrevista, os oradores
pareciam esperar as respostas da entrevistadayahbde, dessa maneira, o0 andamento da
entrevista.

No que se refere as estratégias argumentatilsasymu-se que houve um uso
restrito da maioria dos argumentos. Como os oradpegeciam esperar o andamento da
entrevista, esse fato pode ter contribuido. Durargenstrucdo de suas perguntas, os oradores
fizeram uso de falacias e de recursos de presenca.

Analisando as trés entrevistas, pudemos obsasgactos que se sobressairam
no desenvolver de nossa pesquisa. Quanto a castdgs perguntas, observamos que,
apesar de alguns programas serem parecidos quastoutura e ao cenario, eles se diferem
no modo de questionamento de seus entrevistadBi@de-se perceber que o mesmo
entrevistado foi questionado de maneiras difergmeéss diferentes entrevistadores. E o caso,
por exemplo, das entrevistas realizadas pelo jovaalonal e pelo SBT Brasil. Percebeu-se,
também, que a maneira como 0s oradores constroamp&uguntas pode variar de acordo
com o estilo do programa. Os dois telejornais osadapesar da diferenca do modo de

guestionamento, possuem caracteristicas semelhpatgsintas mais objetivas e incisivas, na
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linha do inquérito. J4 o programa policial, Brddrigente, possui caracteristicas diferentes:
perguntas mais abertas e uma maior flexibilidaderddor.

Observou-se, também, que os oradores, ao comsirguas perguntas, fazem
uso das estratégias argumentativas e as utilizaacateo com seus objetivos. Quando o foco
€ persuadir o auditorio, incisivamente, ha o usargementos que se baseiam na experiéncia
e em pontos de vista. Os oradores recorrem aossoscde presenca e aos verbos factivos.

Se o0 objetivo for, de acordo com Tringali (198&yar alguém a aceitar um
ponto de vista de modo suave, habilidosamente”urha mistura de argumentos que se
baseiam na experiéncia e em pontos de vista egienantos ligados a uma descricdo dos
fatos, aos que procuram demonstrar.

Quando os oradores observam o0 andamento da istdrexsem um
envolvimento maior, h& o uso restrito da maioria d@umentos.

Percebeu-se que os oradores, em todas as efatsevizeram uso de
argumentos falaciosos. Quando a argumentacao apadaendo sustenta as conclusoes, eles
recorrem a esses argumentos. De acordo com Fe(B€it®), “um argumento é falacioso
guando parece que as razdes apresentadas sustentanctlusdo, mas na realidade nao
sustentam”.

Quando se faz uma primeira leitura dos textosa pewnhecimento das
entrevistas, pode-se pensar que os oradores na@itiliszam de artimanhas com vistas a
persuasédo, mas ao se fazer uma leitura mais apdosd@xtos, comeca-se a perceber o uso
das estratégias argumentativas e como elas saostlispao longo das entrevistas. A analise
das perguntas mostrou que o modo de construir w@rguipta € sua carga persuasiva pode
diferir de acordo com a intencdo de cada oradompekguntas podem mudar o rumo de uma
resposta e, por conseguinte, forca-las a sereminino, satisfatérias. “E preciso que nos
recusemos a todo o custo a abolir a probleméatitarelo que ela desapareca por efeito das
quase respostas, dessas respostas que os homaets-satisfazem” (Meyer, 1988, p. 154).

Fizemos uma leitura retorica dos textos, ou pedmos, propusemo-nos a tal
intento. E os resultados dessa leitura nos pramasicam: ampliar a compreensao do discurso
e desvendar as artimanhas argumentativas utilizpdlss oradores (entrevistadores) na
construcdo de suas perguntas. Tarefa dificil, cuperamos ter sido bem executada, e que

indubitavelmente ndo exclui outras possibilidadesedura.
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ANEXO A

Transcricao da entrevista de Dilma Rousseff no 1utno das elei¢cbes, no dia 9/8/10, para
o Jornal Nacional — Rede Globo

William Bonner: O Jornal Nacional da inicio nesta segunda-feinana série de entrevistas
ao vivo com os principais candidatos a Presidédaid&Republica. N0s vamos abordar aqui
temas polémicos das candidaturas e também confrosteandidatos com suas realizactes
em cargos publicos. E claro que ndo seria posesgdtar esses temas todos em uma Unica
entrevista, mas nas proximas semanas 0s candiestiso também no Bom Dia Brasil e no
Jornal da Globo.

O sorteio realizado com a supervisdo de repregestatos partidos determinou que a
candidata do PT, Dilma Rousseff, seja a entrewastiedhoje. Nos agradecemos a presenca da
candidata. Boa noite, candidata

William Bonner: Boa noite, candidata.

Dilma Rousseft Boa noite.

1)William Bonner: E informamos também que o tempo de 12 minutosndi@vista comeca
a contar a partir de agora. Candidata, o seu ham® candidata do PT a Presidéncia foi
indicado diretamente pelo presidente Lula, ele B8conde isso de ninguém. Algumas
pessoas criticaram, disseram que foi uma medidaiuta, por ndo ter ouvido as bases do
PT. Por outro lado, a senhora ndo tem experiédeito@l nenhuma até este momento. A
senhora se considera preparada para governar ibIBnge do presidente Lula?

Dilma Rousseff: Olha, William, olha, Fatima, eu considero que eanhb experiéncia
administrativa suficiente. Eu fui secretaria mypétida Fazenda, alias, a primeira secretaria
municipal da Fazenda de capital. Depois eu fui ssigamente, por duas vezes, secretaria de
Energia do Rio Grande do Sul. Assumi o ministérgo Minas e Energia, também fui a
primeira mulher, e fui coordenadora do governossumir a chefia da Casa Civil, que, como
vocés sabem, é o segundo cargo mais importanteeraduia do governo federal. Entéo, eu
me considero preparada para governar o pais. Edoaigie isso, eu tenho experiéncia, eu
conheco o Brasil de ponta a ponta, conheco osqrad do governo brasileiro.

2)William Bonner: Mas a sua relagcdo com o presidente Lula, a sarfamrquestao de dizer
gue é muito afinada com ele. Junto a isso, o fata denhora nao ter experiéncia e ter tido o
nome indicado diretamente por ele, de alguma mam@esenhora acha que isso poderia fazer
com que o eleitor a enxergasse ou enxergasse idgnesLula atualmente como um tutor de
seu governo, caso eleita?

Dilma Rousseff Vocé sabe, Bonner, o pessoal tem de escolherecéggue eu sou. Uns
dizem que eu sou uma mulher forte, outros dizemeguéenho tutor. Eu quero te dizer o
seguinte: a minha relacdo politica com o presidenta, eu tenho imenso orgulho dela. Eu
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participei diretamente com o presidente, fui brdgeito e esquerdo dele nesse processo de
transformar o Brasil num pais diferente, num pais cresce, que distribui renda, em que as
pessoas tém a primeira vez, depois de muitos anusssibilidade de subir na vida. Entéo, eu
nao vejo problema nenhum na minha relacdo com sidemete Lula. Pelo contrario, eu vejo
gue até é um fator muito positivo, porque ele égrande lider, e é reconhecido isso no
mundo inteiro.

3)Fatima Bernardes A senhora falou de temperamento. Alguns criticosgitos criticos e
alguns até aliados falam que a senhora tem um tampeto dificil. O que a gente espera de
um presidente € que ele, entre outras coisas,cap@z de fazer aliancas, de negociar, ter
habilidade politica para fazer acordos. A senhoea glle forma pretende que esse
temperamento que dizem ser duro e dificil nAofindeno seu governo caso eleita?

Dilma Rousseff Fatima, estava respondendo justamente isso, kBa que tém visdes
construidas a meu respeito. Eu acho que sou unsagdéisme. Acho que em relacdo aos
problemas do povo brasileiro, eu ndo vacilo. Achee @ que tem que ser resolvido
prontamente, n0s temos que fazer um enorme esféicme considero hoje, até pelo cargo
gue ocupei, extremamente preparada no sentidoaogdi Nés, do governo Lula, somos
eminentemente um governo do dialogo. Em relacdaremsémentos sociais, vOCcé nunca vai
ver o governo do presidente Lula tratando qualgquevimento social a cassetete. Primeiro
nos negociamos, dialogamos. Agora, nés também sabémer valer a nossa autoridade.
Nada de ilegalidade n6s compactuamos.

4)Fatima Bernardes Agora, no caso, por exemplo, a senhora falou&dehaver cassetete,
mas talvez seja a forma de a senhora se compOrtaroprio presidente Lula, este ano, em
discurso durante uma cerimdnia de posse de migjséle chegou a dizer que achava até
natural haver queixas contra a senhora, mas queeeddeu na sala dele varias pessoas,
colegas, ex-ministros, ministros, que iam |4 sexgueue a senhora maltratava eles.

Dilma Rousseff Olha, Fatima, é o seguinte, no papel... Sabe deneada? No papel de
cuidar do governo é meio como se a gente fosse Tefie.uma hora que vocé tem de cobrar
resultado. Quando vocé cobra resultados, vocé &oolokar o seguinte: olha, € preciso que o
Brasil se esforce, principalmente o governo, para gs coisas acontecam, para que as
estradas sejam pavimentadas, para que ocorra samearintdo tem uma hora que € que
nem... Vocé imagina la sua casa, a gente cobra. Agema outra hora que vocé tem de
incentivar, garantir que a pessoa tenha estimukbbfpaer.

5)Fatima Bernardes Como mée eu entendo, mas, por exemplo, comoderégsi ndo tem
uma hora que tem que ter facilidade de negociaregpemplo, futuramente no Congresso,
futuramente com lideres mundiais, ter um jogo deuca ai?

6)William Bonner: O presidente falou em maltratar, ndo é, candidata

Dilma Rousseft Nao, o presidente ndo falou em maltratar, o gesde falou que eu era dura.
6)William Bonner: N&o, ele disse isso. A senhora me perdoe, masonrdo dele esta

disponivel. Ele disse assim: as pessoas diziamfayaen maltratadas pela senhora. Mas a
gente também n&o precisa ficar nessa questadiatéda entrevista, tém outros temas.
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Dilma Rousseff E muito dificil, depois de anos e anos de paealishouve isso no Brasil. O
Brasil saiu de uma era de desemprego, desigualda@stagnacdo para uma era de
prosperidade. N6s tinhamos perdido a cultura desitimento...

6)William Bonner: Vamos falar de aliangas politicas, o que é inget. ..

Dilma Rousseff ...e ai houve uma forca muito grande da minha paesse sentido, de
cumprir meta, de fazer com que o governo Lula fesse sucesso que eu tenho certeza que
ele esta sendo.

7)William Bonner: A senhora tem agora nessa candidatura, além ao dp presidente, a
senhora também tem aliangas, né?, formadas paaseascandidatura. Por exemplo, a do
deputado Jader Barbalho, por exemplo, a do serRdoan Calheiros, por exemplo, da
familia Sarney. A senhora tem o apoio do ex-pres@Eernando Collor. Sdo todas figuras da
politica brasileira que, ao longo de muitos ano®To 0 seu partido, criticou severamente.
Eram considerados como oligarcas pelo PT. Ondgqueio PT errou, ou melhor, quando foi
que ele errou: ele errou quando fez aquelas @itaxdas ou esta errando agora, quando botou
todo mundo debaixo do mesmo guarda-chuva?

Dilma Rousseff Eu vou te falar. Eu perguntava outra coisa: dodgque o PT acertou? O PT
acertou quando percebeu que governar um pais caomplexidade do Brasil implica
necessariamente a sua capacidade de construirliamgaaampla.

7)William Bonner: Errou la atras?

Dilma Rousseff Ndo. NOs ndo... O PT néo tinha experiéncia de gumyeagora tem.
Agora... N6s nao erramos e vou te explicar em quédeemnao é que nds aderimos ao
pensamento de quem quer que seja. O governo lnlla tima diretriz: focar na questao
social. Fazer com que o0 pais tivesse a seguintadumidade: primeiro, um pais que era
considerado dos mais desiguais do mundo, dimimi2é milhdes a pobreza. Um pais em
gue as pessoas nao subiam na vida elevar parasae£imédias 31 milhdes de brasileiros.
Para fazer isso, quem nos apoia, aceitando 0s 1qEHICipios e aceitando as nossas
diretrizes de governo, a gente aceita do nossa M&@o nos termos de quem quer que seja,
mas nos termos de um governo que quer levar olBrasa um outro patamar, para uma
outra...

7)William Bonner: O resumo €: o PT ndo errou nem naquela ocaséo agora.

Dilma Rousseff Nao, eu acho que o PT ndo tinha tanta experigisealae, Bonner, eu
reconheco isso. Ninguém pode achar que um partidm® PT, que nunca tinha estado no
governo federal, tem, naquele momento, a mesmaiérp@ que tem hoje. Acho que o PT
aprendeu muito, mudou, porgue a capacidade de raudgortante.

8)William Bonner: Vamos la. Candidata, vamos aproveitar o tempmedboor maneira. O
PT tem hoje ja nas costas oito anos de govern@oEntrazoavel que a gente tente abordar
aqui alguma das realizagbes. Vamos discutir um @oucdesempenho do governo em
algumas areas, comecando pela economia. O govested, comemora muito melhoras da
area econdmica. No entanto, o que a gente obseiy@e quando se compara 0 crescimento
do Brasil com paises vizinhos, como Uruguai, ArgentBolivia, e também com aqueles
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pares dos Brics, os chamados paises emergentss Gluma, india, RUssia, o crescimento do
Brasil tem sido sempre menor do que o de todos REsqué?

Dilma Rousseff Olha, eu acredito que nds tivemos um processoonmugis duro no Brasil
com a crise da divida e com 0 governo que nos eadec

8)William Bonner: Mais duro do que no Uruguai e na Bolivia, cani@da

Dilma Rousseff Acho que o Uruguai e a Bolivia séo paises, samhura menosprezo, acho
gue 0s paises pequenos tém que ser respeitadtandoho de alguns estados menores no
Brasil. O Brasil € um pais de 190 milhdes de hateta Nds tivemos um processo no Brasil
muito duro. Quando chegamos no governo, a inflegiava fora do controle. NGs tinhamos
uma divida com o Fundo Monetario, que vinha aqdaea toda a receita do que a gente ia
fazer.

8)William Bonner: Correto, candidata. Mas a Russia. A Russia tantbeendificuldades e é
um pais enorme...

Dilma Rousseff Mas, s6 um pouquinho. Mas o que nés tivemos qaerf Bonner. Noés
tivemos que fazer um esforco muito grande paraceolas financas no lugar e depois, com
estabilidade, crescer. E isso, este ano, a discussssa € que estamos entre 0s paises que
mais crescem no mundo, estamos com a possibilidader uma taxa de crescimento do
Produto Interno Bruto de 7%.

8)William Bonner: Mas abaixo dos demais. Mas abaixo dos demais.

Dilma Rousseft Ndo necessariamente, Bonner. Porque a quedaxeanplo, na Russia...
Sem falar, sem fazer comparagées com soberba... M@aeda da economia russa no ano
passado foi terrivel.

9)William Bonner: A senhora, de alguma maneira...
9)Fatima Bernardes Vamos falar agora... S0 um minutinho.
Dilma Rousseft Criamos quase 1,7 milhdo de empregos no anasta cr

9)Fatima Bernardes Candidata, vamos falar um pouquinho de outro lpro, que é o
saneamento. Segundo dados do IBGE, o saneamemmasib passou de 46,4% para 53,2%
no governo Lula, um aumento pequeno, de 1 pontcep&ral mais ou menos, ao ano. Por
que o resultado fraco numa area que é muito immerfzara a populacao?

Dilma Rousseff Porque n6s vamos ter um resultado excepcionalt pos dados quando
for feita a pesquisa em 2010. Talvez, Fatima, uasadleas em que eu mais me empenhei foi
a area de saneamento. Porque o Brasil, s6 paraemaia ideia, investia menos de R$ 300
milhdes, o governo federal, menos de R$ 300 milmi@es8rasil inteiro. Hoje, aqui no Rio,
numa favela, aqui, a da Rocinha, em que eu esty® hds investimos mais de R$ 270
milhdes.

10)Fatima Bernardes Mas, candidata, esses sdo dados de seis anos.dee esse
resultado que a senhora esta falando... vai apadeagm ano e meio para ca?
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Dilma Rousseff O que aconteceu. NOs langcamos o Programa derAcétedo Crescimento,
para o caso do saneamento, na metade de 2007. Q@omegnadurecer porque 0 pais parou
de fazer projetos, prefeitos e governadores. Aptassm 0S projetos agora, em torno do
inicio de 2008, e aceleraram. Eu estava vendo tememte que nos temos hoje uma
execucdo de obras no Brasil inteiro. Aqui, RocinRayvao-Pavaozinho, Complexo do
Alemao. Obras de saneamento, obras de habitacBaixada Santista, no Rio, e a Baixada
Fluminense aqui no Rio de Janeiro, ela teve unstmmento monumental em saneamento.

Fatima Bernardes A gente gostaria agora que a senhora, em 30 degumesse uma
mensagem ao eleitor, se despedindo entdo da si@paexao no Jornal Nacional.

Dilma Rousseft Olha, eu agradeco a vocés dois e quero dizergaleitor o seguinte: 0 meu
projeto € dar continuidade ao governo do presideota. Mas nédo é repetir. E avancar e
aprofundar, é basicamente esse olhar social, gaeotiBrasil de uma situacdo de pais
emergente e leva 0 nosso pais a uma situacao slelgmenvolvido, com renda, com salario
decente, com professores bem pagos e bem treirfadl@sredito que o Brasil... E a hora e a
vez dele. E que nés vamos chegar a uma situac&o diterente, cada vez mais avancada
agora no final de 2014, deste governo.

Fatima Bernardes Muito obrigada, candidata, pela sua participagfai na bancada do
Jornal Nacional. Amanha, a entrevistada ao viva aguornal Nacional sera a candidata do
PV, Marina Silva.
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ANEXO B

Transcricao da entrevista de Dilma Rousseff no 1utno das elei¢bes presidenciais, no
dia 22/4/10, para o Brasil Urgente - Rede Bandeiraes

Datena Estou recebendo Dilma Rousseff. Tenho o maiozgiram recebé-la. Eu tenho o
prazer de conhecé-la pessoalmente.

Dilma: Olha, € um prazer estar aqui, Datena.

Datena A senhora é muito mais bonita pessoalmente!

Dilma: Ah, muito obrigada, muito obrigada!

Datena As pessoas falam sempre isso ai pra mim na ratenB, vocé é mais magro ao vivo
do que na televisdo. Mas a senhora é muito maistahomais, muito mais bonita,
disparadamente mais bonita! A senhora é casadairaol

Dilma: Eu, atualmente, estou solteira.

Datena Eh, Martinho, ta correndo risco ai em casa. Miajsa saude ta boa?

Dilma: Olha, t4 inteirissima.

Datena Porque eu t6 mal. Eu perdi a voz e, se nédo fossemédicos, eu ndo ia conseguir
fazer a entrevista com a senhora. Tive de tomarmonte de remédio pra vir fazer a
entrevista com a senhora, que eu nao ia perdep@soada. Mas a senhora enfrentou muito
bem o problema de salde que a senhora teve...

Dilma: Olha, gracas a Deus, eu enfrentei, sim. Eu aokda@ um processo que é importante
falar pras pessoas. Eu descobri cedo. Eu desaadmnidg ele estava no inicio, fazendo exame
preventivo. Entdo eu pude tratar e ai tamém euwlidermuito na solidariedade das pessoas,

nesse fato que as pessoas rezam por ti. Elas gnmanenergia positiva por ti.

Datena Nao sendo nem um pouco criativo, quando fizergoeka pergunta pro Fernando
Henrigue, ele demorou trés horas e meia para rdsponA senhora acredita em Deus?

Dilma: Olha, eu acredito numa forca superior que a geode chamar de Deus. Eu acredito
e... E acredito, mais do que nessa forca, se océemmeitp, acredito na forca dessa deusa
mulher que € Nossa Senhora.

Datena Nossa Senhora de Aparecida, Nossa Senhora daadflossa Senhora de uma
forma geral ...
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Dilma: Todas essas multiplas Nossas Senhoras que expierasse Brasil afora: Nossa
Senhora das Dores, das Gracas, Aparecida...

Datena Porque no fundo, no fundo, elas representam é...
Dilma: Nossa Senhora da Boa-Morte...

Datena No fundo, no fundo, Nossa Senhora representaca fjue a mulher brasileira tem,
né?

Dilma: Representa isso, eu acho, e representa uma ceisguel todo mundo precisa:
misericordia. Ela representa muito isso. Proteg@do mundo precisa.

Datena A senhora nao falou até agora a palavra cang®,palavra que assusta hoje em dia.
Dilma: Ah, n&o, mas eu falo. O meu é linfoma.

Datena E, mas eu digo que assusta porque, por exemé de Alencar é um cara que da
exemplos e mais exemplos de como sobreviver.

Dilma:... De como lutar...

1)Datena Mas o detalhe é o seguinte. Ai, as pessoas ffalando, a ministra conseguiu a
cura, o Zé de Alencar conseguiu se dar bem pommeacesso a bons médicos e tal, e a
maioria do povo brasileiro ndo tem isso ai aindariedhorando muito, mas a saude publica
precisa melhorar mais, a senhora ndao acha?

Dilma: Acho que precisa sim, principalmente...
Datena O qué?

Dilma: Por exemplo, no caso do cancer né, o diagnogt@mce € muito importante, porque
ai as pessoas podem ter acesso a condi¢cdes depotgage, na verdade, a cura depende
também do estagio da doenca. No caso do Zé Alemgacho que € um caso que s6 milagre
explica.

Datena S6.

Dilma: Agora, no meu caso, é um caso tipico, aqueléctoal. A pessoa pode ter certeza,
né, o telespectador ou telespectadora que t4 nu®yvgne o cancer € curavel. Eu acredito que
tem de ser algo que seja de acesso de todos dsibwas

Datena Hoje, ainda, néo é.

Dilma: Hoje ainda ndo €, na dimenséo necesséria. Nossdeassos nessa direcao, inclusive
0 ministro Temporéo tava me dizendo, recentememttes de eu sair do governo, que 0s
remédios que sdo importantes nessa area, seriggregsivamente cobertos pelos SUS, ou
seja, 0 SUS pagaria, e aumentar, também, essaadesidjue podem fazer o diagndstico
precoce. Né...
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Datena Que, alias, sdo fundamentais.

Dilma: S&o. Basicamente, a possibilidade de vocé tessace@ uma boa tomografia e fazer
prevencdo. Mulher tem de fazer exame de seio.

Datena Mulher e homem também.
Dilma: E, o homem, da prostata.

Datena Eu descobri um negocinho que eu tinha na bapioggue eu fui auscultar o pulméo
e ai me fizeram uma tomografia e depois ressondnagnética, e ai, eu descobri o que eu
tinha, mas isso tudo precisa chegar ao povaon@mado pra chegar ao povao.

Dilma: Eu acho que de fato nés temos pela frente umntende avango. NOs construimos
uma plataforma, né, cé veja, voltou a ter o SAMh@ desaparecido o SAMU. O que é o
SAMU? A pessoa teve um problema em casa, liga AMUE 192, e 0 SAMU pega a pessoa

e leva pra um atendimento. Isso, basicamente,eatjingm, a pessoa que tem hipertensao, que
ta com uma crise hipertensiva ou que ta tendo wquat do coracdo, e eu acho que as
unidades de pronto- atendimento que estdo sendthadps pelo Brasil.

Datena E isso esté agilizado, mas as doencgas croniémais embaixo!

Dilma: N6s demos um passo nas cronicas, eu acho queedg um passo grande também
com as farmacias populares. No que tem farmacial@gpque € aquele convénio que o
ministério faz com as farmacias...

2)Datena Mas que mal lhe pergunte, a senhora ndo vai bicara comigo, ndo € ideia do
Serra nao?

Dilma: Que eu saiba ndo. Essa farmacia popular...
Datena Eu falei o nome do Serra, a senhora mudou dé¢ cara

Dilma: Nao, se sabe, eu tenho em relacdo ao Serranlen tiena relacdo de respeito, a nossa
relacdo é muito civilizada e cordial.

Datena E...
Dilma: Agora eu divirjo do Serra porque ele represenigtpjeto e eu represento outro.

3)Datena Falando nisso, eu sei que a senhora é uma mulgier dura. Eu viajei com um
cara no aviao outro dia e ele falou assim: oh, #Eieeu gosto da Dilma porque ela parece
muito com vocé. De vez em quando ela d4 umas gritach os caras la. Ela ndo tem medo de
homem, de mulher brava, ndo tem medo de ninguére Elais ou menos como vocé, ela sai
gritando. A senhora ndo tem medo de, no meio dgpaaha, com o0 Serra dando essas
alfinetadas que ele esta dando na senhora, pepad&iéncia e a coisa complicar?

Dilma: Olha, Datena...
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4)Datena A senhora ja o chamou de “biruta de aviao”. “Barde aeroporto”, porque cada
hora ele vai para um lado. Agora a senhora respoadde 0 seguinte: olha, eu nédo sou o Pita
e nem o Lula € o Maluf. Cada vez mais, eu per&sioi no primeiro dia que eu recebo o Serra,
cada vez mais o Serra quer desvincular a imagebhuldoda senhora, porque é evidente que o
Lula tem quase 100% de aprovacao. Alias, eu salbdmm o Lula, eu adoro o Lula, quero
aproveitar aqui para reiterar isso. Ninguém queesvencilhar essa imagem, mas a senhora
estd querendo dizer que a senhora € uma coisa @Waoél.outra coisa, ou ndo da para
diferenciar ou vai ser uma candidatura siamesa &sm

Dilma: Eu acho que é muito dificil eu me diferencialdéa, nesse momento, nessa altura do
campeonato, vamos dizer assim. Eu participei deemavLula como coordenadora e, com
ele, fiz os projetos principais desse governo, pergle me escolheu. Ele me deu a honra de
me escolher para ministra chefe da Casa Civil. gu® € ministra chefe da Casa Civil? Eu
coordeno os projetos do governo. Entédo, eu me detiive do Lula como, eu fiz o que minha
vida parou em 2003. Eu falo: ndo vivi de 2003 a02@ muito dificil, eu entendo toda a
dificuldade da oposicdo que fez uma critica, vde&sbram disso, o telespectador lembra
disso, nos criticou durante sete anos e meio. Agonauito dificil explicar & populagdo como
gue se criticou por sete anos e meio e, agoragc@uEeguimos com nosso esfor¢o, com Nosso
trabalho e ndo so sorte, apesar de sorte ser lmmuygninguém quer nenhum pé-frio perto
de si mesmo. Como € que explica, entdo, que nosejd@mos 0s continuadores...

5)Datena A senhora quer dizer que, principalmente, os Mosacreditavam que o Lula ia
afundar, € isso que a senhora quis dizer?

Dilma: Eu acredito que nédo foram s6 os Tucanos. Mupastaram no inicio de 2003 que o
Lula...

Datena As elites brasileiras, ou a senhora ndo colaEis

Dilma: Eu ndo coloco nas elites, porque eu acho quearam todos, as elites brasileiras,
vamos dizer assim, que apostaram que o Lula iale®otado, ndo conseguiria governar.
Acho que foi partes e acho que foi surpreendenie,ngio s6 um nordestino que tenha saido
de Garanhuns, chegado aqui em Sao Paulo e viradaiar lider metalUrgico e que tenha
chegado ao governo. N&o é so isso que é surpraenden

Datena Que um pobre tenha sido eleito presidente dalitiep@

Dilma: Que um pobre tenha sido eleito presidente dalRieple mais...

Datena que ndo aconteceu nada que diziam que ia acontece

Dilma: Nao s6 isso, como fez o0 melhor governo das Uftidécadas.

Datena Melhor governo eu acho que da histéria do Paisadbo que da histdria do Pais.

Dilma: Eu gosto que vocé fale, porque fica né...
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Datena Eu to achando que eu falo, se o cara tem 84%mwacao, até agora ninguém teve
isso ai. Até o Serra fala pra mim. O Serra me aouatoa historia legal. Eu tava conversando
particularmente com o Serra e ele falou assim pna& gle entra em uma sala de cientistas da
Nasa, vai, entdo os caras estdo falando de foguetéula ndo entende nada de foguete, e eu
também ndo entendo nada, s6 os caras da Nasaamteedfoguete, como uns do Brasil ai,
mas, ai, o Lula fica cinco minutos olhando e elédadando de foguete melhor que os caras Ia!
Outro dia, eu falei para o Serra que o Lula é ragerto do que nés dois juntos e ele falou
assim: nés dois juntos moidos no liquidificador. demti que isso era sincero. Eu ndo achei
que era para exaltar o Lula e colocar a senhorsegnndo plano. Ai, eu senti que era sincero.
Mas o0 que eu to sentindo que ele quer colocar hosarem segundo plano, dizendo que a
senhora ndo tem experiéncia, ndo tem experiéncgaerno, que ele é um politico que tem
uma carreira que tem de ser levada em consideragd@ por diante... Isso também to
sentindo. Quer dizer que o Lula deu certo porgaees um cara experiente, politicamente, e
gue a senhora néo tem experiéncia de governo.

Dilma: Olha, se ele reconhece uma coisa que, de fatmaécaracteristica do Lula, que é essa
visao rapida que ele tem sobre realidade que a.cfea dificil explicar por que que ele me
escolheu. Ele me escolheu trés vezes, o presidalaePrimeiro, ele me escolheu para dirigir
a transicdo do governo FHC para o governo Lularea ée infraestrutura. Depois, ele me
escolheu para ser ministra de Minas e Energia. Bepte me escolheu para coordenar o
governo como chefe da Casa Civil, porque meu thabaia esse. Eu era o braco direito e o
braco esquerdo do presidente. Na pratica, fazaastos e, ai, ele me escolheu como, junto
com o partido e varios outros partidos da baselaliaucessora dele, ou seja, me escolheu
com sucessora do projeto dele. Do projeto quee dak € meu, que é do PT e dos partidos
da base aliada, porque nés fizemos um governoals&o.

6)Datena Mas néo é sO nisso que a senhora... A senhorap@a em governar com que o
Lula fez, a senhora pretende fazer mais coisas?

Dilma: Eu pretendo governar com o que eu fiz junto, @weseguinte: eu sei fazer, eu sei o
que fazer e eu sei também como fazer. Saber oagee ¢ como fazer, € metade do caminho
andado. Além disso, eu sei que vocé sO pode gavsenaocé prestar muita atengdo no que
guer o povo de seu Pais, na etapa em que seudtai€goutra coisa que eu aprendi junto
com o presidente, sabe, eu sou uma boa aluna...

Datena Ah, eu tenho certeza. Eu tenho uma outra histdoi@a que depois eu conto pra
senhora.

Dilma: Eu andei nesse Pais com o presidente, de naté & de leste a oeste, com ele, e
também muitas vezes sem ele. N6s ndo governamtadesndentro de um gabinete em
Brasilia, n6s saimos, até nos criticaram, ndoeseosé lembra, que a gente viaja demais, nao
fica em Brasilia, tdo fazendo atos demais, tdoguaendo obra ou estdo visitando obra,
enfim, n6s fazemos isso porque a gente acha quapértantissimo conversar com o0
trabalhador e com o empresario também. E imporiaueé falar com a dona de casa e com o
intelectual, o Brasil € diverso, e vocé, se ndwemsar com todo mundo...
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Datena Miscigenado e diverso socialmente, politicameats,todos os sentidos, é por iSso
que tem tudo para dar certo.

7)Datena Agora, quando a gente fala que a classe potiitamuito ladrdo, muito corrupto,

a gente nédo ta deixando de dizer a verdade, pdequegente boa, a gente ndo pode abrir
espaco para regime de excecdo, que nés vamos eisgsardaqui a pouco. Vocé fala que a
classe politica inteira € uma porcaria, ai vocé a&spaco pra forcas ocultas aparecerem.
Entdo, vamos dizer que tem muito ladrdo e vigarista. Até outro dia tinha governador
preso em Brasilia. Aqui, no Embu, em um plano mgm@nderam, pela segunda vez, o vice-
prefeito que tinha um diploma falso de medicinaaepbr diante. Eu tava conversando com
Aldemir Martins, saudoso Aldemir Martins, grandentpr, maravilhoso, fantastico. E, na
época do “mensaldo”, o Aldemir vem pra mim: “E s@mmigo, Lula, & aqueles caras,
mensalao e tal e coisa. Eu falei: “oh, Aldemir,udaLndo tem nada a ver com isso ndao, o Lula
€ um cara ingénuo. Quando a senhora falou eu salbomaluna, € evidente que €, porque se
nao a senhora ndo seria candidata a presidénoggdilica com chances de ganhar. Evidente
que o Aldemir chegou pra mim assim: “Oh, Daten&éva viu alguém chegar a presidéncia
da republica sendo ingénuo?” Aquela historia dorfsaéio” ndo ficou mal contada. Ela ndo
colou no Lula porgue no Lula ndo cola nada. Mas fid ruim pro PT aquele negdcio e
para muitos outros partidos da base aliada e dadipate? A senhora acha que néo, que
aguele negdcio passou e caiu no esquecimento?

Dilma: Nao, eu ndo acho que passou e caiu no esqueoinm&®. Acho que se as pessoas
fizeram algo errado, elas tém de pagar. Eu achon&uacho que o presidente Lula foi
ingénuo, nem nada disso. Acho que o presidente héitatinha nada a ver com isto. O
presidente Lula, tentaram inclusive cerca-lo...

7)Datena A senhora acredita totalmente nisso?

Dilma: Acredito ndo, eu assisti. Agora eu te digo umaagdambém acho que a gente tem de
olhar o que noés fizemos. Se océ for olhar, o queéuombater a corrup¢éo? E impedir que
os crimes figuem impunes, é investigar e punir.

Datena Lavagem de dinheiro...
Dilma: Todos...

Datena Crime organizado...

Dilma: Crime organizado, drogas...
Datena E ac¢do da Policia Federal.

Datena Crime organizado entra drogas, lavagem de diah@irincipalmente lavagem de
dinheiro.

Dilma: Armas, drogas, lavagem de dinheiro...
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Datena E, mas, principalmente, lavagem de dinheiro. Ageu nunca vi a policia federal
trabalhar tanto, isso é verdade.

Dilma: Cé sabe qual que é a diferenca? Se océ for nti®oito anos antes da gente, houve
29 operacdes especiais. No nosso governo, houz EB140, muitas vezes, a pessoa olha, a
dona de casa olha, quem esta nos assistindo alizaceseguinte: aumentou muito, apareceu
muita coisa, 6bvio que apareceu muita coisa, paagoea quem tem de fiscalizar, fiscaliza...

Datena Antigamente tinha, mas ninguém ia atras.

Dilma: Se escondia embaixo do tapete. Eu acho que assaé caracteristica do governo
Lula, e olha, também, que muitos dos malfeitos ®mas que descobrimos. Através do qué?
Da policia federal, da controladoria geral da Undo ministério publico. Nenhum de nés
tentou cercear o ministério publico ou pedir praisiério publico engavetar qualquer coisa
gue seja. Entao, eu acho...

Datena Que é o0 que o Arruda ta sendo acusado, e qudsgmrque ele teve preso, e ia
atrapalhar as investigacdes, isso € verdade, Yiaegam isso.

Dilma: E océ veja que, no passado, se tinha uma pessearadesta, mais pobre cometendo
um crime, era punido exemplarmente, e quem tinhiarrpader ndo era. Hoje se o qué? Se vé
governador, se vé prefeito, empresario, banqueinguém ta acima da lei. Eu acho que isso
€ importantissimo numa democracia. Queriam desggpcé cometeu um erro, vocé tem de
pagar por ele.

Datena Claro. Mas também tem um detalhe, por exemploguestédo tributéria. Eu fiquei
sabendo, ndo sei se tb certo ou td enganado, poinpee esse Pais tem de passar por reforma
tributaria rapidamente, e sé se fala em reforntatiiria. Um que ta ai passa pro outro, até o
Lula vai passar, ndo foi feita a reforma tributaqae algumas empresas grandes levaram
multas enormes. Ja quando foram investigar esspeesas de novo, olha, deixa esses caras
de lado. Isso também precisa acabar no Brasil. aésgeria uma impunidade fiscal que
precisaria acabar, porque ndo pode o coitadinhotgoe 5 ou 6 empregados, tem um
lugarzinho pra ele trabalhar, pagar um grande deosto, e o outro la deixar de pagar
imposto.

Dilma: Cé ta coberto de razédo, Datena, porque ndo éaaue alguém que deva o imposto
nao pague, porgue ele ta prejudicando cada umgdéedodo mundo ele ta prejudicando.

Datena A maioria paga muito,porque muitos deixam de paga

Dilma: E, agora eu acho, viu Datena, que precisa o IBras chegamos num momento em
que a reforma tributaria vai passar a ser uma bgigépra gente poder avancar mais. Eu
acredito, e vocé veja, n6s comecamos em 2003 alwiao® Congresso uma reforma
tributaria, s6 saiu uma partezinha dela. Depoisiaemos, novamente, uma outra, um outro
projeto tributario que chamou MP do bem, que aeénakonerava” a construgao civil,
investimento em varias coisas. Recentemente, Ba, aé ta lembrado, nds resolvemos, pra
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segurar o consumo, desonerar de bem os carroS, @ Btladeira, o fogao, toda linha branca,
a chamada linha branca...

Datena Pra fazer o povo consumir.

Dilma: Pra fazer o povo consumir e segurar a crise.gig... que nos vimos. Caiu a
arrecadacdo dos municipios e dos estados. Que.n@s fizemos também, fomos la e
repusemos a receita com dinheiro da Unido dos rpiogce dos estados.

Datena Entendi.

Dilma: Entdo criamos uma compensacdo. Sabe por que heu e ndo sai a reforma
tributaria?

8)Datena:Por qué?

Dilma: Porque tem um conflito federativo. Alguns estad@s perder, outros vao ganhar. Se
VOCEé nao tiver...

Datena Falando nisso, a senhora entrou num caso, aj,dguespente, s6 ndo vira guerra
porque nds estamos no Brasil.

Dilma: Os royalties.

9)Datena Os royalties, né, porque, de repente, o petrdéequem que €, da Unido, mas ai os
estados querem receber sua parte. Tem uma solaiggindsica ai que seria metade para 0s
estados produtores e o resto divide para o restBrdsil. A senhora tem que posicdo a
respeito desses royalties ai? Que quebrou um pasegaiu uma guerra civil aqui, s6 ndo sai
porque é no Brasil, devia ter sido num boteco &30 que a senhora acha disso?

Dilma: Eu participei da elaboracdo do pré-sal, do méetaboratorio’e que quero te dizer
aonde que ta o grosso do dinheiro.

9)Datena Nao, fala na bucha, curto e grosso, o que a sarmoha que tem de ser feito?

Dilma: O projeto que nés mandamos para o Congressoeiroimos ndo queriamos que essa
discusséo sobre os royalties se confundisse coariodo eleitoral, porque nao ia dar certo.
Segundo, “poco” que nao teve jeito, tinha de mapdate dos royalties, porque o projeto do
pré-sal, o grosso do dinheiro ndo esta nos rogalbepois eu falo onde ta. O que que nos
fizemos. Mandamos a seguinte lei: a ConstituicAmdaague vocé dé para os estados
produtores e para os estados chamados confron&ptea 0s estados que tém equipamentos
de petroleo, uma participacdo maior. Manda issmag tinha um dispositivo que dava
dinheiro suficiente pros estados n&o produtores, Sfi0 0 resto, a maioria dos estados da
federacdo e pros municipios. Entdo noés fizemosreperticdo através de um acordo, nao foi
assim da nossa cabeca. Fizemos um acordo, tiramagarte da Unido, tiramos uma parte
dos estados produtores e mandamos uma lei queiaepaontece que chegou no Congresso,
nos estamos nesse periodo, que é um periodo caddupmliticamente, que que aconteceu?
Aconteceu que acabaram...
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10)Datena Conturbado por qué?

Dilma: Porque temos eleicdo em 2010.
10)Datena Mais o0 qué?

Dilma: Bom, as outras conclusdes eu nao sei.

Datena O governador de Brasilia vai preso, tem o outgusando a onda do outro, porque o
nosso cenario politico, infelizmente, passa pelaupgdo. Isso tudo atravanca o processo,
como dizia o outro.

Dilma: Eu acho que nesse caso ai, houve mais essaé&leegentre estados, por iSso que
vou perder, vou ganhar e tal. Eu acredito que énistitucional vocé dar tudo igual, a
Constituicdo ndo permite, ta escrito na Constituica

Datena Entéo, a senhora € a favor de metade pros predutametade...

Dilma: Nao é metade que foi dado néo, foi uma partey&ulembro mais, eu acho que é
25%. Distribuir 25%...

Datena Ok, ja descobri o que a senhora pensa dissoefeguenho de correr porque se ndo
acaba o programa e a gente nao discute coisa boa.

Dilma: Agora, s6 te falar uma coisa, onde tem mais dioh& no fundo social, que nds
criamos para receber o dinheiro da partilha, qu& skvidindo o petréleo, porque o petréleo
custa $5,00 de baixo, |4 no fundo do mar, quana@gama superficie, ele custa: $60, 70, 80
até $140,00. Quem fica com a diferenca? Quem fica & diferenca é quem descobria. No
caso do pré-sal, vocé sabe onde esta o petrolém, efio € correto...

Datena Nao tem mais o que descobrir.

Dilma: Nao tem mais o que descobrir, entao...

Datena J& entendi.

Dilma: Entéo fica pra quem? Fica para o povo brasileiro.

11)Datena Dilma, o nosso Serra, falando a Radio Bandeisamee € uma das maiores
emissoras, se nao for a maior emissora do Padsd@lpro Zé Paulo, Salomao: eu ndo vou
baixar o nivel da campanha, eu vou responder, mad@vou baixar o nivel da campanha. O
gue significa isso, que vocés podem sair na maarampanha como essa ai? Eu ndo vou
baixar o nivel da campanha. E a senhora ja deu wuas ou trés cutucadas nele. Esse
negocio de biruta... como € que €, a senhora chafealp qué, biruta do que?...0 que é que
foi? Biruta de aeroporto. Por que a senhora chastedisso?

Dilma: Por conta de que sete anos eles fizeram oposigéts e criticaram violentamente
alguns programas, cé lembra perfeitamente queangposicdo do S&o Francisco, a gente foi
acusado até da obra né&o ser realizada...né, nsi@aenhuma obra feita no canal...
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Datena A senhora chegou a dizer que pra cada platei@zlem discurso.

Dilma: Nao, eu cheguei a dizer mais, eu cheguei a djzerndo era possivel, que nao era
correto, que ndo era possivel, acreditar que a&egenke o povo ia acreditar que quem nos
criticou de repente passasse a ser sucessor. Agpgas 0 presidente Lula ia apoiar ou que
estava a favor dos nossos programas. E eu aclanlstambém, quando se trata do seguinte,
cé sabe que o rodoanel faz parte do Pac...

Datena Sei.

Dilma: Paraisopolis, Helidpolis, tudo isso fez parteRéda, Billings e Guarapiranga, quero te
dizer que de publico...

Datena A senhora vai dizer que o Serra...
Dilma: Noés fizemos uma parceria muito boa com o govern8eérra pra fazer essas obras.

Datena A senhora n&o vai dizer que o Serra se apropigoverbas federais pra ficar com os
méritos proprios...

Dilma: N&o, ndo vou ndo. Também nao vou dizer isso,ysoete ndo fez. A gente ndo pode
dizer o que a pessoa néo fez. Eles né&o fizeram isso

Datena E que eu pensei que a senhora estava dizendo isso

Dilma: Eu t6 dizendo o seguinte, esses projetos todesngs fizemos em parceria sdo do
Pac, entdo o Pac existe. Como que o Pac ndo egigje®@ integra o Pac aqui em Sao Paulo?

Datena Eles estédo dizendo que o Pac néo saiu do papel.

Dilma: Pois é, mas ta ai o rodoanel, ta ai a obra dépddis e de Paraisépolis, ta ai as obras
de Billings e Guarapiranga. Foi nesse sentido guialei que n&o pode ter posi¢cao num dia,
depois outra posicéo, no outro, sobre 0 mesmo &ssun

Datena O meu medo é que num embate frente a frente mis® possa baixar um
pouquinho.

Dilma: Nao sei por que.

Datena Porque o Serra ndo é tdo bonzinho quanto pagegesenhora € brava pra carambal
Entdo, o pau vai quebrar!

Dilma: Posso falar uma coisa: nem eu sou brava quard@z seem ninguém é tdo bonzinho
guanto parece também.

Datena A senhora ta dizendo do Serra?

Dilma: Nao, t6 falando de qualguer um. Agora eu achoegue o0 governador Serra temos
uma trajetoria de respeito matuo, e eu acho quewvergador Serra € um homem muito
educado e mais, eu, pessoalmente, sempre respeijetéria de homem publico do



105

governador e tenho certeza de que ele respeital@amiao ha nenhum motivo pra que noés
tenhamos qualquer nivel de atrito pessoal.

Datena Essa eu entendi.
Dilma: Nos estamos discutindo... ndo € projeto pessoal.

12)Datena Mas eu queria perguntar... Quais sao os dez o®frelos quais a senhora néao
votaria no Serra?

Dilma: Eu acho que um grande.
12)Datena Qual é?

Dilma: Ele representa um projeto que eu acho que ewssbmnalisar projeto que ocorreu
concretamente no Brasil. Ele representa um praja® levou o Brasil pra estagnacao, pra
desigualdade, que criou uma dependéncia do fundoetdao internacional que nos

lembramos qual €, que ndo investia em saneameun&,ndo investia em habitacdo. Eu
represento um outro projeto, completamente diferenNos acreditamos que €

importantissimo que o Brasil cresc¢a e distribuaaeNos acreditamos que o Bolsa Familia é
essencial pra que uma parte da populacdo nado figueiséria, mas nés acreditamos na
geracao de emprego, e veja...

Datena O Serra falou que vai continuar o Bolsa Familia.
Dilma: Nao, eu néo t6 falando que ele n&o vai, t6 falamndeguinte: no passado...

Datena A senhora néo ta falando que ele néo vai, a sardwedita que ele ndo vai porque
ele ndo vai ganhar, a senhora acha que vai ganhar.

Dilma: Nao, ndo, € mais do que isso. Eu t6 falando @setemos um compromisso com o

Bolsa Familia, nés temos um compromisso com a gerde emprego, n0s geramos até hoje
12,4 milhdes de novos postos de trabalho, mas digéemais, cé lembra aquela histéria em
2002 que o Lula ia fazer plataforma no Brasil?

Datena Falaram no meu ouvido. Eu ndo ouvi o que a senfadou.

Dilma: Em 2002, na campanha, o presidente Lula disseamsa: “eu vou fazer aqui no
Brasil plataforma de petroleo”.

Datena Ah, lembro.
Dilma: Lembra disso?
Datena Lembro.

Dilma: Sabe o que isso significa? Fazer novamente gmlitidustrial. O que é muito
importante num estado como S&o Paulo. E produzBrasil o que pode ser produzido no
Brasil.
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Datena Provocar o crescimento.

Dilma: Provocar o crescimento. Nés acreditamos em &apeovocar o crescimento. Por isso
que eu te digo...

Datena E o que a China faz do outro lado do mundo. Veoi,dnveste na Argentina, poe
dinheiro na Argentina pra qué? Pro argentino compgaoduto chinés. Nao é?

Dilma: Isso nés temos de fazer também.

Datena Porque ndo adianta nada vocé deixar |a, o Br@agimprestando dinheiro aqui pro
lado, pro FMI. Se vocé nao estimular esse consumque as pessoas comprem da gente...

Datena Tem uma pesquisa aqui que eu té vendo, t4 n@@&Lme deram no G1, mas acho
gue a Folha antecipou, acho que a Folha que ante@p eu tiver errado vocés me perdoem,
a Folha, um excelente jornal, e 0 G1 também é ucelente portal: o IBOPE vai apontar
amanha uma pesquisa que tem o Serra com 36% ad@a@om 29%. A senhora tava ali par
e ligacom ele. De repente, ja abre aqui sete pontos,&amiio sei se € consideravel. Pra
senhora, 0 que representa? Mostra aqui a pesgésdem problema nenhum, ta no portal G1
e acho que foi a Folha de S&o Paulo que divulgguasui. E muito cedo ainda pra esse tipo
de pesquisa, é comeco. A senhora ndo gosta dpesdiendo, como é a senhora, porque
depois que o Serra anunciou a candidatura, serergpea mim, eu tava la... A senhora viu a
entrevista, eu e as criancinhas batendo palmadiE$e: “eu ndo vou anunciar agora néo, sé
em abril, entendeu? Eu também acho que ele nao &joilo sem querer, mas em todo caso,
€ 0 seguinte: a senhora t4 perdendo na pesquisgecoode campanha € assim mesmo. A
senhora t4 tranquila, os seus marqueteiros, temmangueteiros ai, que sao muito bons,
assessores politicos tdo todos aqui. E 0 que gsasallistas politicos dizem disso aqui? Alias
na campanha da senhora ta o Palocci...

Dilma: Ta sim, o Anténio Palocci.

Datena Ant6nio Palocci € meu amigo la de Ribeirdo Preto.

Dilma: Vocé também é de Ribeirdo?

Datena E evidente que sou. Eu perdi um emprego por cdmidaila 14 em Ribeirdo.
Dilma: Ah, foi mesmo, agora eu lembrei. Aquela entrevigie ele te deu.

13)Datena O Lula falou, ndo queria falar, mas ja que fatofialo de novo. Mas aqui a
pesquisa ta 36% pro Serra e 29% pra Dilma RousSeffue a senhora acha dessa pesquisa?
Nunca € bom sair atras, né.

Dilma: Olha, eu vou te falar uma coisa, eu td sainddeldaixo e td6 chegando aqui. E... eu
acho que a pesquisa é um sinal do momento, n&niesymudam, a pesquisa também muda,
ela faz um reflexo. Cé veja que os resultados dmsjyisas recentes, elas sdo bastante
variadas e eu acredito que a pesquisa € um poBtdazuma reflexdo sobre ela, € uma
referéncia, mas ela ndo serve pra dizer o seguioje; como é que vao ser as coisas daqui
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pra frente? Vai depender de como cada um vai Seigaar, como € que as coisas evoluem,
gue apoios que cada um tem, como € que vocé srea.

Datena Os debates politicos.

Dilma: Isso, nos debates, com € que se relaciona cowpalggdo. Entdo, eu também...
porque uma pesquisa saiu uma melhor , uma piompra eu ndo vou brigar com isso tudo,
Vou respeitar isso tudo.

Datena Mesmo porque tem um dado que aponta, se ndolhseedanemadria, sou muito ruim
de numeros, que 54% dos eleitores ainda ndo saflequem votar. Significa que tem uma
margem muito grande, ai, pra provocar uma revitayoldo so entre a senhora e o Serra, a
tendéncia é essa, mas pra outra pessoa que podeap@ meio do caminho.

Dilma: Que nunca se sabe.
Datena Alguns séao bons candidatos.

Dilma: Sem sombra de davida. Eu acredito que a pesquié@ é isso, ela é um retrato. A
gente ndo pode desconsiderar, a gente considems,ném é a Ultima palavra sobre o
momento.

14)Datena A senhora ndo pode falar em medo, mesmo porguarteita gente neste Pais,
Dilma, que diz que lutou pela revolugéo. Olha, eiremtei os militares, e o cara nunca nem
viu de perto um canh&o, uma bala e um “revorvi;,n@ vou dizer um, mas tem varios que
se apropriam da imagem de ter lutado contra aw#adEu, por exemplo, nédo lutei porcaria
nenhuma contra a ditadura, porque eu era pequéninidgora, a senhora foi torturada
mesmo? A senhora passou por sessao de tortura M&EMUe as pessoas ndo sabem o que
€ isso. A gente tem uma referéncia. Eu que tenhara® de idade, naquela época, era
menininho, tinha o qué 10, 12 anos. A gente tenmat@o de lembrar daquele tempo, porque
a gente foi criado naquele clima de medo. A senbbegou a ser torturada nos pordes da
ditadura mesmo, aconteceu isso, tortura de ton@smo?

Dilma: Infelizmente sim, Datena. Infelizmente sim. Adqgeforam tempos muito dificeis, um
mundo de trevas quase, tudo era proibido, né, @émida direito a nada.

14)Datena A senhora pode contar a historia de como a sanfwrdetida e que tipo de
tortura era ou coisa parecida.

Dilma: Olha, Datena, eu fui presa aqui em S&o PaulpeuBui presa aqui em S&o Paulo e
fui levada para um 6rgédo que chamava Operacdo Bantis pra onde ele levava as pessoas
e la eu fui torturada. Agora, eu acredito...

14)Datena:Que tipo de tortura: psicologica?

Dilma: N&o, era aquele esquema que eles sempre usananera caracteristico de toda a
América Latina: pau de arara, choque elétrico, ptdnm, o de sempre.

14)Datena Por quanto tempo a senhora foi torturada?
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Dilma: Olha, naquele periodo, eu devo ter ficado la@motde quase um més. No local, né,
depois...

14)Datena Um més no inferno. A senhora foi abusada sexugkneomo eram as presas
politicas?

Dilma: Nao, nao fui ndo.

Datena Alias, prenderam um ditador argentino agora dagétéa velhinho e ele fica até o
final da vida na cadeia. Que ele morra na cadadep®is vai pro inferno. Prenderam um
ditador acusado de tortura, mas sobre esse aspecto.

Dilma: Agora?

Datena E, agora, foi ontem, anteontem. E um velho cangle substituiu aquele outro que
gueria enfrentar a Inglaterra por causa das ilhalviNbs. Eu t6 falando com uma dificuldade
porque eu td com dor de garganta, tomei uns 50ekgechédio pra poder fazer a entrevista
com a Dilma!

Dilma: Agora, t4 bonita sua voz, viu!

Datena Melhorou minha voz?

Dilma: T4 bem boa sua voz. Ta clara.

Datena Melhorou gracas ao Davi Uipi e ao Paulo Pontessdio dois craques.
Dilma: O Davi Uipi sempre melhora a voz da gente.

15)Datena O Paulo Pontes também, que é o médico do SilamoS. Eu fui 14 que ele é
médico do Silvio Santos, pensei que fosse ganhhenlo que nem o Silvio Santos. Ai eu nao
consegui fundar a minha televisao, mas t6 perta &a seguinte: o Lula nos contou, durante
a entrevista ao Canal Livre, que teria sido atésnhegal, pergunta se pode derrubar os
“breaks” hoje, porque ta bom o papo aqui. E osdkse sdo muito longos, vé se da pra
derrubar ou se a gente vai em frente. Mas o negdoi®eguinte, o negodcio € o seguinte: o
Lula nos contou que vocés passaram em frente essmanprédio, mesmo prédio, que a
senhora foi torturada durante um més. Ser tortudadante um més ndo é brincadeira, e que
parece que a senhora fez uma ... colocou uma fraskula dizendo: “Olha, eu néo tenho
méagoa disso aqui”, o que seria muito bom porquecalie mais revanchismo nesse Pais. Os
militares sdo outros, a cabeca € outra, € logie ajgente ndo pode deixar apagado isso
definitivamente da nossa historia, porque se aegestjuece coisas ruins como tortura ou
coisa parecida, a gente comete esses erros lanmia,fentendeu? Mas eu gostei dessa posicao
que a senhora teve. Foi isso mesmo que aconteceg@ePsendo o Lula ndo disse a verdade.
O Lula disse: “Olha, a Dilma chegou aqui e disget Hdo tenho mais magoa disso”. Entéo, a
senhora ndo tem revanchismo contra ninguém?

Dilma: N&o, ndo tenho ndo. E acho o seguinte... Achotquanagoa de alguém é se
amargurar e carregar uma coisa muito ruim dentresiddeu acho que aquilo passou e
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concordo contigo. A Unica coisa que cé tem de fazestabelecer a verdade pra que nao se
repita, porque é muito importante o que nos comtguiss no Brasil. Veja, vocé, que nos
conquistamos a democracia e eu acredito que a daow@ 0 maior bem que a gente pode
ter, e ai ndo cabe magoa mais. Océ pode, no magamegar uma magoa na hora que tao te
fazendo isso, mas depois...

16)Datena A senhora chegou a acreditar que o regime tatalitomo o regime comunista
pudesse ter sido implantado no Brasil? A senhotaulypor isso ou lutava por ideias
libertarias que ndo o comunismo? Ou achava... Nagp®ca era moda ser de esquerda, nao
t6 dizendo ela, porque ela ndo é moda, ela faitadia, mas eu, quando cresci um pouquinho,
achava que era de esquerda. Oh, legal, ai comeggiu @muro de Berlim, comecou a cair...
O Stalin matou 50 milhdes de pessoas, a gente nguogcomunismo era uma porcaria, 0
capitalismo pode nédo ser |4 grande coisa, ndo énmeglas 0 comunismo ndo é o regime
ideal. Mas a senhora chegou a lutar por um Paisigista? E isso ou n&o?

Dilma: Nao era por um Pais comunista ndo, era por umdeaialista. Agora, haquela época,
comeca justamente isso que vocé esta falando,capguéio cada vez maior que o chamado
socialismo real tinha problemas serissimos, tinf@blpma de direitos humanos, tinha
problema de nao ter liberdade, a minima liberd&adda problema, também, na area social e
econdmica, né, de abastecimento, de bens, etché, s&u acho, no mundo inteiro, meio
desencanto com todo esse processo. Agora, eu aehaqqi no Brasil, na verdade, a coisa
tava muito ligada a vida aqui. Porque vocé vejgemate entra na vida adulta quando né...
acabaram de tirar do governo um presidente elkitoé passa a pior coisa da ditadura, é que
uma geracdo de jovens fica discrente da democracie que ela nunca vai aparecer pra ti
mais e eu vivi esse periodo, dos meus 15, 16 ami%até 23 anos. A gente ndo acreditava
que podia ter uma democracia no Brasil, porqueugra coisa tdo longinqua que cé ia de
fechamento em fechamento 68 da UE &i Sucessivamente. Ai, quando comeca a abrir ali no
governo Geisel, a gente comeca a achar que o B@dd mudar e comegamos a lutar, e a
grande manifestagcédo pela democracia. E o Brasibpidu acho importante esse processo...

Datena E o remédio contra essa mudanca foi muito dwiogxtremamente duro. Eu néo
guero voltar a polemizar sobre isso. Eu estou esuld com muito carinho aqui a Dilma
Rousseff, candidata a presidéncia da Republicaggndidata a presidéncia da Republica. Eu
t6 com dificuldade de falar, entdo a senhora nsaggnhora me pegou num dia bom, porque
sendo a senhora falava menos do que eu. Sobreasa indiscriminada de preso, daqui a
pouco a senhora pira! Oh, Datena, me pergunta sohpie. Vou perguntar sobre drogas
também, que é muito importante. Mas essa primeiré gle botar qualquer um para esvaziar
cadeia...

Dilma: Eu acho que isso ndo ta correto. Acho que em tedmlacdo carceraria e
penitenciaria do mundo vocé tem a chamada, ouug@edda pena, ou a pena progressiva que
diminui e deixa a pessoa sair. Agora, nao se fwds forma indiscriminada, que se fizer isso
de forma indiscriminada, o que nés estamos fazéndolocando em risco a populacéo. Eu
acho que o judiciario tem de ter um critério muiigido pra poder soltar, principalmente
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pessoas que sao autores visiveis de crimes hediomadlceu, me desculpa, mas eu nao
concordo com que se solte.

17)Datena Olha, tem quanto tempo ai, velho? Porque... esirdmutos ndo da pra ela falar
do projeto de craque dela. Vai da pra falar salwe.Tucanos querem cinco anos de mandato,
sem direito a reeleicdo. O Lula falou assim: “ea t@po, porque se a Dilma ganhar, ela tem
direito a continuar e eu néo t6 pensando nela p@rdeeu voltar daqui a pouco”. Isso seria
pro Aécio ser vice do Serra. O que a senhora psolsge isso? Tem um minuto e trinta
segundos, parece debate isso aqui!

Dilma: Eu acho que a nossa experiéncia é que nds cimnefiltno primeiro mandato do
presidente Lula as condi¢des pra fazer um segumthalao. Quem ja governou o Brasil sabe
perfeitamente que em quatro anos cé dé inicio @epso, mas vocé nao esgota 0 processo.
Eu acredito, entdo, que € importante manter essst&m da continuidade dos dois mandatos,
isso nao significa, né, de maneira alguma, quentega tirando pessoas ou alijando pessoas,
né, é disputa politica, porque todas as pessoasrgmaoncorrer. Agora, € como disse o
presidente Lula, no inicio, eu achava que tavaoctater essa tal de prorrogacao dos
mandatos, mas agora que fizeram, nés aprendemosstuébom. Por que que esta bom?
Porque cé consegue fazer um bom governo. Agorajeon§o ta certo € o que ocorre em
alguns outros paises da América Latina, que étatieam de fazer trés mandatos. Ai, de fato,
eu acho...

18)Datena Se depender do Hugo Chavez e do Evo Morales,netesem presidentes da
Republica. Estamos com o Brasil Urgente, se a sarguder me ajudar e falar mais do que
eu, obrigado Brasil, estou aqui em S&o Paulo poaquez estd sumindo. A senhora tem um
projeto interessante pra quem usa drogas, naalade? Porque ... que ideia a senhora tem da
droga, de que forma deve ser combatido o traficdrdgas no Brasil, no seu ponto de vista?
Porque nds temos varias dificuldades. NOs temadédiras continentais, pro um lado é agua,
muita agua, que eu acho que deveria ter auxilidaanha. A policia federal ndo da conta.
Por outro lado, a fronteira por terra, que tambéamécontinente. Teria que ter a ajuda do
exército, mas a minha opinido néo interessa, mgemgue eu ndo sou candidato e nunca vou
ser presidente da Republica, a senhora pode sat.aQusao que a senhora tem, primeiro do
sujeito que usa droga, que € o viciado que podeatado de uma forma, e o contrabandista?
Como é que deve ser combatido esse tipo de crim@®uéro que esta na outra ponta, que é o
usuario da droga?

Dilma: Eu acho que tem trés linhas de agéo: apoio,lcaemautoridade. Apoio é que a gente
tem de fazer uma prevencdo as drogas, principatimentcraque. A gente tem de fazer um
alerta a juventude, tirar o jovem dessa armadille & o craque, explicar o que significa o
craque. E mais, eu acho que as mées e acho qua gmovimentacao nao so do governo, mas
da sociedade. Acho que cada um de nos tem de a@engso, porque € uma das questdes
mais graves nas pequenas cidades, nas populacegabees, mas o craque esta em todas as
classes sociais. A segunda questao é o carinh@ éajue nés vamos ter de construir a forma
de tirar aquele que ta viciado do vicio que impéaainica especializada.

Datena Eu prometi ndo falar mais isso e nao vou falaqpe...
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Dilma: Mas eu queria falar da autoridade.

Datena Mas néo € isso, porque eu acho que sO a queattondlia ndo resolve, porque eu
senti isso na pele ja uma vez dentro da minhaeasaa série de fatores levaram meu filho,
gue hoje é uma pessoa extraordinaria, fantastishamadonar o mundo das drogas. Hoje ele é
maravilhoso, um sujeito super bem-sucedido, masasefosse a ajuda da sociedade, de
policiais, que as pessoas metem 0 pau pra caranasasao competentes e entendem demais,
Dr. Marco Antonio, uma figura maravilhosa, que ajuanuito, e outros tantos até do Chico
Xavier. Quando era vivo, meu menino teve la enwls, principalmente, o Estado. Eu tinha
condicbes financeiras pra fazer isso, mas a magtagapessoas ndo tem e porque o maior
inferno que uma pessoa vive na Terra é tendo algieerfamilia viciado em craque. As
pessoas que ndo sabem o que € isso, ndo sabem,pesmque ¢ terrivel...

Dilma: Destroi.

Datena Destréi, mas ndo é s6 a pessoa que usa, destmdiiléa, a familia inteira. E isso me
levou uns bons anos da minha vida, mas, gracasis, Beeu filho ganhou bons anos também.

Dilma: Agora tem de ter tratamento, né?
19)Datena Sim, mas como € que 0 governo pode dar tratar@ento

Dilma: O que eu acho que autoridade, nos temos de tarpoiitica absolutamente clara de
combate, devota, do traficante, ai eu acho quendeetar policia federal, tem de ter todos os
orgaos, as forcas armadas, quando se tratar dgs@ssim...

Datena Logistica.

Dilma: Logisticas maiores, mas eu acho que a policierddpoorque é impossivel, nés, com
uma fronteira dessas, botarmos pessoas soO cuidandonteira. Nos vamos ter...

Datena Esqueci da aeronautica também.

Dilma: E, n6s vamos ter de trabalhar tecnologias deipatiento de fronteiras, vamos ter de
ter um cuidado imenso na investigacdo, porque Bo goe policia também é inteligéncia.
Vocé néo pode so...

Datena Principalmente inteligéncia.

Dilma: Vocé tem de descobrir o canal, o caminho, comqaeese da. Hoje, eu acho que nés
temos varias iniciativas. Agora eu acho que tambéémportante mobilizar a sociedade, por
exemplo, acho que as igrejas sdo importantes, gq@d@ importantissimo como vocé falou,
né, o policial. Eu acredito muito nessa questddodmacdo do policial. Eu acho que nés
estamos dando um grande passo quando a Secredaiamdl de Seguranca Publica...

Datena Pagar melhor o policial também.

Dilma: Isso, pagar melhor o policial, criar bolsa fordacEssa bolsa formacéo, que a gente
paga para o policial estudar. Ele ganha uma bosalp estudar e ele ndo vai perder o salario
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dele, mas ele ganha... Vocé torna também um irvceate ganhar uma bolsa formacéo, hoje
a bolsa formacao ta em torno de quatrocentos eopaeais. Tem a bolsa COPE, tem a bolsa
Olimpiada, mas eu vou falar da bolsa formacdo. B&b mil policiais que nds estamos
formando de todos os estados da Federagcdo quemdanfios nessa questdo de como lidar
com a droga, da questao da inteligéncia, porquésfigéncia, nessa questao, eu acho que ela
vai ser estratégica, porque séo redes de crimaiaegho...

Datena Ha um detalhe, me permita, apesar de eu ndo@staroz, se eu tivesse com voz a
senhora nao falava.

Dilma: Eu agradeco.

Datena A senhora agradece a Deus de eu estar sem vean€ganos vieram aqui e, com 0
pretexto de combater o trafico de droga, botam basgoldombia e dai por diante. O que eles
guerem é que a droga nao chegue la nos EstadosdJRidrque, o Brasil, antes de eles virem
pra ca, era um corredor de drogas internacionalsequ a ser um dos maiores consumidores
de droga do mundo. Quando a senhora diz que dexmarab crime organizado e 0S
traficantes, deve mesmo, porque os americanosecelgs fizeram? Eles ndo querem que a
droga chegue la, ndo chegando la pra onde vaglgsaanto faz, esse € o detalhe. Eu acredito
gue € isso que a senhora esta se referindo, amainas consumo de droga aqui no Brasil.

Dilma: Aqui no Brasil, pra isso vocé tem de usar o quelemei de autoridade. Cé tem de
olhar com o seguinte objetivo...forca de polic&tem de usar de todos os métodos, porque
essa, além de ela ser extremamente destrutivaatabila € um derivado, um subproduto da
cocaina. Quando uma pessoa, quando um jovem, @i B0 que eu falo também que as
maes tém de perceber, isso € algo que nos vamds ters dar as maos e nds vamos ter de...
Cé sabe que mulher tem isso, quando mulher se jmofher quer uma coisa e mae quer duas
coisas: quer lar e quer educacéao pro seu filngeraaca pro seus filhos. Essas duas coisas.

20)Datena E outra coisa: para a mae, nao interessa seho @l bandido, se o filho &
traficante, é consumidor de droga, mae é mae. Eetéacho que a senhora matou a charada!
O papel das mées é importante, é fundamental, dgsdéenha o apoio do Estado e também
da autoridade. Autoridade quando a senhora dizjugotem essa balela, e é verdade, o
exército ndo pode atuar, por exemplo, em morro,po@ie por qué? Porque o exército é mais
OU Menos o0 seguinte: € que eu ndo tenho nem urhgraparanco aqui, vou pegar um papel
em branco aqui. Olha aqui, o exército ta aqui erahai vai subir o morro, pra conseguir
pegar o traficante aqui. O exército ta preparadonpatar, destréi tudo que tem no meio do
caminho, velho, entdo aqui ndo da pra atuar, ma$roateiras brasileiras, por terra, pro matr,
tem de botar a Marinha, tem de botar o exércitm, de botar poder militar, tem de botar
aeronautica e se os traficantes meterem chumbodéelevar chumbo, é isso que a senhora
guer dizer ou ndo?

Dilma: Eu acho que é mais do que isso ainda, eu achteque
Datena Mais do que isso? A senhora quer exterminar @sca

Dilma: Nao, eu acho que tem de coordenar com a poddexdl...
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21)Datena A senhora nao quer apresentar o Brasil Urgeri@ na

Dilma: Eu acho que tem de coordenar com a policia federa de ser uma acao conjunta.
Eu concordo contigo, até porque também nao estamsdituicdo botar o exército pra aqui na
atividade interna de seguranca, por isso que niasngs, em 2004, a forca nacional de
seguranca publica.

Datena Ministra, outra coisa que eu tenho falado mudguoiaalias, o Lula, vocé vai terminar
0 governo e perdeu uma grande oportunidade dermgertedo ministro, porque eu ia te ajudar,
porque é sO pelo elementar que vocé chega la. ieggecio de vocé ficar observando as
coisas como o Lula faz, vocé chega la... Todo anfale: olha, vai chover e vai morrer gente
em Porto Alegre, vai morrer gente em Santa Cataviaamorrer gente em S&o Paulo, vai
morrer gente no Rio de Janeiro, vai morrer gentdkemas Gerais e dai por diante, vai morrer
gente. Por que que vai morrer gente? Porque naonedea os caras morarem. E, no Brasil, a
terra vale mais do que gente. Porque é o seguintara quando € reintegracdo de posse ou
para o Estado ou para algum “bacana”’, € policzgahorro, bomba de gas lacrimogéneo...
Quando o cara ta em area de risco, eles vao lam fassim oh: sai dai que vai cair e sai
correndo! Ou entédo faz o que fizeram nesse morr8uwoba no Rio de Janeiro. Pegam o
ilegal e legalizam, constroem em cima de um “lixaoha area que todo mundo sabia que
escorregaria, saneamento basico, bota poste dedgéo e dai por diante. Depois, quando
cai, eles tém o cinismo de ir 14 e chorar os moitss® € que precisa... Se o politico brasileiro,
cé parte dos politicos brasileiros, deixassem deisecos, ja melhoraria muito o problema.
Porque ndo adianta nada, tem de dar moradia. No@stemdos uma politica habitacional
definida. Tem de tirar esses caras das areasate ris

Dilma: Agora, temos. Veja bem, eu concordo muito contigho que vocé esta falando uma

coisa certissima. Por que que essas coisas ocorg@ssa forma? O pessoal foi morar em
beira de lago, beira de rio, beira de corrego, dudd vale, encosta de morro, porque, no
Brasil, depois do BNH, n&o teve uma politica sistera, que fala: vamos acabar com essa
falta de moradia, de casa e de lar para as ped3oagie elas iam |4 e faziam um barraco,
faziam uma casa, de qualquer jeito, porque naa tiehra, vocé tem toda razdo. Por isso que
nds fizemos, progressivamente, na medida em qemta ¢inha dinheiro, um programa, que

eu acho que foi fundamental, o “Minha casa, mintda"vPor que ele foi fundamental?

22)Datena Que, de vez em quando, é criticado que nao estdmpo certo, no cronograma
certo, t& faltando dinheiro e tal, por qué?

Dilma: Dinheiro, conosco, ndo faltou. Eu vou te conthistoria ...

Datena Como € que a senhora encara esses ataques dodesrnando Henrique a sua
figura de vez em quando e tal... é, a Dilma nad.ela e tal. O presidente Fernando Henrique
sempre se manteve muito acima do bem e do malujeitcsque até fez um governo muito
bom, mas como é que a senhora entende esses atiagEesnando Henrique, professor na
Sorbonne, como é que a senhora recebe esses ataggergthora, que eu sei, ndo tem um
génio de nao receber muito ataque néo.
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Dilma: Eu recebo com muita tranquilidade, eu sei que @posicédo a nos, entdo eu recebo o
atague vindo da oposicdo. Essa é a visdo delenda geu néo tenho o que fazer néo.

Datena Olha, quando eu digo que a ministra tem um jeitam de agir, as informacdes que
eu tenho que ela tem um jeito duro de agir, masia,honesta, direta e objetiva como eu, as
vezes a gente paga caro por isso, mas é muitoig@mmnigo.

Dilma: Eu te agradeco por isso.
23)Datena E verdade. Outra coisa, 0 Temer é um bom vics@naora?

Dilma: Olha, Datena, eu acho que ele é um bom viceegoiste aspecto: o Temer tem todas
as condic¢des, porque ele € um homem experientes@&pnte da Camara, € uma lideranca do
PMDB. Agora, uma das questdes que a gente temrdeseeele vai ser indicado pelo PMDB,
como é que vao ser as coisas, nao da pra genteaque no seu programa indicar o Temer
como vice-presidente.

23)Datena A senhora gostaria?
Dilma: Olha, eu vou te dizer o seguinte, eu acho qué alaa pessoa muito qualificada.
23)Datena De todos, esse € o0 mais indicado, ou ndo?

Dilma: N&o, eu ndo vou fazer essa conversa, nao, pdajugue cé vai dizer assim: ministra
Dilma lanca Temer como vice.

Datena Eu nao.

Dilma: O que eu acho é que ele € um bom nome, é um gaaidicado, credenciado pra
pleitear esse cargo.

24)Datena Outra coisa, eu ndo entendo muito esse negégmlieca, por isso que eu faco
jornalismo policial, mas o Brasil é Republica Fediea do Brasil, mas que parece um
Parlamento, que de repente o cara pra se elegecppseguir maioria, o sujeito tem de andar
de braco dado com anjo e com demdnio ao mesmo tebgoaorda comigo? E esses partidos
da base aliada como os partidos de oposicao tamafige figuras, que Deus o tenha, o
Antonio Carlos Magalhdes, mas o Lula, que néo tinkda a ver com o Antdnio Carlos
Magalhées, tinha que compor as vezes com o Antdaitos Magalhdes. E a senhora vai ter
de compor com gente de que a senhora ndo gostgep@so aqui, na verdade, € um
parlamentarismo disfarcado e mal disfarcado. Comoessa convivéncia? Agora,
sinceramente, a senhora vai olhar pra aquele adira 2nho de engolir esse cara so porque...
se nao nao governo, é complicado, ndo € nao?

Dilma: Eu vou te falar uma coisa. Eu acho que tambérenégegem de olhar pra um outro
angulo que é o seguinte: esse Pais é diversificknais, multiplo demais, cheio de
diversidades regionais pra que a gente possa sugos0 um partido governa ele. Se vocé
nao estruturar uma coalisdo, e ndo € sb...vames péta, pelos problemas negativos, mas é
pelos positivos. Vocé ndo conseguird nunca assegyra o Brasil tenha um governo que
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represente essa diversidade, porque governo @uliéede partido, e governo é diferente de
movimento, o partido pode dirigir, mas ele ndogowerno em si.

Datena Eu ja entendi, mas que € duro conviver com debamas pessoas €, isso ai é.
Falando em alianca, a aliangca com o Ciro...

Dilma: Eu sempre falo uma coisa: a gente sempre terardssb na vida, pra mim o Ciro é
uma pessoa competente, € um homem correto, € witebtade alta capacidade. Eu acho, de
formulacao politica, e € um homem leal e, alénude isso, ele € meu amigo. Eu vivi com o
Ciro, convivi com o Ciro quando ele era ministrogtiverno do presidente Lula na fase mais
dificil da gente, que foi 2005/2006, quando a gemig&a numa situagdo... a gente tinha
comecado a fazer o processo de crescimento do Pafs,tinha todo um processo de
discusséo e de questionamento da gente. O Citmfa@ompanheiro de primeira hora, ele tem
condicOes de pleitear o que ele quiser.

Datena O que a senhora nado disse até agora e gostatiaate 0 que a senhora nao disse a
ninguém e gostaria de dizer.

Dilma: Aqui?
Datena E.

Dilma: Olha, eu queria dizer uma coisa sim... Eu acl& pra mim, esses anos que eu passei
la em Brasilia no governo federal foi um momenteeesl na minha vida, porque eu sou de
uma geracao que sempre quis transformar o Brasilpse queria um pais mais justo, e ai o
gue acontece? Acontece que a gente, muita gemte fia tras e, muitas vezes, cé ficava
pensando, mas sera que nessa etapa da minhaavigla $egunda metade, eu vou ter essa
oportunidade? E eu quero te dizer o seguinte: esimi@ muito feliz de ter chegado até aqui,
ja sou muito grata por ter chegado até aqui, eaoisa que fica muito dentro de mim, se o cé
me perguntasse, 0 que vocé quer dizer mesmo cofh Essquero dizer o seguinte: eu amo o
meu Pais, e ja ter chegado aqui pra mim foi umadgraonquista.

Datena Isso quer dizer que ja é o suficiente...

Dilma: N&o, porque a gente, qualquer um de nés, quene tdscutando sabe disso, homens e
mulheres, uma das melhores coisas da gente € geénta ndo desiste nunca. NOs nao
desistimos, como dizia a mée do presidente prdeshee, teime Lula, e € isso que eu digo pra
mim mesma: Dilma, teime!

25)Datena Mas, olhando pro Brasil de hoje, que hoje é uiis gae, ta certo ta ai no G20,
pode estar entre 0s cinco maiores paises do mumaiores poténcias do mundo, o que a
senhora olha no Brasil, pega o0 mapa, da uma olk&dapovo e fala assim: Deus me livre e
guarde isso aqui ndo me desce, 0 que ndo des@nhara, esse abismo social que a gente
vive no Pais?

Dilma: A desigualdade social que ndo...aquela hist@igu era necessario, que voceé tinha
de crescer o bolo primeiro pra distribuir, n0s @mos que ndo €. Agora, eu acho que tem
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uma coisa muito importante: nd0s vamos ter de dapasso além pra superar ainda mais a
desigualdade. Chama-se Educacao, garantir edudag@malidade pros nossos jovens, acesso
a tecnologia.

Datena Que nao ha. Professores mal pagos...
Dilma: Mas o professor ndo pode ser mal pago. Além calaes
Datena Salério ruim, drogas nas escolas...

Dilma: Tudo isso nés temos de combater e ta alerta.agAgem de ser uma ideia fixa, a ideia
fixa é essa, a nossa superacdo. Agora tad numafasé&aporque o governo do Lula construiu
o alicerce e n6s podemos dar um salto, o saltartess rumo claro. Nos temos de botar todo
nosso empenho em educacgao, por isso que eu goptojdtd das creches também. Educagéo
que eu falo € da creche a pés-graduacao. Educac@oatidade significa que a gente tem de
formar engenheiro, técnico, tudo que nds nao forosammatematico, bidlogo e quimico, até
porque o engenheiro que formava no Brasil ia theyaho setor financeiro, porque ele nao
tinha obra de engenharia pra fazer. E ai eu te cbigo creche, porque eu acho importante.
Por que nés estamos botando a construcao de 1r&6l0es por anos? Porque € onde vocé
toca na desigualdade na raiz. E provado que acerida 0 a 3 anos ali ela forma toda a
capacidade de aprendizado futuro dela. Ela tenlitiathe, ela tem a socializacéo inicial dela,
ela pode ser despertada pra varias coisas dedhas3 A diferenca de uma crianca que vem
das classes populares e uma crianca que vem dae<laédia e alta € todo o incentivo que
vocé da pra crianca. Entéo, ter creche no Brasiéngd pra gente dar conforto pra maes, mas
€ pra que a gente ataque a desigualdade e facgumoma geracdo de brasileiros seja salva
no sentido de ter oportunidades iguais.

Datena A senhora ndo me deu nenhuma manchete que padériao jornal de amanha. A
senhora poderia pensar em alguma coisa enquantouvedizendo que a intencdo do grupo
Bandeirantes em trazer os candidatos para sereavistddos € prestar servico a Democracia
e a populacao, pra que conhecam melhor esses atglitkso é importante dizer e ta aberto
pra todo mundo. E me da uma noticia que vai sajomal amanh&, pois a senhora ndo deu
nenhuma até agora.

Dilma: A minha noticia é a seguinte: eu achei a enti@asm vocé o maximo, Datena! Essa
€ a minha manchete.

Datena Viu Boechar, td morrendo de vergonha, o melh@oénda televisdo brasileira, o
Joelmir também, a Tissiana. Esses maravilhososramato jornal da Band, que vém
chegando ai. Olha, temos 1min40 e o que podemes?f@ancar eu ndo sei, cantar um tango
eu nao sei cantar, eu acho que nés ja esgotamas a gente tinha de falar. Ministra, muito
obrigado. Adorei sua participacdo, foi um prazemhsxé-la pessoalmente. Dé um abrago
grande no nosso amigo Lula. Tchau. Beijo Grande.
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ANEXO C

Transcricao da entrevista de Dilma Rousseff no 1utno das elei¢cbes presidenciais, no
dia 1/9/2010, para o Jornal do SBT Brasil — SBT.

Karyn Bravo: Esta conosco a candidata do PT a presidéncia dzbRep Dilma Rousseff.
Carlos Nascimento:Boa noite, candidata Dilma.
Dilma: Boa noite, Nascimento, boa noite, Karen.

1)Nascimento:Vou comecar perguntando sobre economia. A seneolamou que a CPMF
faz falta pra financiar a saude. Eu queria sabeseguinte: a senhora disse que tem de
arrecadar fundos pra saude, a senhora pensa amurriaovo tributo que vai substituir a
CPMF?

Dilma: Olha, Nascimento, eu reclamo sempre que ninguémepquarenta bilhdes e pode
achar que as coisas continuem iguais. Agora, ediarque hoje, no Brasil, nés temos uma
oportunidade uUnica. Primeiro, nés vamos ter um abonala arrecadacdo devido ao
crescimento do préprio Produto Interno Bruto. Essenento, eu acho que tem de ir,
prioritariamente, para a saude. E acho que, se nfwessario, ha que haver um
remanejamento...

1)Nascimento Entédo, pode ter uma outra CPMF?

Dilma: N&o.

1)Nascimento Nao, um outro tipo de tributo, imposto?

Dilma: Eu ndo penso em recriar a CPMF porque eu acredémao seria correto, né...

2)Nascimento Bom, candidata, durante muitos anos nos falargos ao Brasil, num salério

de cem dolares, o que, nessa altura, ja ficou fpasa O governo prop6s, agora, um novo
salario de, acho quinhentos e trinta e oito paaa@ que vem. A senhora acha esse namero
bom e justo? A senhora acha que hoje o salariamoideveria ser de quanto no Brasil?

Dilma: Olha, eu considero que ndés tivemos um processwaligizacdo muito grande do

salario minimo, viu, Nascimento, porque nos saideam saldrio um pouco abaixo dos cem
doélares e chegamos a um quase de trezentos d@@mesimadamente trezentos délares.
Tivemos um ganho real. Dependendo como é que \alcéla, td 74% acima da inflacéo,

considerando janeiro e fevereiro e acima de 5040eé considerar um més quanto o outro,
no final, na época do reajuste. Entdo, nés tivaimnosnteresse imenso em valorizar o salario
minimo. Esse interesse em valorizar o salario namermitiu que o Brasil desse um salto em
termos de consumo e de mostrar o poder, junto agraomedidas, como crédito, como o
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fato de que o Brasil voltou a crescer, os investio® voltaram a crescer. Eu acho que o
salario minimo, ele ndo pode perder poder de comjma a inflacao...

Nascimenta mas quando se...

Dilma: ... e tem de ter algum ganho real. NO0s propusemosritério: que era a inflacdo do
ano...

Nascimento Certo.
Dilma: ...e o PIB de dois anos antes.
Nascimento Ta certo.

Dilma: E este o critério que a gente negociou com tadasentrais e que esta vigeraté o
final de 2010.

3)Nascimento O ex-ministro Palocci que conduziu a economiagaeerno Lula podera ter
um papel importante no seu governo, se a senhegacha?

Dilma: O Palocci, o ex-ministro Palocci integra a cooaigio da minha campanha. Eu
considero o ex-ministro Palocci uma das pessoasgasmpoliticos, e um técnico dos mais
talentosos. Eu ndo discuto, sabe, Nascimento, csigfm de governo antes de ganhar a
eleicdo. Acho que seria um desrespeito para coleitorese eu fizesse isso. Entdo, eu vou so
te dizer que eu tenho ele em alta consideracédojngliesive ele integra a coordenacdo da
minha campanha.

4)Nascimento Bom, a propésito de um futuro governo, eu sei gwenhora ndo quer falar
em nomes, mas, por exemplo, critérios: aqueles epti@o processados pelo “mensaldo”
poderao fazer parte do seu governo?

Dilma: Olha, se sabe que que eu acho? Eu acho que csédiéety o governo tomou as
providéncias, houve uma investigacdo, o procegsonasjustica. Seria muito importante que
esse julgamento fosse acelerado, sabe por qué@ePsgq&o NS vamos criar uma pena, que
€ uma pena estranha, chama banimento politico.

5)Nascimento Ent&o, antes do julgamento a senhora ndo parguam no governo?

Dilma: Antes de julgar, ndo. Agora acredito que umaqeesgsocentada pode, perfeitamente,
e o Brasil tem de reconhecer isso, o direito doente de ser resgatado.

Nascimenta A Karyn tem uma pergunta para a senhora, agora.

6)Karyn: Bom, Dilma, as pessoas estdo consumindo, fazeéivitas, melhorando o padréo
de vida. A senhora acha que € isso mesmo, queta dewe aproveitar ou que em algum
momento o0 governo vai frear esse consumo?

Dilma: Olha, ndo existe, da nossa parte, a menor imetgdazer isso. Eu estava olhando um
dado, Karyn, e vi que o crédito no Brasil saiuvdenos arredondar para quatrocentos bilhdes
de reais em 2002 e foi pra algo histérico, comottiimio e quinhentos bilhdes de délares. E
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iISso que tornou o Brasil capaz de crescer 7%. ilmatupessoas na compra do primeiro carro,
na casa, incluir na compra da geladeira, do cordput&sse é 0 processo virtuoso, ele vem
pra ficar. O Brasil pode, sim, crescer 7%.

7)Nascimento Mas ndo pode acontecer a mesma coisa que nadoEgteidos com a crise
que houve la?

Dilma: Vocé esta falando da bolha?

Nascimenta E. A bolha. Estou dizendo, as familias, hoje,adetdas familias,..., esta todo
mundo endividado.

Dilma: Todos os dados no Brasil apontam, por exempbo|lza. O que caracterizou a bolha,
Nascimento? A pessoa comprava uma casa, ela \alaride uma forma nao muito real,
usava a casa, tomava um outro empréstimo, comprav@utro produto e assim ia indo, uma
bola de neve. Nao é isso que ocorre no Brasil. &iBlinclusive, tem, eu acho, um nivel de
consumo e de endividamento dos mais baixos do muBdon&do concordo com o0s
especialistas que dizem que tem qualquer indicibotiea de consumo, hoje, no Brasil. Pelo
contrario, acho que as pessoas no Brasil esta@ndic o processo de poder fazer uma
prestacdo, de pagar aquilo que quer, uma geladeirgpgdo, um ar-condicionado, até um
celular, uma casa, um carro.

8)Nascimento Agora, eu quero fazer uma pergunta para senhogauma pessoa me fez.
Uma senhora muito distinta, na rua, me disse as€im: Nascimento, ndés, brasileiros,
estamos muito ricos no bolso, mas cada vez maiepale valores! A gente néo respeita mais
os semelhantes, as leis, as instituicbes, né, estamriquecendo no dinheiro e pobres em
valores! A senhora concorda com isso?

Dilma: Eu concordo em parte com ela, acho que o Bexsil.t Uma das consequéncias desse
periodo de quase 25 anos é..., em que nds nadimessnao garantimos qualidade de vida a
populacdo. Eu acho que foi uma perda muito graladdlifir, de valores familiares, de
dissolucéo da familia. Entdo, acho, hoje, que aiBvai ter de fazer um duplo movimento:
de um lado nés temos de dar grande énfase as gsi@stderiais, sim, porque a pessoa tem de
ter direito, mas, também, temos de voltar a vadonzrios... Eu acho o seguinte, primeiro
colocar no centro da questao a familia, porqueverpo nao da conta sozinho...

Nascimenta T4 certo.

Dilma:... E preciso que o pai, a mée protejam a crianga.

8)Nascimento Entdo, a senhora concorda que a gente esta gidmwlso, ficando rico, né,
mas pobre de valores?

Dilma: Concordo, mas eu acho que a gente pode enrigsecws valores. Chegou a hora.
Nascimento:Obrigado.
Karen: Obrigada.

Apos o intervalo comercial.
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Nascimento: ..Do qual a ultima noticia sobre a filha de Serras mauve j& antecedentes.
Como € que a senhora se manifesta diante disso?

Dilma: Olha, Nascimento, vamos aos fatos. Um procuradba Receita Federal e com um
reconhecimento de firma num documento, que a Recéatleral ndo tem como, naquele
momento saber se é falso ou ndo, pede as declaragias sdo entregues. A partir dai, o que
eu acredito que pode ser fraudulenta esse, essapapel, esse documento, é que a Receita
Federal e a Policia Federal tém de investigar pdEmente e tomar as providéncias devidas,
fazendo aquela investigagéo rigorosa e punindfmrsecaso.

Nascimenta Pois €, mas, a principio, houve outros vazamentos

Dilma: S6 um pouquinho... Ai, eu ndo entendo as razllgss, algumas eu entendo que
levam o candidato da oposic¢do a levar contra mgahgpanha uma acusacéo téo leviana, uma
acusacao que nao tem provas, nem fundamentoseM@s e ter clareza, isso aconteceu em
setembro de 2009. Ora, em setembro de 2009, a rearhpanha ndo existia, porque eu nem
pré-candidata era. Eu acho interessante e julgcégueito importante que nessa eleicdo a
gente tenha cuidado com leviandades e callnias...

Nascimenta Agora, deixa eu perguntar uma coisa para senhora.

Dilma: ...NGOs entramos com varias acdes processandudadeso, meu adversario.
Nascimenta Pois é€.

Dilma: Inclusive, hoje, entramos com mais duas agoes.

Nascimento Mas da eleicdo passada, a senhora se lembra temng houve um fato
confirmado de uma tentativa da compra de um dopsi€parte de pessoas ligadas ao seu
partido; portanto, a desconfiangca dos seus opaméntglida, porque houve um precedente.
Dessa vez, pode estar acontecendo a mesma coisa.

Dilma: Posso te explicar uma coisa, Carlos Nascimerdo, é possivel uma acdo dessa
espécie porque... a ser assim, eu levantarei, tanflaéos passados, na pratica do PSDB, tais
como: o vazamento das dividas de deputados junBaaoco do Brasil, no momento em que
estavam votando a emenda de reeleicdo do Fernamtaybie Cardoso.

9)Nascimento Quem mandou vazar?

Dilma: Eu vou levantar outro. Em junho de 2009, pararfazCPI da Petrobras, eu vi a pouco
na matéria que vocé passou. Vai um senador protkstéoi esse mesmo senador...

Nascimento:Alvaro de Jesus.
Dilma: Vazou ou divulgou vazamento, saindo num jornaldddos também absolutamente
sigilosos sobre a diregcdo da Petrobras. NoOs, & pait jamais fizemos uma coisa porque

achamos isso inadequado e pouco ético. Nos n&wograssim...

Nascimento Mas vamos ficar nesse fato, candidata.
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Dilma: O partido do candidato, meu adversario, e o c@tdj meu adversario, sdo vazadores
contumazes ou sao, enfim, sdo pessoas que nactitgnsudficiente para lidar com a coisa
publica. Nao fazemos isso.

10)Nascimento Voltemos ao fato de hoje: a senhora ndo achapejit que tem uma eleicdo
pela frente, existe uma suspeita da oposicao de qael partido que fez esse vazamento, a
receita federal e a policia deveriam se empenkaclarecer isso tudo rapidamente, antes das
eleicbes?

Dilma: Se sabe quem sdo os mais, 0 maior interessada agsracido? E a minha campanha.
A maior interessada nessa apuracao sou eu. E eo mas uma vez, de forma enfética,
repudiar essa pratica sistematica que esta acodizcessa eleicdo de levantar acusacoes e
nao fazer uma Unica prova. Pra mim, eu acreditouquee coisa ndo € possivel: usar a caltnia
ou usar a leviandade para qualquer vantagem elkeittdio considero que é respeitar, uma
prova de respeito para com 0 povo.

11)Nascimento Mas, aqui, candidata, existe um fato, existe ato frave.

Dilma: Sim.

11)Nascimento Que é a uma violacao continuada de sigilos fisdai membros do partido
adversario dentro da Receita Federal. Se foi ouPiiao foi, € uma outra histéria, mas ha um
fato grave. A indignacdo do candidato José Sereeple, ele tem razdo de estar indignado.
Dilma: Ele pode ficar indignado com o fato, eu até esdeicom o fato. Agora, a partir dai,
chegar a concluséo de que a responsabilidade éntta wampanha ou da minha pessoa, ele
tem, € outro problema. Ele tem de provar, ele temedpeitar o fato de que nds estamos
veementemente negando. Alias, eu ndo deixo de maague ndo foi sO, € mais grave isso,
gue nao foi s6 de quatro pessoas do PSDB, pelosrenae a imprensa divulga foi de 140
pessoas, algumas das quais ou a maioria ndo telnumanligacdo politica. Agora, se tem
algum nivel de mercantilizacdo, como disse o s&écoet

Nascimenta Da Receita.

Dilma: Da Receita. Um balcdo de compra e venda de dedass sigilosos, eu acho que tem
de ser apurado de forma drastica.

11)Nascimento Antes da eleicdo?
Dilma: Antes da eleic&o, pra mim importa que seja adesleicao.
Nascimenta Ok.

Dilma: Eu sou a maior interessada, porque eu estou satukada, sistematicamente, de
forma leviana.

Nascimenta Obrigado pela presenca, aqui em nossos estitiosandidata Dilma Rousseff
do PT, a presidéncia da Republica.



